FWONTYE NOU - NUESTRA FRONTERA

Asistencia €cnica en Ecoturismo paravenes
Guias Tursticos en Pedernales

Preparado por
Yacine Khelladi

Preparado para la Fundacion Panamericana para el Desarrollo
Santo Domingo, Republi€ominicana
Mayo de 2010

O PADF

FOMIEN PAN AMERICAN DEVELOPMENT FOUNDATION
“A proud affiliate of the OAS”




CONTENIDOS

1 Objetivo, resultados espados y metodologia de la asistencia técnica....................... 4.
2 Actividades realiZadas...........ooooiiiiiiiiieee e 7
2.1  ENreVviStas Y FEUNIONES .......ccoiiiiiiieeiiieiiemme e e e e e et sme s e e e e e e e e e eeeanan 7
2.2 Visitas de terreN0 Y SENUEIOS ... ..uiii i i i e e e eee et ieeei e e e e e ettt enne e e e e e e eeeeeearannnes 8
2.3 Reuniontaller con grupos organizados de Nan Banan (Haiti)..................cccceeee... 8
2.4  Revision de documentacion y estudios exiStentes...........cccceevvvvieeeeeeeeeeeeeeeennnnnnns 9
2.5 Taller elaboracion de productos eCOtUriStICOS........uuuiiiiieeee e ceeriece e 10
3 Analbis de Situacion Y CONLEXIQ. ........cccciiiiiiiiiiiieeee e ee e 11
3.1 El potencial de la region para el aggooturismo y su situacion actual................. 11

3.1.1 Incentivos iscales y marco regulatorio de la actividad turistica en Pederndt2s
312 1 iN)Y OGA@G2a & LINRPRdAzOG2a SO2.0.dzNN.A.G.A3023a ac

3.1.3  Ofertar mas que de Bahia de la Aguilas y Pelempito................c.cooeceeennen... 14
3.14 INfra@StruCtUras Y SEIVICIQS........ccuuuuiiiiiiiie i eeree e 20
3.1.5  Visitaciény comercializacion actual del turiSmQ..........ccooeeeeeieeecceciiicenennnn. 24
3.1.6 Las OrganiZaCiONES..........uuuuuuuiiieeesceeereeitiiss e e e e e e eeeeeeesameesaeeaaeaaaseeeseeeesssnnnne 25
3.2  Asociacion de Guias Ecoturisticos de Pedernalesn@m)i..............cccceeeeeeeeesiennnns 26
3.2.1 Estructuracion y organizacion de AGUINARE...............ccveeveeeveveiiiiinnnn 26
3.2.2 La oferta actual de AGUINAPE, promocion y visitacion:................c..oeeeen... 27
3.2.3 Perfil de los Guias de AGUINARE ...........oooo e 28
3.24 COMO VeNn a AGUINAPRE. ... 29
3.2.5  CONCIUSIONES. ....cutiiiiiiiiiiiieie ettt rmmne e e e e e e e s en e e 30
3.3 Otras 0rganizaciones de iNTEIES..........ccuiiiiiiuuiiieeeieeeeeeesieieee e e e seemeeeeeeeaeaaans 34
3.3.1 La Cooperativa de Caficultores Las Tres Hermanas...........ccccoevvveeeeevvnnnnnns 34
3.3.2 El Cluster Ecoturistico de Pedernales.............cooooiiiiiee e 35
3.3.3  Grupos Comunitarios de Banano Haitiano (Nan Banan)...................cccee.... 36



4  La construccion de los nuevos productos ageoturistiCoS...........cceeeeevvviiiiiiieeneeeeeeen, 39

4.1 Enfoque y estrategia para el desarrollo de nuevos productas..............cc..evveeee. 39
4.1.1  Tipo de producto a desarrollar.............cccooeiiiiiicceciiicccee e 39
41.2 Perfil de [0S VISItanNtes @ atraer........cccveeeeeiiiiiiie e 43
4.1.3 Estrategias de comercializacCion.............cccoeeeeeiiieeeiii e 44
4.1.4  CAICUIO & COSIAS.....uviiiiiiiiiiiii et nnne bbb enas 45

4.2  ldentificacion de atraCtivVOS NUEVOS. ........cccuuuuruiiiiiiireeniiiitiirsrieeeeeeeeeesannsreseseeeees 45

4.3  Seleccion y calificacion de atractivaS..........ccoovvviviiiiieeee e 51
43.1 (@4 gF=T oo J 0] (0] o - VUSRI 51
4.3.2  Cultivo deCafé Organico MENCIA...........ccueeeiiiiiiiieeeiiee e e 52
4.3.3  Cultivo de Café Organico La AltagracCia...........ccuuveeeeeiicceeriniiieieee e 54
4.3.4 Canto de COSECNA........ccooe i 54
4.3.5  Practicas agricolas €n MENCIa...........ooiuuiiiiiieecee e 55
4.3.6  Practicas agricolas en La AagracCial............ocuveeiiieeeeeeeeiiiiiieee e eeeeeees 56
4.3.7 RD EIMUIO. ..uuiiiiieee et e 58
4.3.8 Fortaleza de Banan.............ciiiiiii i eceeeiiiis et eeee e e e e e e e eeeaaeee 59
4.3.9 Balneario La Piedra............ooeeviiiiiiiiccei et e e 59
4.3.10 Cafada de BarrACO..........cieiiiieeeeeeeceeeiisaass e e e e e e eeeeeeeeeeenenseeeeeeeaeeeeeeeeseessnnnn 60
4.3.1 Fortaleza de Nan Banan.............ooooiiiiiiiiiieen e 61

4.4  Los productos agrecoturisicos definidos y SUS COSEQS........covvivriiiiieriacceeeiniee 63
4.4.1  Producto IcLa historia y el aroma del Café de la frontera..............ccccceeeeecee 64
4.4.2 Producto I De Banano a Nan Banan: la fronterawavo...................cccccu....... 66
4.4.3 Producto Il Las tres Hermanas y SU VECINO..............ceuvvvvvummmeeeeeeeeernnnnnnnns 68

5 Estrategias y recomendaciones de SegUIMIENLQ............ceeevuurrimmmeeeeeeeeeeeeeeennnnnnnnnas 71
Anexo 1 Propuesta MetodolOgICa. ........cceeeeeeiiiiiiiieeei e e 73
ANnexo 2 TErmin0os de refereNCIa...........ooiiiiiiiieeee e e e e e e e e e e e e eaan 76
Anexo 3Herramientas de calculos de COStOS Y PreCiOS.........uvvvvviiiieiieccvriviiiciieeeeeeeeeee e B
Anexo 4: Listados de participantes en la reunion de Banafi®@2009...................coevvvvrrienn 82
Anexo5 : Listado y caracteristicas de los miembros de Aguinape............ccccceevecmeeeennnnns 84

Anexo6- en documento sepeado: Hoja de calculo en formatiéxcepara el élculode costos



1 Objetivo, resultados esperady metodologiade la asistencia técnica

Objetivo

El objetivo de la asistencia técnica es de apoyar a AGUINAPE a identificar y disefiar estas rutas
agro-ecoturisticas, lo que deberia ser plasmado en un documento de proyecto que les permita a
los jovenes guias turisticos lograr fortalecer las ragsna fin de incorporarlas como parte de su
oferta.

Resultados esperados

Segun la propuesta validada por el PADF (verAeexo 1 Propuesta MetodoldgigaAnexo 2
Términos de referenc)dos resultados del la Asistencia Técnica estan definidos como:
- Un informe final con:
0 una descripcion del potencial agezoturistico de Pedernales
o andlisis de la organizaciéon y capacidades de AGUINAPE para la operacién del
ecoturismo
0 una descripcion y justificacion de la eleccion de al menos 2 rutas, y
0 recomendaciones para su puesta en valory explotacion.
- Al menos 40 personas orientadas en aspectos sobre-egpturismo y servicio de
calidad.
- Dos reportes finales: uno sobre lagigiclades realizadas y otro con el delineamiento
de una estrategia para potenciar los niveles de competitividad de AGUINAPE.

Enfoque metodoldgico

Se desarrofl la consultoria:

- Involucrando a los beneficiarios en todo el proceso en el proceso de digeios d
productos ofertados (atractivos + servicios comunitarios). Esto incluye a AGUINAPE
pero también a las otras asociaciones (caficultores) y asociactonesnitariasde
Ansea-Pitresy Banano

- Construyendo un relacion de confianza, ldesan proyecto bneficio mutuoentre
Aguinape \los grupos comunitarios de Banano

- Dandole continuidad a los procesos y proyectos precedentes y actuales (en particular
articulando con las actuales actividades apoyadas por el programa Araucaria)

- Tomando en cuenta los difentes estudios disponibles (plan ecoturismo de la
reserva de la biosfera, plan desarrollo estratégico ecoturistico (cluster), plan definido
por la de la SECTUR con apoyo de la JICA y esfuerzos de desarrollo de capacidades y
del turismo en la zona (Araucay REDOTUR del PPS/PNUD, Cluster ecoturismo de
Pedernales, SECTUR, PADF etc.)

- Favoreciendo la integracion del grupo en iniciativas nacionales (REDOTOUR) y su
articulacion a nivel de la regiéon (REDEC)



Todos los elementos dproceso (consultas, particip@n) buscaronla apropiacion de los
contenidospor los miembrg y reforzar laorganizacion con perspectivas sostenibl8g.
parti6 de la definicia operativapara calificar desostenible una operacion (eco)turistica
siguiente

Respeta (no dafa) y valaial medio ambiente natural, cultural, humano y social,
donde se manifiesta;

Aporta beneficios financieros directos importantes y/o recursos para el desarrollo de
la comunidad (infraestructuras, educacion, herramientas de organizacion, etc.);
Promueve lgatrticipacion local en el proyecto, o promueve un proceso participativo
de los miembros de la comunidad en el proceso de su propio desarrollo;

Integra las herramientas de evaluacion y de seguimiento permanentes, para
garantizar lo que precede.






2 Actividades realizadas

2.1 Entrevistasy reuniones

Reunbnesde lanzamiento

Para realizar la metodologia y enfocar el estudio y la asistencia técnica se realizaron varias
reuniones
A CeséareoGuillermo, PADF, Santo Domingo-G209 (presencia de Joe Félix y otro
técnico que trabaja corlPADF yroyectos IICA)
A AmauriFélix Presidente Aguinape (beneficiati®edernales el 289-09

Reunioncolectiva con los mambros de Aguinape

A Se realizo unaeunién/entrevista colectivacon todos los miembros de Aguinape
disponiblesal final del di&3-09-2009, permitié una evaluacion del grupo recogiendo
elementos como profesién actual nivel de capacitaciéon en el area, experiencia y
percibir sus expectativagverlistado y caracteristicas de los miembros en Anexo)

OtrasEntrevistasy encuentros dentercambio

A Marino JoséPresidente del ClusteEcoturisticode Pedernalesy Hotelero (Dofia

Chava)

Ramaon Mateg; representante Plan Internacional

Antonio TrinidadDirector delCluwster Ecoturisticos de Pedernales

AlexSyprienPlaninternacional y grupos comunitarios dese a Pitre.

Wilson Rafael Beltre MancepBncargado de Provincial de Turismo

Ariel Moreta Gémez, Gerente general y Carlos ToreBorjadorde la Cooperativa 3

Hermanas

Dr Serulle Ramia Y Dra. Jacqueline Boin, Mirgdor de la Feria Ecoturistica

Binacional

A Empresaris de JRtours: organizadores de excursiones, que contrataron servicios de
Aguinape (no fue preparadtos encontramos en el terreno

> >D>> > P>

>\

Ademas se realizaron numeras entrevistas aamunitarios, campesos, guardgparques,
en todos los recorridas

Ver en anexo ldistado de las personas e organizacionesevistadas en Banan@iaiti).



2.2 Visitas de terreno y senderos

Se realizaron 5 visitas a la zonaReelernales para reuniones y recorridos, masages para
taller, un total de 13 dias.

Se privilegio no recorrer las zonas ya muy explotadas y ofertadas: Bahia de la Aguilas y el
Hoyo de Pelempito. Si se exploraron zonas cercanas (como la playa de la Cabo Rojo y el area
de las minas abandonadas cambe Pelempito).

En todos los recorridos estuvieron acompafiandonos mienigodasde Aguinape.

Se recorrieron las zonas siguientes
A Playa de Cabo Rojpuerto, zonadonde Aguinape tiene su casetalos mangalres de
la parte trasera : 1 recorrido
A Comundad Ansea-Pitre (Haiti) frontera, poblado,vuelta por la playa proyecto
turistico nuevo: 1 recorrido
A Ruta Pedernales Mencia3 recorridos + cuarta visita para encuentro con
organizaciones de Banano/Haiti: Balneario de la toma de ag&adkrnales ancho
tipico la piedra /Azucena), Fortaleza Banano dominicano, Balneario Rio Mulito,
Colonia de Mencia, Cafada de Charco Corona, Colonia de la Altagracia
A Colonia de Aguas Negras, Sendero Aguas Neljrascia, Caflada de Barraco,: 1
recorrido
Comunida Nan Banan &anano Haitiano: 2 visitas
Zona reforestada de las antiguas Msnabandonada cerca de la entrada de
Pelempito, Parque Nacional: 1 recorrido

> >

2.3 Reunidntaller con grupos organizados ddan Banan(Haiti)

Se realizaron dos visitas banano Haiano. La primera sirvigpara validar el area como
posible atractivo y para iniciar contactos e identificar interlocutores iniciales (sé wisit
domingo a la salida de la misa, lo que permitio rapidamente validar interlocutores de la
comunidad

La segund visita a Banano se convocéenlizé unencuentro taller 3 horas con la presencia

de unas 50 personasen la cuales se intercambio y socializ6 el concepto de ecoturismo
comunitario (preservacibn ambiental = generacion de ingresos + capacidades)
importancia de la colaboracion binacional para proteger recursos naturales fuente de vida,
seexplico el proyectaon Aguinapelos pasos aeguir y se realizo un rapida identifacion

de posibles atractivos Estos se mostraron sumamente interesacn la propesta se dejo
constituido un comité de seguimiento compuesto de 7 organizaciones comunit@fersen
Anexo el listado completo de participantes)



2.4

Revision de documentacion y estudios existentes

Se recolecto la siguiente documentacién para obtener infaridn sobre el contexto del
desarrollo ecoturistico de Pedernales, sus atractivos, organizaciones y planes estratégicos.

1.

Reporte sobre la capacidad productiva de grupos fronterizos de Dajabon, Elias Pifia 'y
Pedernales. (PADF 2008)

Estudio de Linea de Bade Organizaciones en la Frontera Dominicana (draft PADF
Oct 09)

PROYECTO ARAUCARIA: ECOTURISMO Y DESARROLLO SOSTENIBLE EN LA PROVINC
DE PEDERNALES: VALORACION DE ATRIBUTOS AMBIENTALES Y CONSTRUCCION DE
UNA MARCA ECOTURISTICA Victor F. Gomez Valdh8elmg. Juan José

Guzman Mauricio Sanchez Noviembre, 2003.

CAD BAHORUCO: Estrategia para la Promocion del Ecoturismo Comunitario Consorcio
Ambiental Dominicano Proyecto CAahoruco Diciembre 2006

PROYECTO ARAUCARIA: DIAGNOSTICO DE LA SITUACIENIDENTIUR
REGION ENRIQUILLO. 2007

PROYECTO DE ESTRATEGIA NACIONAL DE CULTURA Y TURISMO PARA EL
DESARROLLO SOSTENIBLE DE LA, REPUBLICA DOMINICANA Programa de Innovacion
para el Desarrollo de Ventajas Competitivas BID 1474 OC/DR Abril 2008

Secretaria de Tismo: Plan estratégico de desarrollo turistico de la Republica
Dominicana, Poli Turistico Barahona Pedernales, (escaneado sin fecha, posiblemente
2001 0 2002)

AGENCIA ESPANOLA PARA LA COOPERACION INTERNACIONAL (AECI) / OFICINA
NACIONAL

DE PLANIFICACIONILPLAN) INFORME DE CIERRE ASISTENCIA TECNICA TURISMO
SOSTENIBLE EN LA PROVINCIA DE PEDERNALES: FASE IlI Victor F. Gbmez, M.Sc.
Agosto, 2005.

10.ESTRATEGIA DE DESARROLLO TURISTICO SOSTENIBLE DEL DESTINO BARAHONA Er

del 2007 Este informe fue escrito poroeinsultor Juan A. Lladoé para el Cluster
Ecoturistico de la Provincia de Barahona bajo el Programa para el Desarrollo de
Ventajas Competitivas. Contrato Bi474 / OG;DR

11.Borrador Estrategia Promocion Ecoturismo Reserva de Biosfera . sin fecha.

12.Tesis Impacto sociologico del Turismo Sostenible en el municipio de Pedernales a

partir de la resolucion 02005 de la Sala Capitular del Ayuntamiento del municipio
de Pedernales. Republica Dominicana del 17 de mayo 2@&embre 2008. Por
Licenciad&atia Terea José de Emmenegger



13.Ley 15801 del 9 de octubre del 2001 sobre fomento al desarrollo turistico para los
polos de escaso desarrollo y nuevos polos en provincias y localidades de gran
potencialidad, Modificada por Ley 182 del 23 de noviembre del 2002pyr la Ley
318-04.

2.5 Taller elaboracion de productos ecoturisticos

Después de haber evaluado el contextbpotencial lacapacidad y situaciéon de Aguinape,
seprepabdzy Gl €t SNJ a5A4S32 RS NXHzi | cdn e objetiaeR dzO G 2 a
capaciar el grupo Aguinape en el disefio de nuevos y atractivos productos agro
ecoturisticos, a partir de una reflexion sobre las estrategia de crecimiento de Aguinape y de

los atractivos disponibles en la region. Este taller busco, a través de la interactabdadn

procesode empoderamiento de los miembros

Dada la rigueza del proceso y de los intercambialso que realizar en dgsrnadas de un
dia entero (Diciembre 19 2009 y Enero 20 2010) en vez de una sola prevista originalmente.

La guia de contenidatel taller fue la siguiente:

Actividad \ Metodologia
1 | Bienvenida, presentacién de los participante, sus expectativas y presentacion de objetivos
consultoria
2 Conversacion guiada a partir de las pregunta

El ecoturisma@omo estrategia de proteccion y| -¢,Qué es el ecoturismo y para qué es
conservacion del medioambientefravésde la | importante?

generaciorde ingresos -Elementos que intervienen

- turismo sostenible vs. ecoturismo

3 Reflexion a partir de las preguntas generadol
-¢,Donde esta el potencial de crecimiento de
negocio de AGUINAPE?

-¢,A qué publicos quiere llegar?

- ,®mMo comercializa?

Definir los objetivos estratégicos de negociog
para el desarrollo d&a oferta de Aguinape

4 . - . L Construir los arquetipos de visitantes
A quien va dirigidoArquetiposde publico y Revisar atractivos, diferentes usos para

caracteristias. diferentes tipos de visitantes

5 Definicion de atractivos y su clasificacion
Identificacion de atractivos por zonas / tipo | ¢Qué podria hacer que una persona de
desplace hsta la zona?

6 Trabajo de grupo®?are cadatractivodefinir:
L, . Usos Servicicexistentes, acces@ue se
Caracterizacion de los atractivos . ’ .
necesita para ponerlos en valor: preparandol
para la oferta, tipos de visitantes,
7 A partir de losatractivos

Disefio de rutas y pductos agro ecoturisticos Escoger plblicos meta y crear rutas

combinando atractivos y servicios

8 | Analisis de costos y establecimiento de preci| Trabajo en Hoja de calculo

10



3 Andlisis de situacion y contexto

3.1 El potencial dda regién para el agreecoturismoy su situacion actual

Desde la década de los noventa a la fecha se han realiredocenale investigaciones e
estudiosrelacionados dadentificar y realizarel potencial(eco}uristico de la provinciale
Pedernalesdescribiendo sus atractivos, infraestructuras, organizaciovisgacion actualy
algunas proponiendo estrategias de intervencién (ver listado en 2.4
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Revision de documentacion y estudios existehtes

A continuacion presentamos los principaleementos de contexto extraidos de estos
estudios, que parecen seimportantes para establecer estrategias de desarrollo de
productosa ser ofertados poAguinape, y agregar, confirmar o actualizar algunosode
datos, en particular sobre la visitacion de la zdies, servicios existentelsoy endia y la
dinamica institucional.

3.1.1  Incentivosfiscalesy marco regulatorio dda actividad turistica en Pedernales

Pedernales esta incluiden el Polo de la region Sieste que fue creado mediante Decreto

No. 32291, de fecha 21 de agosto de 1991 y abarca las provincias de Barahona, Bahoruco,
Independencia y Pedernalesa Ley 1581 del 9 de octubre del 2001 sobre fomento al
desarrollo turistico para los polos de eszadesarrollo y nuevos polos en provincias y
localidades de gran potencialidad, Modificada por Ley-384el 23 de noviembre del 2002,

y por la Ley 31:84. Esta contempla numerosas exenciones fiscatdsmg ventajas para el
desarrollo turistico, estabt® una exencion por un periodo de 10 afios del 100 % del
Impuestos sobre la Renta (ISR) del Impuestos de importacion e Impuesto sobre
Transferencia de Bienes Industrializados y Servicios (ITBIS) de los impuestos nacionales y
municipales por constitucion dsociedades y por aumento de capjtde los impuestos
nacionales y municipales por transferencias sobre derechos inmobiliarios e Impuesto sobre
la Propiedad Inmobiliaria ([Ptde Tasas, derechos y cuotas por la confeccion de los planos,
de los estudios,ansultorias, y supervision y la construccion de las obras a ser ejecutadas en
el proyecto turistico de que se trate y que las empresas o particulares pueden deducir hasta
un 20 % de sus utilidades anuafes.

Es de notar que si bien en los ultimos afiob@e leido en la prensa numerosos anuncios de
millonarios proyectos turisticos (en la zona protegida del parque nacional, Bahia|de la
Aguilas, y recientemente en la zona de Cabo {RajaCueva) por parte de inversionisias
canadenses, franceses y espafiolem el apoyo de las autoridades nacionales y locales,
ninguno se ha concretado a pesar estos incentivos.

Cabe mencionar el Plan de Ordenacion de los Recursos Naturales de la Provincia de
Pedernaleg; 2004 y que ld.ey 266 de 2004 declara al Polo turistitola regién Suroeste

como demarcacion turistica prioritari€onsidera la actividad ecoturistica como una de las
pocas posibilidades para el desarrollo de la regidbn Suroeste (Barahona, Pedernales,
Independencia y BahorucoEstablece las densidades o aarde plazas maxima por
hectarea, establece que todo proyecto turistico debe tener un sistema de tratamiento de
aguas negras y residuos solidBsr otro lado en fecha 17 mayo del 2005, fue aprobada por

la Sala Capitular del Ayuntamiento de Pedernales,elsolgcion 032005, que declar@l

L Ver la la ley erhttp://www.sectur.gob.do/Portals/0/docs/Ley_4®8pdfy un resumen de las ventajas fiscales
en este articuldttp://www.hoy.com.do/investigacion/2008/6/22/94303!ley-158-01-de-FomenteT uristico-
unaventanaabiertaa-la-inversion

12


http://www.sectur.gob.do/Portals/0/docs/Ley_158-01.pdf
http://www.hoy.com.do/investigacion/2008/6/22/94303/La-Ley-158-01-de-Fomento-Turistico-una-ventana-abierta-a-la-inversion
http://www.hoy.com.do/investigacion/2008/6/22/94303/La-Ley-158-01-de-Fomento-Turistico-una-ventana-abierta-a-la-inversion

municipio en cuestion como territorio para el desarrollo del turismo sostenible y promueve
preservar los recursos naturales y culturales del municipio y solicita a las entidades
competentes del Estado, la elaboracion de plan de desarrollo orientado al turismo
sostenible local.

El estudio de Lic Katilsé sobre el impacto de tal resolucion muestra cidia ayudado &
sensibilizar los habitantes sobre el tema, este ha temdoo impactoconcreto en el
desarrollo del tirismo sostenible.

154

3.1.2  Atractivosy productos ecoturisticost O f 1 ¢4 ARORraaleS R

Como lo muestra esta tabla comparatipeeparada por Rosario Poned autora del Estudio
be¢dzNAaYz2 Sy ftF wS3AAsy lymdviticdzlld HederndkeS esladll dzOl NXA
mas ricagen términos de atractivos y recursos turisticos
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Bahoruc Barahona Independencia Pedernales

|I:|Cultural O Natural |

Tablal Nimero y tipo de atractivos y recursos turisticos por municipio y provincia por Estudio " Turismo
Region Enriquillo de Araucaria 200Rosario Boned"

La mayoia de los documentos destata&omo atractivos de la provincia a los parques
nacionales Jaragua y Bahoruco, La laguna de Oviedo, Hoyo de Pelempito, destacando
paisajes, biodiversidad, playas, especies endémicas de flora y fauna.

Estos son promocionados emmerosos brochures y paginslgeb con textos cortos como

oLos Parques Nacionales Jaragua hdBaco, con gran biodiversidad y alto endemismo de
orquideas, begonias, y plantas xerdfilas; la Laguna de Oviedo con alto potencial para la
observacion de aves;wernas con arte rupestre y rios subterraneos; areas de buceo y pesca;
la famosa depresion altitudinal del Hoyo de Pelempito en la sierra deri@®, donde se

refugio el Cacique Enriquillo y los negros cimarrones; Las Islas Beata y Alto Velo; la playa mas
espectacular de las Antillas, Bahia deAgsilas los yacimientos de bauxita o alimina; la via
panoramica Cabo Rojéceitillar, con cambio brusco de temperatura y vegetacion en tiempo
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de 30 minutos; sus fiestas patronales; la linea fronteriza y su a@énlcultural con Haft .

oat SRSNYyFfSa NBarfdalF St FGNXrOlGA@G2 RS f2a LI N
biodiversidad reconocida en el mundo cientifico, y en la que abundan orquideas endémicas,
begonias y plantas xerofilas, entre otras esegeci La laguna de Oviedo es otro punto de

interés, en el que destaca su rica fauna de aves nativas y endémicas, una de las mayores
concentraciones de las Antillas. En el extremo suroeste esta la playa de Bahia de las Aguilas,
cuyas aguas cristalinas y agehlanca le clasifican entre las mas impresionantes del Caribe

3.1.3 Ofertar masque de Bahia de la Aguity Pelempito

Enelestudici ¢ dzNA &Y2 Sy tF wS3IAsy ROSNMNEGEEHes RS ! N
intentos y proyectos turisticos de urbanizecen el litoral de Oviedo a Pedernales es uno de

los anhelos y enfoques que se estan dando en algunas personas para desarrollar el turismo
en la zona. La posibilidad que ofrece la provincia de Pedernales con sus numerosas playas de
arena blanca y fina, enontraposicion con las pequefas playas de guijarros de Barahona,
sittan a Pedernales en varios planes de ordenamiento turistico del pais como una de las
areas con posibilidades de desarrollar complejos de sol y playa. Sin embargo, problemas con
los titules de tenencia de la tierra, la escasez de agua, la lejania de los flujos turisticos del
pais, mas la existencia de dos areas protegidas y el marco de la Reserva de Biosfera, han
desalentado, de momento, la construccion de grandes proyectos turisticesnl&ingo, los

varios intentos de establecimiento de hoteles en Bahia de las Aguilas han disparado un
movimiento de preparacion y venta de terrenos en las inmediaciones de esta playa, incluso
en zonas de amortiguamiento del Parque Nacional Jaragua. Ensestatsservan como se

estd parcelando el terreno y preparando para su venta, desbrozando y cortando arboles, o
guemando el terreno. Esta tendencia es enormemente preocupante, teniendo en cuenta que
son zonas altamente sensibles y donde no se cuenta conagquab ordenamiento del
territorio, ni instituciones fuertes que puedan hacer un estricto control sobre los impactos
gue estas actividades pueden generar.

. O2y UAydzZ EiNZ lideayde Segdrrallar unitipo de turismo sostenible y que
favorezca lansercion de las comunidades en sus beneficios, es recomendable mantener las
playas que son aptas para el disfrute y observacion de naturaleza, como atractivo natural,
mas que para la construccion de proyectos residenciales o de alojamiento, que noefavorec
la integracion de la comunidad en la actividad turistica. Este planteamiento va en la misma
linea de la reflexion que la propuesta realizada por la OMT en 2005 en cuanto al desarrollo
turistico para el Suroeste, mediante el cual propone la posibilidadestinar el area desde
Pedernales a Cabo Rojo para proyectos de turismo, que respeten el actual paisaje natural,
LI2NJ YSRA2 RS I ONBIFIOAsy RS aNBaSNOFa vyl GdzN
lagunas, manglares y humedales existentes en estalli{@iro, F., 2005). Asi, es altamente
conveniente que estos recursos naturales unicos y todavia en un buen estado de
conservacion, permanezcan para el uso publico, de manera que resulten en un recurso

2 http://kiskeyaalternative.orfpublica/bolivar/atractiv.htm

3 En http://www.turismodominicano.net/polorristico-4/
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generador de ingresos economicos a la mayor cantigadatlacion posible, a la vez que se
conserva para las futuras generaciones. Para esto, se recomienda la adecuacion turistica de
los mismos, mediante instalaciones que faciliten el manejo de visitantes y repercutiendo asi
en un menor impacto de la visitacy” ® €

Otro documentoque planteaproductos ecoturisticoalternativoses el delax 9 & G NI 4§ S3IA I LJ
fl tNRPRY2OAsy RSt 9 O2-Batibkkad¥eDicierabved®g08 (i | NR 2 £ /| 1 &

En su introducciéon de documento describe da regiéon Enriquillo, con las piiagias

Barahona, Bahoruco, Independencia y Pedernales es la zona con mayor diversidad de
ecosistemas y de especies en la Espafola. Por esta razon fue establecida la Reserva de

. A2&FSNIcBanMuddd OFVARA |j dzA £ £ 2é 5 O2y TFAYy 8saide RS LINR Y
recursos naturales y asi contribuir a la conservacion de los espacios naturales y su flora y
fauna, con una gran cantidad de especies endémicas regionales y locXes. t SRSNY I f S &
un pueblo joven. Fue fundado en los afios 1920. En 1937 gwrstnula carretera que

conecta Pedernales con el resto del mundo. Pedernales es uno de los municipios mas grandes

del pais: tiene 1,100 km2, pero ni siquiera 20,000 habitantes. En la parte llana de la llanura
costera esta el casco urbano y Cabo Rojo. Bofgafia quedan Las Mercedes y las colonias
FINNO2fFa RS ! 3dz2r & bS3INI Az aSpabipdedas Aguilasl £ G I N.
una de las playas mas lindas del pais, los pozos ecoldgicos de Cabo Rojo, la Via Panoramica
donde se llega a Aceitillapasando por cuatro tipos de bosque, para llegar al Centro de
+AaAlGlydSa a1l 282 RS tStSYLAG26z 1 OF NNBGSNI
el cruce fronterizo con sus mercados en ambos lados de la fréntera

El municipio de Pedernalegenta con una de las playas mas hermosas del pais. La Bahia de
las Aguilas con mas de 5 km de largo tiene su encanto por los farallones que la rodean, la
arena fina y blanca y la tranquilidad de sus agua. Las playas de Cabo Rojo son menos
espectacularessin embargo también tienen arena fina y aguas tranquilas. Hasta ahora hay
relativamente poca visitacion a estas playas debido al acceso dificil de la Bahia de las Aguilas
y la falta de infraestructura. Existe una presién muy grande por parte de inveesopisa
convertir esta zona virgen y fragil en un area de desarrollo turistico con grandes ressorts,
estilo Punta Cana y Puerto Plata. Al lado de la carretera OgiPddernales, poco antes de
ffS3AFNI If ONMzOS RS /102 wWAD2aES SWB®&SKERIZWE R
metro de profundidad, llenos de aguas subterraneas. Estos pozos estan usados por jovenes
locales para bafarse. Un uso excesivo como balneario puede afectar el equilibrio fragil de
este ecosistema.

Ydescribe los atractivosiguientesadicionales

El Rio Mulito nace en la parte alta de la Sierra de Bahoruco, recorre un cafion profundo al
norte de la zondenciag La Altagracia y se junta con el Rio Pedernales cerca de la carretera

internacional. Este sitio se destaca pomggan belleza escénica y su potencial como balneario

y sitio de camping y picnic. Actualmente no cuenta con ningun tipo de servicio y tiene
problemas de acumulacion de basura.
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El municipio de Pedernales se destaca por su gran variedad de bosques, colmeazrael

bosque seco abierto de las llanuras, una vegetacioén sobre una roca arrecifal, llamada diente
de perro. Predominan cactus y arbustos espinosos en esta zona. Mas arriba el bosque seco se
pone mas denso y mas alto y, entre los 400 y los 700 msadaai bosque serniiimedo.

Entre 700 y 1000 msnm queda el bosque humedo, que colinda con el pinar, bosque de mayor
extension en la Sierra de Bahoruco. Entre Los Arroyos y la Via Panoramica queda una
pequefia franja de bosque nublado, que estd muy atacadaep@vance de la frontera
agricola. En la costa entre Cabo Rojo y Pedernales quedan algunos manglares aislados.

El mejor acceso a los diferentes tipos de bosque es la Via Panoramica Cabédedjtar

0 X Bn Aceitillar se encuentra una de las mimads grandes de bauxita en el Caribe. Esta
mina fue cerrada en el 1981, debido a bajas en en precio de aluminio. Luego, en el 1983, toda
esta zona fue incluida dentro del Parque Nacional Sierra de Bahoruco. La carretera de acceso
a la mina, ancha y bien pstruida, fue declarada Via Panoramica.

Hubo varios esfuerzos para reforestar la zona minada. Sin embargo, todavia parece un poco
a un paisaje lunar. Probablemente el alto contenido de aluminio en el suelo no permita una
recuperacion rapida. El mercado edernales tiene un gran potencial para el intercambio
binacional ertérminoseconémicos y culturales. Hay evidencias de poblamiento en la Ceiba
localidad proxima a las Mercedes en donde se ha detectado un yacimiento agroalfarero y
manifestaciones de & rupestre, asi como yacimientos preceramicos de antigua data en el
rio Pedernales y en la Jinagosa.

Otros lugares de interés son la Cueva de las Caritas cerca de las Mercedes y la Cueva de
Pociman en el area conocida como las Abejas. Estos yacim@rtogerdan con grupos
culturales que habitaban por esta regién y se continlan con otros yacimientos situados por
las regiones costeras del Parque Nacional Jaragua, isla Beata y Laguna de OviedoAAl norte
norte de Pedernales hay varias cuevas, algunas dmen acceso desde la carretera
internacional.

Actividades ecoturisticas actuales y previstas:

- Pelempito. En el 2001 la Secretaria de Medio Ambiente construyo el Centro de
+AaAlGlryGSa al 282 RS tStSYLAG2E | fsob®a (S RS
el mismo hoyo cuyo fondo queda a mas de 1000 m abajo. El centro atrae una gran
cantidad de visitantes, debido a la promocion que se le habia dado.

- Via Panoramica. Pedernales cuenta con la Unica carretera del pais que recorre dentro
de unos 30 km tamk las zonas climaticas y sus bosques correspondientes: La Via
Panoramica Cabo RomAceitillar. Comienza en el bosque seco abiertoPdetjue
Jaragua, anteriormente llamado monte espinoso, pasa por el bosque semihumedo, el
bosque humedo y termina en ehgr de Aceitillar. También sirve como via de acceso
al centro de visitantes. Existen dos puntos en la via con potencial para establecer un
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mirador, antes de llegar a la bifurcacion hacia Las Mercedes y después de la ultima
curva, ya entrando al pinar. Arab lugares tienen vistas sobre la planicie costera de
Pedernales.

- Sendero Interpretativos. En las cercanias del centro de visitantes hay un sendero
interpretativo sobre el ecosistema del pinar. Esta previsto establecer tres senderos
mas, a lo largo de laia panoramica. El primero debe estar en la parte llana del
bosque seco abierto, interpretando este tipo de vegetacion con sus especies de floray
fauna. El segundo sendero estard en las cercanias de la antigua mina de Las
Mercedes, interpretando fendmenode la mina y la vegetacion del bosque
semihumedo de esta zona. El tercer sendero se ubicara antes de llegar a la ultima
curva de la carretera, antes de entrar al pinar. Aqui existe un caminito que entra a
una pequefa cafiada con farallones en ambos lagises largas que bajan por estos
farallones, un bosque humedo bien conservado y frecuentes evidencias de solenodon
(huellas).

- Observacion de aves. Todos los senderos interpretativos sirven también para la
observacion de aves.

- Rio Mulito. En el balnearieetlRio Mulito se establecera un area de camping y picnic,
con sanitarios y una enramada, con servicio de comida y recogida de basura. Se
ubicara un sendero interpretativo en la orilla del rio para educar los visitantes sobre el
bosque riberefio y el bosghémedo en las vertientes de la cafiada.

- Mountain bike. La carretera internacional y la Via Panoramica son ideales para el
ciclismo de mountain bike. Se puede subir por una de ellas y bajar por la vertiente
norte hacia Puerto Escondido o cruzar por la careeen el firme de la sierravplver
a bajar hacia Pedernales.

- Rutas acuéticas. Desde el muelle de Cabo Rojo se puede ir en embarcaciones de
pesqueros hacia La Cueva y Bahia de Las Aguilas. Ademas se puede seguilgor toda
costa hastarrudillé, y desdaqui andar a pie a Oviedo o0 seguir en bote hasta la Isla
Beata

El autor propone en este documento dos rutas que incluyen la zona alta de Pedernales,
llegando desde la Zona de Duvergé del otro lado de la cordillera
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- Ruta 1: La Floridg El Aguacate Los Arroyog Pedernales por carretera internacional,
longitud 100 km, rango altitudinal § 2300 msnm, vegetacion: bqse seco, bosque
semihimedo, bosque humedo, bosque nublado, pinar, potreros; conucos, vistas

panoramicas hacia el Lago Enriquillo, Haiti y la llanura de Pedernales

- Ruta 2: Duvergé Puerto Escondidq Caseta 1¢ Pueblo Viejo (caseta ZAceitillar
(Centrode Visitantes Hoyo de Pelempitplas Mercedeg Cabo Rojo, longitud: 100
km, rango altitudinal Gz 2000 msnm, vegetacion: bosque seco, bosque-Bémedo,

bosque humedo, bosque nublado, pinar, potreros; conucos, vistas panoramicas hacia el

Lago Enriquib y la llanura de Pedernales
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Pedernale¥ del proyecto Araucaria (de la Agencia de Cooperacion Espafiola y ONAPLAN),
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con los miembros del cluster, incluyendo los precios publicos de los mismos. Los productos

AYAOAI £ 84 a2y t24 aAAddASyidsSas

*INFORME DE CIERRE ASISTENCIA TECNICA TURISMO SOSTENIBLE EN LA PROVINCIA DE

PEDERNALES: FASE Il Vitor F. Gobmez, M.Sc. Agosto, 2005.
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Producto Breve descripcion

Tours estandar o basico Este tours, constituye el producto estindar de la provincia. Inicia
en Pedernales, llega a la frontera. luego toma la carretera de
Acertillar para subar hasta Pelempito, mientras asciende, se
explica la sucesion de la vegetacion en la carretera, la condicidn
de reserva de biosfera, los sitios impactados por la mineria. hasta
llegar finalmente a Pelempito.

]

Paseo del Lago Fecorrido acuatico en la Laguna de Oviedo para la observacidn
de aves. la interpretacion ambiental, arqueocldgica v cultural

Sendero Manuel Gova- Caminata que micia en Manuel Goya v/o Fondo Paradi hasta el
Trudillé caserio de Trudillé. Almuerzo pernoctacion y posterior
recorrido maritimo hasta la 1sla Beata.

Tours cultural Este recorrido se inicia en el municipio de Pedernales, sigue a la
frontera dominico-haitiana, de ahi sube por la carretera
internacional, conecta con la fortaleza de banano, pasa por las
comunidades de montafia. con una pausa en el rio mulito v de
regreso a Pedernales.

Paseo de la Costa Fecorrido en bote que 1nicia en Pedernales v/o Cabo Rojo hasta
Bahia de las Agwlas.

Tours de montafia Este recorrido se inicia en el municipio de Pedernales, toma la
carretera de Aguas Negras, luego conecta con las distintas
comunidades hasta llegar a Las Mercedes para salir a Pelempito
v bajar toda la carretera hasta la zona de Plava en Cabo Roja.

Tabla 1 Productos ecoturisticos propuestos por proyecto Estudiacaria 2005

Rosario Bonned (Araucaria 2007) define cual es el potencialidad de nuevos productos:
GSEAAGS dzyl FEGF LRGSYOAFfARFIR LI N} RSal NNEf
alternativos y complementarios al turismo de sol y playa predanténen el pais, en la linea
del turismo sostenible. Desarrollar productos de turismo activo con cierto grado de
especializacion segun la zona donde se realice, como caminatas de corta y larga duracion
(trekking) en las areas protegidas especialmentecasio en las lomas de Polo, Duvergé
area de Puerto Escondido hacia Haiti y Pedernad@sPedernales en su parte montafiosa y
en la cuenca del rio Pedernales, en Ovigmima de Tres Charcos, Fondo Paradi y Trudillé y el
litoral-, en las montafias de PMed 2 > { F ol yI wSFf X t2a8GNBNJ wN2XT
Paraiso u Oviedo, actividades acudaticas (snorkel, kayak, kyte surf, pesca, velerismo, paseos
Sy 620SX0 2 NMHzil a Snbuntairi like E$tsS erormés osivilRiabésl 3 |
permiten la operaion de productos combinados.
- Turismo de buceo, en la costa de Pedernales (Bahia de las Aguilas, Isla Beata y
Altobelo).
- Turismo cientifico, en las éareas protegidas (Cachote, Oviedo, Pedernales, La
Descubierta, Cabral)
- Turismo de estudios, en toda laferva de Biosfera.

- Turismo cultural, como un producto complementario y un elemento a potenciarse en
todos los tipos de productos de la region, teniendo como base las raices de la cultura
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afrocaribefia, la relacion con Haiti, las tradiciones religiosasarpuitectura
vernacula, los restos de culturas ancestralesrte rupestre, los mercados
FNRYGSNAT 24 f1a FASadla LRLzZ I NBEa & LISNE:
- Agroturismo o turismo rural: la visita a fincas de café organico, a la produccion de la
cafia de azucar da visita a granjas o fincas rurales puede ser una parte
complementaria de los productos o especializado en ciertas zonas de la region.
- Turismo solidario y turismo justo o responsable: estas nuevas formas de viajar en
linea con la tendencia del comercjasto, principalmente desarrolladas en
comunidades, con el apoyo de ONGs y organismos de investigacion, entre otros,
estan tomando cada dia mayor relevancia en el mercado global, y podrian muy bien
corresponderse con el nivel actual de la oferta turistieala region, siempre y
cuando las organizaciones comunitarias ofrezcan experiencias innovadoras y bien
O2y (i SEldzZ f ATI RF&E 6LIE2N S2SYLX 25 GNI¥oleaz Oz

Como vemos si bien ya en 20R@05 se definerestrategiaspara ampiar la oferta con
nuevos productos ecoturisticos, y se disefian, hemos podido relevar que hoy en dig, solo

tienen visitacion organizada las zonas de Bahia de Aguilas, Cabo Rojo y Pelempito, y no se
han desarrollado nuevos productos

3.1.4 Infraestructurasy servcios

Segun el estudio CABAHORUC(R006) & t S R S Nuéntd aStdalmente con seis hoteles /
pensiones, con un total de unas B@bitaciones. En su mayoria se trata de un alojamiento
sencillo. Solo el hotel de Fundacipe se destaca por tener aire acoadi@n sus
habitaciones

FI;IE ':::it;:l Calle No. H:glt Aire [ Teléfono Clase Precio
Rossy ICarretera a Oviedo 15 524-022 D RD$ 200 a 500
Madre Duarte 28 2 1 524-0226 D RD3$ 200 a 500
Dofia Chava  [Duarte 2 6 524-0201 D RD5 200 a 500
Fatima [ibertad esq. Sto. Dgo. 10 524-0144 D RD$ 200 a 500
Fundacipe Provecto 1 esq. Duarte 13 51 524-2298 D RD$% 200 a 500
Mary Federal 16

62

Tabla2 Hoteles de Pedernalesgunestudio CADBBAHORUCO

El estudio de Rosario Bonned (Araucaria, 2007) identifica nUmeros un poco mayores, ya que
reporta que enfiPedernales donde se acercanalas 10K 6 A i OA 2y S & ®¢

Procedimos a actualizar la oferta de algunos hoteles y este es el resultado:
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Nombre modalidad| Precio | disponible Teléfono
Hotel Dor~1a Chava hab. Con aire . p/hab. RD$ 85( 3 809 524 0332
Hotel Dofla Chava hab. Con abanico | p/hab. RD$ 75(
Hotel V!Ila del Mar hab. Sencilla p/pers. RD$ 1,15( 19 809 524 0444
Hotel Villa del Mar hab. Doble p/pers. RD$ 1,65(
i i /hab.

De Oleo Mendez hab. SencitianAire y tv| P RD$ 80( 25 809 524 0418
De Oleo Mendez hab. Doble p/hab. RD$ 1,00(

i /hab.
Fundac!pe hatDoble . p RD$ 70( 9 809 524 0294
Fundacipe aparte estudio doble p/hab. RD$ 1,00( 4

Tabla3 Precios hoteles actualizados 2009

Es de notar un incremento sustancial en los precios, muy por encima de los cambios en las
tasas decambio del ddlar.

:::::::aﬁ] (Calle No. 1.2:;5 Cocina | Teléfono | Sanitario f:;;':'i‘t:ldu
Lo de Palibio Duarte 3 15 Nacional

de Kika (Calle 2 14 12 Nacional | 524-0191 51 51
Comedor Tipico Madre Duarte g Nacional | 524-0266 Familiar
Mary Federal (Calle 2 10 11 Nacional | 524-0231

Jali-car [Libertad 20 | Nacional | 524-0350

King Crab Central 18 4] Nacional | 524-0657

Tabla4 Restaurantes de Pedernales segln estudicBABORUCO

Segun el mismo estudigel CAD en cuanto a restaurantes también hay seis, tienen
principalmente comida nacional. En algunos dominan platos desows;i debido a la
OSNDI YyNI RSt YI NW¢

Con relacion es estas infraestructusaserviciohemos notada poc®cambios.el Hotel Villa
del Marsiendo la nds destacable novedad.

® Los dias de semana tienen precios mas econémicos
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La siguiente grafica del mismo estudio muestra que si existe una concentalzitiva de
emperezas turisticas en la zona de Pedernales.
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Tabla 2 Namero de empresas turisticas de la region Enriquillo por ubicacion y actividad. Auraucaria 2007

— Alojamiento- Tours . Transporte | Total
PROVINCIA MUNICIPIO Alojamiento Restaurante | Agencia .
restaurante operadora turistico Gral.
Barahona La Ciénaga 2 2 3
Paraiso 1 2 1 1 5
Santa Cruz de
Barahona 9 4 9 3 25
Total Barahona 12 8 10 4 34
Pedernales | Pedernales 6 5 7 1 19
Total Pedernales 6 5 / 1 19

Tabla5 Distribucion de la plantde empresas y servicios turisticos (estudio Araucaria 1007)

Segun el mismo estudio, de manera general, en la regién Enriquilfo, 2FSNI I
alojamientos ofrece un bajo nivel de confort, poco encanto, escasos servicios basicos y muy
baja contextualizadin en el entorno. Las caracteristicas que presentan la planta turistica de

la regidn: empresas de caracter familiar y de pequefio tamafio, con 4 empleados de media,
de reciente creacién, con bajos niveles de calidad, en servicios e infraestructurassgsrecur
humanos poco especializados y preparados. Hay baja calidad y una alta precariedad en los
servicios al turista, estos son escasos y hay poca comodidad y limpieza. Debido al caracter
familiar de las empresas y al bajo nivel formativo de sus recursosnosmse puede afirmar

gue son pocos los conocimientos y capacidad para una correcta gestion, administracion y
mercadeo de las empresas turisticas de la region Enriquillo.

Perspectivas de crecimientee puede constatar, especialmente en algunas logdslaomo
en Pedernales, una tendencia de creacion de oferta turistica, aunque de forma muy
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desordenada y repitiendo el modelo de baja calidad y pobres infraestructuras. Se construyen
habitaciones para turistas en casas de familia, en comedores, comoruma dtiernativa de
generar ingresos econdémicos extras, pero sin un claro enfoque empresarial y turistico. Sin
embargo, son numerosas las empresas (un 76%) que tienen perspectivas de adecuar, ampliar
0 mejorar sus infraestructuras. El 71% piensa en aumdogaservicios e instalaciones al
cliente, el 64% desea mejorar la calidad, lo que denota el nivel de conciencia de la calidad
actual de la planta turistica. Mas de la mitad tienen planeado capacitarse. Las principales
debilidades del sector, segun la manfuente consultada, son: la falta de personal
suficientemente cualificado y entrenado (57.3%), la falta de conocimientos técnicos de
turismo (41%) y habilidades empresariales (19%), una baja demanda de turistas por la region
(32%), planta fisica en maltado (12%), la alta movilidad y rotacién del personal (9%),
ademas de la inestabilidad y alto costo de la energia eléctrica, suministro de agua, falta de
promocion, dificultad de acceso a materias primas y créditos, entretras.

Sobre el Guiad@l estudo destaca quéEl 60% de los guias consultados tienen menos de 25
afos, el guiado es una actividad secundaria (ocasional o alternativa). Su nivel formativo es
bachiller, se consideran guias naturalistas, habiendo recibido cursos cortos de guias de la
naturaleza por la SEMARN, aunque aun tienen escasas capacidades para el guiado (bajo
nivel de idiomas y de conocimientos especificos para la interpretacién del pationbigio

Durante nuestras visitas e entrevistas hemos podido confirmar los hallazgos deoRosari
Bonned:

- OGuias jévenes y con poca experiencia

- Existe una escasa especializacion de guiado:

- La formacion educativa predominante de losagugs de bachillerpk la cuarta parte
tiene certificacion como guia local por parte de la SEMARN, sin emlvangono
contaba con titulacion de la SECTUR.

- El uso de tecnologias y equipos es bajo:

- Alta asociatividad: existe un alto sentimiento de unidad entre los grupos de guias
locales.

- Bajo nivel de encadenamiento productivo y contactos profesionales: las gui
reservan sus servicios de forma directa principalmente, y por teléfono. Es bajo el nivel
de operatividad de las asociaciones, las cuales tienen escasa vinculacién con la
operacion diaria de las/os guias (reservas, turnos, contactos con otras aso@acione
empresas). Las asociaciones mas activas estan trabajando mas en la linea de crear
infraestructuras (senderos, camping, centros de informacion) y articular los cursos de
capacitacién para sus miembro

Las principales carencias del guiado, expresadakpanismos guias, son:
- Lafalta de conocimientoscalificacionegécnicas suficientes
- Bajo nivel de manejo de idiomas
- La falta de contactos con empresas turisticas, en concreto con tour operadores
turisticos
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- La falta de equipos especificos para el gui@doformes, botas, binoculares, mapas,
FAOKFa RS ARSYOGATAOFOAsy RS SalLlSOASazr oNY«a

- Otras, como la debilidad de las asociaciones de guias y la falta de conexion con otras
asociaciones a nivel regional o naciofial.

3.1.5 Visitacibny comercializacionetual del turismo

Segun elnformefinal Araucaria 2005Las actividades de visitacion al presente en Jaragua y
Bahoruco, ha experimentado un crecimiento caagionencial fruto de la adecuacion de
infraestructura en el parque Bahoruco y el consecuefetet@ de arrastre al parque Jaragua,

sin embargo, mantener los niveles actuales de visitacion, pero sobre todo llevarlo a niveles
gue aseguren la sostenibilidad econdémica y ambiental de la actividad, requiere de un
esfuerzo complejo de promocion y revalwén de sendos parques nacionales en términos de

su adecuacion de infraestructura. Lo mismo aplica para aquellos lugares localizados fuera de
las areas protegidas pero que igualmente constituyen un buen atractivo para las y los
visitantes.Al presente,ds actividades de visitacion se limitan a la apreciacion de la belleza
esceénica tanto en Bahoruco como en Jaragua y al disfrute del bafio en la playa, tanto en
Cabo Rojo como en Bahia de las Aguilas. Estas opciones limitadas de ocio y recreacion en el
corto y mediano plazo pueden convertirse en factores que limiten el crecimiento,
consolidacion y expansion del ecoturismo, ya que no generan incentivo para regresar a la

T 2ylF dzyl @ST aO2yadzyYARIFaé¢ fl1a 2LI0OA2ySa RS NBC

Visitantes a los parques nacionales de la
region Enriquillo (1998-2003)

25.000 4

20.0004

15.000 -

10.000 4

Numero de visitantes

1998 1999 2000 2001 2002 2003
OF N.sla Cabritos-Nacionales WP N.lsla Cabritos- Extranjeros
OF N . Sierra Bahoruco-Nacionales [P .N .Sierra Bahoruco- Extranjeros
OP.N . Jaragua- Nacionales P N .Jaragua- Extranjeros

Fuente: SEMARN. Subsecretaria de Areas Protegidas, Dept. Ecoturismo

Tabla 3 Visitantes a los parques nacionales de la region Enriquillo ¢2008):extraido deEstudio Araucaria,
2007
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Sobre la comercializacion del turismegsn Rosario Bone@raucaria, 2007 hag una gan
escasez de empresas operadoras locales dsntori son aquellas que ofrecen servicios
organizados de tours, excursiones, actividades complementarias; de las 4 agencias
operadoras, tres de ellas se dedican fundamentalmente a la venta de pasajes aéreos y
turismo emisivo para los residentes en Barahaeaden sobre todo paquetes todo incluido

al Este (Bavaro) o al Norte del pais (Puerto Plata), asi como casualmente operan algun
producto local, preferentemente la Vuelta al Lago (parando en los balnearios situados
alrededor del Lago Enriquillo), y Pedeesa(Bahia de las Aguilas y Pelempito). Solo una
empresa tour operadora se dedica enteramente a la venta de paquetes turisticos de aventura
en la region (trekkingpfiOA LI £ YSY (1 S0 ¢

No ha podido encontrar los datos oficiales, como las estadisticas dacisitde la
provinciaPedernalesa pesar de haber indagadstas con oficiales de la SECTURia¥a
fuentes profesionales del areastiman que hay entre 5 y diez mil visitantes por mes, 85%
para Bahia de la Aguilas y Pelempito, y de los cuales men@¥apetnocta en Pedernales.
Aproximadamente un 50% de estos vienen por sus propios medios, y la otra mitad en
autobuses y viajes organizados. Es de notar que este tipo de turismo, aun siendo de
visitacion de areas protegidas, deja pocos de los beneficios empresarios locales y las

comunidades, y por ende, no contribuye tanto como esperado a la incentivar estos a la
proteccion ambiental.

3.1.6 Las organizaciones

La siguiente tabla presenta el mapeo de organizaciones realizado Estudio " Temidmo
HANTAQ

Regs Y 9YNRIdzAff2 RS | NI dzOF NR |

P TIPO DE TIENE OFICINA  TIENE PERSONAL

INSTITUCION ORGANIZACION CAMPO/S DE TRABAJO PROPIA CONTRATADO
COTRALCOA INC (Cooperativa de Cooperativa Institucion financiera- Microcrédito v v
Ahorro y Crédito)
SOEPE - Sociedad Ecoldgica de ONG Conservacion de RR.NN. - Desarrollo x x
Pedemales ecoturistico - Educacion Ambiental
ASDETUPE. Asociacian para el Asociacion Conservacion de RR.NN. v x
Desarrollo del Turismo Sostenible Desarrollo ecoturistico
de Pedemales
AGUINAPE. Asoc. de Guias Asociacion Organizacion de guias locales x x
Naturalistas de Pedernales Desarrollo ecoturistico
FUNDACIPE. Fundacion para el Fundacian Infraestructuras sociales v v
Desarrollo de la Comunidad Integral de Formacion
Pedernales Microcrédito

Tabla6 Mapeo de Instituciones no gubernamentales relacionadas de PedepoalEstudio " Tursimo Region

Enriquillo de Araucaria 2007Rosario Boned"
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A parte de la Cooperativa las 3 Hermanas hemos detectado organizaciones adicionales a
mencionarASDEPTUPE, es tambiérCrrster Ecoturistico quedescribiremogonmas
detallemas abajo.

Es de notar que @studioplanetaque estadasorganizaciones del region Enriquillo (raos

Pederndes) presentan como principales problemas institucionales

- Débil planificacion de actividades

- Baja capacidad de ejecucidon de proyectos por parte de organizaciones comunitarias y
ayuntamientos

- Muy limitados recursos econémicos disponibles para ejecutaegiay y programas de
desarrollo turistico

- Recursos humanos con bajo nivel formativo

- Bajo nivel de organizacion y coordinacion

- Escasa aplicacion y cumplimiento de leyes y regulaciones

- Falta de un enfoque claro del tipo de desarrollo turistico para la region

- Bajo enfoque turistico en instituciones publicas

- Fuerte dependencia de instituciones de apoyo (cooperacién) para el desarrollo de sus
actividades

- Fuerte injerencia politica en instituciones publicas

- Recursos econémicos y medios técnicos(oficinas, congratgdsehiculos, instrumentos
G6SOyA02aX0 AyadzZFAOASy(iSa 2 AySEA&alSyidSa

- Bajo uso de tecnologias apropiadas (especialmente Internet)

3.2 Asociacion de Guias Ecoturisticos de Pedernales (Aguinape)

La Asociacion de Guias de Pedernales es una organizacién moagubetal, apolitica, que
agrupa a guias de naturaleza de la provincia de Pedernales, comprometida con la
conservacion del medio ambiente y los recursos naturales de la region.

Dentro de sus principales objetivos se encuentran brindar los servicioslidgogen la

provincia de Pedernales y zonas aledafias, asi como integrar a jovenes de la comunidad en el
desarrollo del ecoturismo sostenible y realizar actividades a favor de la concienciacion
ambiental, en coordinacion con los organismos gubernamentales gubernamentales, en

procura de contribuir al desarrollo de la comunidad.

I D' Lb!t9 yIOS | NI NT RS dzy GFffSNI RS G4ONBRS
2004 la entonces Secretaria de Medio Ambiente (SEMARENA).

3.2.1  Estructuracién y organizaon de AGUINAPE

AGUINAPE se incorpor6 legalmente en el 2007, es dirigida por una junta directiva de 7
miembros, integrada por un presidente, un vicepresidente, secretario, tesorero y tres
vocales. Actualmente cuenta con 18 miembros activos, de los auateprestan servicios de
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guiado. Desde su creaciGAGUINAPE cuenta con el mismo presideelecualtambién
presta s servicios de manera voluntaria.

Cuenta con sistema de registro contable, cuentas bancarias y Registro Nacional de
Contribuyente (RNChunque aun no realizéodavia ladeclaracion jurada de impuestos
anual. El personal operativo de Aguinape es voluntario, no hay personal remunerado, salvo
los guias cuando prestan servicios, la administracion esta a cargo de la Tesorera de la junta
directiva. Si bien la directiva de la organizacion afirma tener planes de trabajo, estos no
estan documentados ni organizados en un plan estratégico (plurianual), ni en planes anuales.

AGUINAPE tiene experiencia en la ejecucion de proyectos, en 2006 gaonacwko en la

feria de Desarrollo con el proyect®romocion de Ecoturismo en Cabo Rojo y Bahia de las
#3dzAf a2 t SRSNY I f Saé s  |LigaNdiadirpor ¥ Bend2 Muidal ! { b
También han gestionado y obtenido apoyos a través de las orgamieac@rupo Jaragua

(que gestiono fondos de la Fundacién Mc Arthur), ARAUCARA y PaDisién obtuvieron

el apoyo por dos afios de una voluntaria de¢@o de Paz, Megan Rounseville.

5SYiNR RSt YI NBE@ockRiSde EtdNds®dSdD (CAbo RojBapia de las
#3dAf | A2 tediROSMNG dohsBuacid de una caseta de visitasteda playa de

Cabo Rojo, esta caseta esta actualmente en desuso debido a cambios en los accesos a la
playa producidos por el paso de una tormenta (la carreterabfueada por arena), dentro

de este también adquirieron equipos especializados como equipos de buceo, tiendas de
campania, frizer, etc., sin embargo estos no han tenido un uso constante, en meses
anteriores fueron victimas de un robo donde perdieron graneéde estos equipos.

3.2.2 La oferta actual de AGUINAPE, promocion y visitacion:

AGUINAPE oferta servicios de gaia los clasicos destinos de Pedernales:
Pelempito

Aceitillar

Las Charcas (embalse Alcoa)

Bahia de la Aguilas.

Pelempito,

Las Minas

Playa de CabRojo, y Las Cuevas.

=8 =8 =8 -8 -8 -8 -9

También oferta visita e interpretacion a atractivos menos explotados como la entrada a Las
Mercedes, el Polo Magnetico de Pedernales (ilusién dptica), Interpretan las plantas y fauna

®segln la paginaww.impulsar.org/feriadedesarrollo/web2/ganadores. etrproyecto fue "Pnmocion de

Ecoturismo en Cabo Rojo y Bahia de las Aguilas, Pedernales" presentado por Asociacion para el Desarrollo del
Turismo Sostenible de la Provincia de Pedernales (ASDETUP/&Efciacion de Guias de Naturaleza de

Barahona
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http://www.impulsar.org/feriadedesarrollo/web2/ganadores.html

de la sierra de Bahoruco, visita al bosque nubjaolmsque seco, observacion de iguanas,
humedales de Cabo Rojo.

Ocasionalmente han preparado paquetes que incluyen servicios de transporte, alojamiento y
alimentacion. No cuentan con documentacion sobre su oferta y los recorridos que ofrecen.
Ni documentads los senderos, su interpretacion, o guiones para hacer la interpretacion de

los mismos.

La comercializacion de la oferta ha sido informal, sin responder a una estrategia de
comercializacion propiamente dicha, han realizado brochures con apoyo de BAIpS,
Jaragua y SEMANRENA. Actualmente el Unico material de promocién que tiene es un
brochure de Aguinape, que preparo el proyecto Araucaria.

En el 2008 hicieron una promocion regional por todos los hoteles de Barahona y Pedernales,
gue consistié en repéir brochures de la oferta, aunque sin grandes resutado (solo una
persona llamo), es de sefalar que esta visita solo se efectuo una sola vez, y el impacto de
este tipo de promocién requiere de actividad y seguimiento constante.

Actualmente su oferta nouente con pagina web, hubo un antecedente de dos paginas web
desarrollas por terceros, pero el grupo no se empodero de su mantenimiento y se
GLISNRASNRBY¢® | GAf AT I douickpeiNde.eSt SOUGNBF YA 02 ISy
Tambén estan mencionados en algunas publicaciones internacionales de turismo, entre
Stt2a St TFlyzaz2 a[2ySteée tflySiés LISNB Sadaz y
SuS Servicios.

La llegada de visitantes y su contratacion es ocasional, pudiendw pasos meses sin
recibir visitantes. Una muestra de ellos es que la ultima visita (antes de la entrevista de
Octubre 2009) fue en mayo 2009, con 227 personas que hicieron el recorrido clasico de
Bahia de las Aguilas y Pelempito. La contratacion nazsediei manera directa con Aguinape,
sino gque se hizo a través de una gestion de la SEMANRENA.

El servicio de guiado tienen una tarifa Unica de B@¥indistintamente del tiempo que dure
el recorrido (puede ser de M a 6PM), los cuales son repartidog da siguiente forma:
- RDS$ 560 para el guia que presto el servicio
- RDS$ 260 para la organizacion, repartidos de la siguiente manera: RD$ 100 para la cuenta de
Gt N2eeSOi2aé¢x ws5bh mann LINFY tF OdsSyidl RS abS3z20o

Otra actividadmportante que desarrolla la asociacién es la de sensibilizacion y orientacion
en temas sobre la necesidad de preservacion de los recursos naturales y el medio ambiente
a los pobladores de la ciudad y comunidades cercanas, en particular a los estudiantes.

3.2.3 Perfil de los Guias de AGUINAPE
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El equipo de guias de naturaleza que compone a AGUINAPE tienen una edad promedio de 29
afios, bachilleres, muchos de ellos estudiantes universitario y/o con un nivel técnico en
agrdoresteria, ecoturismo o enfermeria. El 719 los guias es masculino, frente a un 29%
femenino.

AGUINAPE ha desarrollado un proceso continuo de capacitaciones en distintas areas del
guiado, 7 estan certificados por la Secretaria de Medio Ambiente y Recursos Naturales
(2004), y en el 2009 muchat ellos recibieron la capacitacion para ser certificados por el
Ministerio de Turismo. Dentro de las areas en las que se han formado se encuentran:

- Primeros auxilios

- Observacion de aves

- Monitoreo de tortugas

- lguanas

- Manejo de micreempresaturistica (corPRGEMPRESA que durd una semana)

- Atencion al visitante

- Lectura de brajulas y mapas

Cabe sefialar que no todos los guias han recibido todas las capacitaciones, dentro del grupo
existenguiaspor perfiles especializados, pefemplo, en observaciéon de avestc.

La mayoria de los guias de AGUINAPE poseen otra ocupaciéon ademas de ser guias, con lo
gue logran subsistir econdmicamente, pues el poco flujo de visitantes que reciben no les
permite dedicarse a prestar los servicios de guia a tiempo completo.

3.2.4 Cdmo ven a AGUINAPE

Percepciorinterna:

Segun lo expresado por los miembros de la asociacién el ecoturismo es una herramienta

LI NI a&al OF NJ LINPGSOK2 | 2 yFddzNFE F €+ @ST |
para atraer recursos a la comunidad, solo de manera individual, sino para defender lo

ddzé2 Sy St LlzSoft2 & aSyaroAftAl I NE O2yOASYGAT

A través de AGUINAPE han logrado sensibilizarse y sensibilizar a otros, a su entender la
iniciativa ha sido exitosa a nivel de educacidm,esnbargo no lo ha sido a nivel econémico,
debido, segun ellos a varias razones, resaltandose:

1 Los turistas no los contactan, establecen relaciones con los hoteles de la zona pero estos
no hablan a los visitantes de los servicios de Aguinape.

f Losvistai $&a ft¢S3Fry | fI T2yl O2y G2dz2NBE & 3JdzNI &
pargues estan antes de Pedernales, el turista, se va y no llega a pedir sus servicios. Otros se
enteran porinternet.

1 Las instituciones no los apoyan, algunas usan el nombrAGIdINAPE para gestionar
proyectos pero al ejecutarlos no los benefician.

1 Requieren acreditacion del Ministerio de Medio Ambiente / Turismo, como guias
exclusivos del parque.
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No se ha cumplido el acuerdo de-mranejo municipal

Los demas venden a Pedernasedo como Bahia de las Aguilas y Pelempito.

Son muchos guias en relacion con el nimero de visitantes que reciben lo que hace dificil
gue los beneficios rindan.

Percepcion de actores externos relacionados con AGUINAPE

T
T

3.25

Es un grupo interesante que ha conselguimantenerse y mantener una posicidén
reconocida en la comunidad como defensores ambientales.

AGUINAPE mantiene un mismo lider desde sus inicios, lo cual dificulta una verdadera
participacion, ademas de tener como nucleo miembros de una congregaciorosaligi
particular, que dificulta que se habrdn hacia otras personas. Aunque se ha estado
trabajando.

Un cliente de Aguinape nos comento que en sentido general califica el servicio de

G! OSLJilF ot S LISNRB adzaASNB dzyl Ay infEshahaidBdi I OA s y
en la forma de hablar y dirigirse a las personas con un lenguaje entendible para todos los
LJgot A02a o6fSy3dzZ 2SS | Oldzt GOKIFOFoly2e0 & 02y
mas los temas que se les pidan.

Para algunos tienen mucha créadh f ARIF R o0 X0 &2y f A3l R2& | dzyl
limita su participacion en ciertas actividades como la realizacion de kermés con otros
grupos donde se vende alcofiol

Tienen problemas de comercializacién y de mantener relaciones estables en preci

calidad con proveedores de servicios complementarios de transporte, alojamiento y
alimentacion.

El grupo ha tenido serios conflictos con la Sindicatura (y en cierta medida Turismo) sobre el
tema de la construccion de la caseta de Cabo rojo, pero meargu propuesta y la realizo.

Conclusiones

En el afio 2005, AGUINAPE realizo un analisis FODA, con el apoyo del personal de PADF, lo
cual nos permite evaluar su crecimiento desde entonces, estos fueron los resultados en ese

momento:
FODA AGUINAPE 2005
OPORTUNIDADES AMENAZAS
- Solares en disposicion de ser adquiridos | - Posibilidad de no ser reconocidos por la
- Existencia de organizaciones, tanto Ley 122, por no estar incorporados.
nacionales como internacionales, de apoy{ - Bajo acceso a educacion profesional en
lo que hacemos. comunidad
- Posibilidad de que el Grupo Jaragua nos | - Escasas oportunidades de trabajo en la
financie un proyecto comunidad
- Posibilidad de ser miembros de uredr - Baja afluencia de turistas a lareo
nacional de organizacionesoturisticas
FORTALEZAS DEBILIDADES

" Aunque se podria pensam las representaciones de la congregacion religiosa como un nicho de mercado
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- Capacidad de adquirir un solar - No estamos incorporados legalmente
- Gozamos de un reconocimiento positivo e| - Escasez de recursos econémicos

la comunidad - No tenemos local
- Implementaremos el proyecto de - Falta de presencia ezl Internet
Gt N2Y2OAsYy 902 g@iiNa| - La mayoria de nuestros miembros no
RS fla #3dAtlaés FA| poseenecarnéRS & I dzNI I dzl
Mundial. - Falta de un medio de transporte adecua
- Tenemos nuestros &x#utos, revisados y - Falta de equipos adecuados
aprobados por la asamblea. - Falta de un sistema contable establecida
- La mayoria de nuestros 22 miembros son adecuadamente
activos. - Inadecuados niveles de comunicacion
- Formamos parte del clUster ecoturistico dg  interna
Pedernales - Deblidades relativas a nuestra

planificacion estratégica
- Escaso liderazgo a nivel de la membresi

Si analizamos donde esta el grupo hoy, a partir de esta tabla que resume un ejercicio FODA
preparado en el 2005, vemos que ha habido progreso, muchas deddsimipades han sido
aprovechadas, también han sabido superar debilidades como incorporacion, el
establecimiento de un sistema contable, y tienen un local, aunque adn no esta habilitado, lo
gue demuestra cierta capacidad de autogestion.

Sin embargo, el mmo ejercicio FODA refleja que desde sus inicios el grupo no ha valorado
en su justa medida aspectos neurdlgicos en la oferta de servicios turisticos, como el
establecimiento y desarrollo de planes de comercializacion, lo que refleja una debilidad en
cuerto a gestion empresarial se refiere, varios aspectos refuerzan esta conclusién, como el
establecimiento de precios por los servicios ofertados, resultando a igual costo una inversion
de 12 horas de trabajo a un recorrido de media hora, la falta de magergple describan la
oferta, etc..

Segun pudimos notar el grupo se auto percibe mas como una iniciativa con los objetivos
puestos en la sensibilizacion ambiental, que como una iniciativa productiva, ambiental y
culturalmente sostenible. Denotando una comeion empresarial, a partir de la economia

de libre mercado, donde es la calidad y competitividad del servicio y la difusion de los
mismos lo que determina el consumo, pues nadie esta obligado a contactar a nadie.

De su parte vemos que el grupo notkeaido un crecimiento en cuantormembresiapor el
contrario, esta ha disminuido, también ha habido una rotacion significativa de estos,
actualmente solo permanecen 7 de los miembros fundadores. Sin embargo el grupo se ha
mantenido, pese a lo limitado da remuneracion econémica hasta la fecha de la actividad,

lo que demuestra que existe una voluntad de trabajo, mas alla de los intereses econdémicos.
Una de las mayores criticas externas de los relacionados con AGUINAPE es la falta de relevo
en el liderazgalel grupo, creemos que esto puede explicarse por la naturaleza voluntaria del
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cargo, y la exigencia que este tienen en términos de dedicacion y esfuerzo, que pocas
personas estan dispuestas a asumir, sin pagos.

En conclusion si bien Aguinape muestra idgbddes organizativas y gerenciales, ha
sobrevivido en el tiempo y ha conseguido logros significativos, entre los que se encuentran la
consolidacion de un grupo en constante proceso de formacion para la oferta de servicios de
guiado. Ademas parece tenerag disposicion de mejorar e interés en desarrollar§endra

gue consolidar estos logros, seguir capacitando sus miembros, desarrollandose
organizacionalmente y lograr mejor desempefio econdmico a través de unas estrategias de
comercializacion y promociénas efectivas.
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- i
Cooperativa Las 3 Hermanas: abono organico con
lombrices

Polucién: gasoil que sale bajo tierra, viene de tanques de
gasoil (en el fondo) cerca de puerto Cabo Rojo

. Y

Hotel delMar ] Habitacién del Hotel Villa del Mar
(calificado como el mejor de Pedernales)

33



3.3  Otras organizacionedeinterés

3.3.1 LaQooperativa deCaficultores Las Tres Hermanas

La cooperativa trabaja con los productores de café de las comunidadbteeia Aguas
bSaNlIa & [} PEGF AN OALF I 1j dzS A WlioBj@ivaleg lag [ | & ¢
comercializacion del café sobre todo, aunque no exclusivamente, a mercados
internacionales a través de Fedecares. El grupo He&sde 31 afios organizado, aunque se
constituyeron en cooperativa hace solo 2 afidsgyrupa a 184 productoresle los que 112

estan certificados organicos. Actualmente la demanda de café supera la produccion. Ademas
de la comercializacion, la cooperativa ofrece a sus socios prestamos para la mejora del café,
manejo de ahorros, ademas tiene una fabrica de abomopmst de lombrices californianas,

gue vende a precio subsidiado a sus socios (abono granulado) y comercializa a otros
mercados (abono refinado), la comercializacién del abono cubre actualmente los costos
operativos de la cooperativddemascomercializa, anque a mucha menor escala, café listo
para el consumo baj@| cual es tostado, molido y en\aao con el apoyo de la ONG Gran.

A nivel de infraestructura cuenta con un secadero de café, despulpadora y almacenes (lugar
que visitamﬂos), ademas de con dosnBficios Himedo en otras dos comunidades donde
NEFEATFY St LINAYSNI LINPOSa2 RSt OF ¥FSX 1jdzS f dzS:

Caracteristicas de las plantaciondsasplantaciones de café de los socios son de hasta 1200
msnm. La temporada de coseckes desde mediados de agosto hasta abril de cada afio,
segun la altitud en la que se encuentre la plantacion. Las zonas bajasigMArida),
cosechan de agosto a octubre, y las altas (Aguas Negras, La Altagracia, Los Arrollo, Manigua)
de noviembre a abkiLaextensionde las fincas individuales de los socios puede llegar hasta
500 tareas.

Relaciéon con grupos Haitiano&lo tienen relacion cercana con grupos caficultores de Haiti,
dicen que estos tienen otra forma de procesar el café una vez cosechgdnaslque dafia
el grano, como el secado en tierra, este café es vendido mayormente a la industbarindu

Interés con el proyectoLaspersonas entrevistaddse mostraron interesadas y entusiastas

en unirse a la oferta de ecoturismo, se contemplo lailpbdad de visitar fincas de los
socios, elegidas conjuntamente con daoperativa También serealizaria una visita al
secadero/despulpadora, donde personal de la cooperativa le explicaria todo el proceso de
secado, despulpado y embalado.

8 Contactos: Ariel Moreta Gerente: Cel. 829 982 3551 / Telf. Cooperativa 829 359 7264
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3.3.2 El Clustelkcoturistico de Pedernales

Como resultado del Proyecto Bahorw&oaucariasurgeen junio 2005el Cluster Ecoturistico

de Pedernals, formalmente nombradod ! &2 OAl OAsy  LJ NI St ¢ dzNAR &
t SRSNY I t S &)Enedadchadl ¢lysterga cataba con sus estatutos debidamente

aprobados por su asambleaonstitutiva asi como una directiv&l 6 de Agosto 2005 se

produjo la inauguracion de las oficinas del Cluster de Pedernales, la cual fue dotada con el
mobiliario de oficina, teléfono y fax transfeaighor el Proyecto BahorueAraucaria

En la actualidad el cluster tiene 23 miembros, 18 de ellos participando efectivamente. Entre
ellos 5 loteles, 4 restaurantes, 3 micmpresas de transporte maritimo (pescadores), 2 de
minibuses, y Aguinape.

Como plaes y estudiopara definir su estrategia tiene
- El Estudio del potencial (Marca): Victor Goméz Valenzuela / Araucaria
- El Plan estratégico del clusteruis Camacho
- Un estudio FODA: del cluster con Rosario Bonned de Araucaria

Como principales proyectoghen;

El proyecto de sostenibilidad, se presento julio 2009 y fue aprobado por el fondo del
DSTA (Alianza Dominicana para el Turistestenibley que esta pautado para
arrancar a fines de 2009 con un presupuedto2 millones de pesos. Dentro de sus
planes esta promover y comercializar Pedernales como un destino, con plan de
mercadeo y promocion y el fortalecimiento de la oferta de sus miembros, que incluye
Aguinape.

Otro proyecto que tiene es el de Centro interpretaciéon de FUNDACIPE (destinos).

La creaion de un entro interpretacionen FUNDACIPEdn los fondoslestinosdel
DSTA

También participa en el Consorcio Dominicano de Competitividad: aglutina a todos
los clusters del pais

Ahora no tiene pagina Web, ya que el Web www.visitaperdernales.conoln@\gvio el
primer ano.

Se ata esperando el arranque del proyecto de sostenibilifmbada de los fondos) par
iniciar lasactividadeqque su directiva espera seanpactantes en el corto plazo
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3.3.3 GruposComunitarios deBananoHaitiano (Nan Banan)

Enlas dos visitas a la comunidad de Nan Banan o rigaidaitiano se identificaron las
principales organizaciones activas en la comunidddego del encuentro con la comunidad

(60 participantes)un Comité local de seguimiento que quedo estableada los guientes
representantes

Organizacion Representante contacto
OJEBdrganizaciorde joveneg | Canol Savion 38380295
Horizon Vert ¢rganizacion Jeanteal Francois 37928725
ambiental)

AFEDEB Paulete Jean Alsinor 829 856 2237
AFAVBEYbrganizacion € Alexandre Yolanda 8298640257
mujeres)
OBDK Jean Rosema 809 9841267
KADEBofganizaciorcampesina) Jeudi MArc Milletrand 509 36811259
MORISOJEB#&r@anizaciérde REjouis Jean Delito 509 38471924
jovenegy

Personaenlace| Elias Poto 809 805 473

Estas organizaciones, aunque ninguna tiene experiencia o actividades en el sector turistico,
se mostraron muy receptivas al proyecto
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Vista de Banano (Haiti) desde fortaleza Banano

Balneario el Mulito Balneari l Mulito
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4 La construccion de los nuevos productagro-ecoturisticos

41 Enfoque y estrategia para el desarrollo de nuevosdgwotos

En el taller, s trabap con todo el equipale Aguinapeel desarrollo de nuevos productos,
partiendo de una reflexiGsistematizacion de su experienciacgnocimientodel turismo,
identificando tipos de turistas, de productodefiniendo los criteibs parael disefiQ
seleccionando y calificando los atractivos y finalmente componiendo productos y calculando
Sus costos.

411 Tipo de producto a desarrollar

Los destinos de Bahia de Las Aguilas y el Hoyo de Pelempito en Pedernales, se encuentran en
un sostaido aumento de visitantes, recibiendo aprox. entre 5,000 y 10,000 visitantes por
mes, a través de tour organizados y visitas individuales. Sin embargo, actualmente son muy
pocos los que siquiera entran al poblado Pedernales y/o pernoctan en este, loeque s
traduce en que los beneficios econdmicos producidos por la actividad turistica se queden en
menos proporcion en las comunidades de Pedernales.

Para Aguinape la baja captacion de estos visitantes en la region, asi como la escasa
capacidad de comerciadiz directamente sus servicios fuera de la region son los principales
desafios que tiene que resolver si desea crear y fortalecerse.

Durante los talleres con la membresia de Aguinape, se fue afinando de manera interactiva
una estrategia de desarrollo de ewos productos que se fundamenta en

- la diversificacion de la ofertde atractivos y productos, mas alla de los que ya se
ofertan y reciben visitacion en la zona, (como Bahia de la Aguilas y Pelempito) lo que
permitiria mantener a los visitantes permanecesés tiempo en la zona, después de
haber visitado estos;

- ofertar una combinaciorde atractivos unicgsponiendo en valor la diversidad de
climas y formas de vida de la zona fronterizauyhstoria particular, los saberes
agricolas como en la produccién deF FS> I Odzf GdzNIF daNJ &l yl €
aprovechamiento de la cercania con la nacion haitiana y el potencial de mostrar al
visitante ambas culturas;

- la oferta quepaguetes completassi bien AGUINAPE es una agrupacion que se centra
en los servicios dguiado, la estrategia se aboca a que crean atractivos paquetes que
incluyan alojamiento, transporte, alimentos y bebidas, actividades culturales,
artesania, etc. Para ofrecer productos ecoturisticos acabados Aguinape estableceria
alianzas estratégicas r©dos proveedores de los otros servicios, idealmente en el
marco del Cluster Ecoturistico de Pedernales.

39



Es que ishien Aguinape se define con un grupogléasde la naturaleza, la poca demanda
actual de sus servicios implica la necesidadngigulsarun crecimiento de sus actividades
sobre las cuelas el grugendriamas control.Eneste un procesos de discusion se definio,
gue en complemento a la oferta de servicio de guiado de naturaleza, se iba aiferta a
"productos” ecotuisticos, gestionad® completos por Aguinape, es decir se ofertan
paguetes on guiado Yy los servicio subdoatados a tercetos de transporte + alojamiento +
alimentacion.

;Oué incluir de Haiti?

Se evaluaron las opciones para la integracion de atractivos de Haitofamtég valorando el
potencial enorme de atraccion que tiene hacia visitantes tanto nacionales come extranjeros.
Las opciones que se estudiaron fueron la visita el poblado de Anse Pitre y el del poblado de
Nan Banan. Anse a Pitre presenta cierto interés, enaflago, activo comercio, su playa,
pescadores, artesanias, y manifestaciones culturales. Pero en contra de esta opcion esta la

LINSASYOAl RS ydzYSNR&lI & LISNA2YlFazX yA3z2a @& |

limosnas y regalos, vendeds relativamete agresivos, el cruce de la frontera, que si bien
normalmente es relativamente simple para personas que no van mas alld del poblado
fronterizo (no hay formalidades de migracion) puede ser a veces complicado (macuteo), la
basura y mal estado de las calléan Banan en cambio, parece un poblado rural que se
guedo parado en el tiempo, sin vehiculos (algunos escasos camiones que cruzan), sin luz ni
modernas infraestructuras, con bonitas casas tradicionales, campesinos, artesanos, poca
basura visible y dondeo se percibe peligro alguno. Y sobre todo el acceso es mucho mas
interesante, ya que hay que cruzar el rio a pié, en un bello entorno natural. El tema de los
permisos para cruzar grupos de visitantes, no parece ser problematico, pero habra que
acordar ca las autoridades algunos procedimientos (como permisos y hacer listados de los
visitantes que se deja antes de cruzar a los militares en la fortaleza).
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La Agiiita: manantial que brota al Lianas en muro de piedra
borde de la carretera internacional cerca del Balneario el Mulito

Z

. T ' - < > s {
Primer encuentro con lideres comunitarios de Nan Banan  Para llegar a Banano Haitiano se pasa por el cementerio
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4.1.2 Perfil de los visitantes a atraer

De igual modo se realiz6 en el taller una caracterizacion depdolles de visitantes
existentes para la posterior definicién del publico meta de la estrategia, tomando en cuenta
las preferencias, medios de informacion de la oferta y momento en que definen su viaje,
concluyéndose en la definicion de los siguientediles:

1 Visitantes Mochileros / Aventurerasse trata mayormente de visitantes extranjeros,
vistan la zona de manera independiente y/o no organizada (no lo hacen a través de
paguetes o agencias de viaje), y van orquestando su recorrido sobre la mancha, e
muchos casos viajan solos o0 en pareja con presupuesto reducido. Gustan de vivir
experiencias autenticas y el contacto directo con las personas de la comunidad. A
veces se orientan con guias especializadas de mochileros y a través del Internet.

 Visitantesd WS @ ’%adn ®isitan¥s nacionales de clase media y media alta que viajan
en busca de aventura, habitualmente viajan en grupo o pareja, en vehiculos todo
terreno propios. Gustan de los deportes de aventura y extremos. Requieren de
habitaciones individuas y un minimo estandar de comodidad a la hora de dormir
LISNE LIJzSRSYy | O2Y2RI NES. Habftualniehte Ldgaf Foor 6 d Y 2 Y
referencia de terceros o por informacion publicada a través del Intecut
reservacion previa.

1 Estudiantes escolares naciates:son grupos organizados nacionales que viajan con
paguetes de todo incluido a través de tour operadores. Mayormente se trata de
estudiantes de secundaria de clase media y media alta. Normalmente el operador
maneja los presupuestos con unos margenesimmds de ganancia. Gustan de areas
de camping u hoteles econémicos pero con un minimo de comodidades. Cabe
sefalar que también existen grupos de estudiantes locales, que realizan excursiones
a la zona de Bahia de las Aguilas, pero que por los bajos rieetgsto no han sido
tomados en cuenta.

1 Visitantes Investigadores / Cientificoson visitantes que llegan a la zona atraidos
por caracteristicas y/o recursos muy especificos, normalmente son viajes planificados
con objetivos claros de la visita. Gustam eékperiencias autenticas y de relaciones
horizontales con las personas, son aventureros. Normalmente suelen ser austeros en
los gastos y llegan por referencias de terceros, investigaciones previas de sus
intereses a traveés de publicacion e informaciorirdernet.

1 Visitantes de Sol y Playsse trata de visitantes extranjeros que visitan el pais
organizados a través de agencias, mayormente en paquetes todo incluido. Algunos
visitan la zona a través de viajes complementarios al todo incluido ofertados por |
agencia del viaje o por el hotel donde se hospedan, o por promociones colocadas en
estos ultimos. Normalmente buscan poco la aventura y de conocer de la cultura local,
productos sin mayores esfuerzos fisicos, y las mayores comodidades posibles. No
gustande caminatas largas.

43



1 Visitantes Familiaresson grupos familiares nacionales que realizan viajes de paseo,
en muchas ocasiones acompafados por nifios y/o personas de la tercera edad.
Muchas vecese trata de Pedernaleses ausentes que visitan a familiardsn la
mayoria de los casos lo hacen de manera independiente. Prefieren las visitas que,
aunque conociendo nuevos lugares, no requieran de grandes esfuerzos fisicos, viajan
mayormente en vehiculo propio, gustan de la cocina tradicional y de ciertas
comoddades a la hora de dormir y comer.

Si bien al definir la estrategia AGUINAPE hizo énfasis en su interés de tener productos que
puedan ser ofertados a todo tipo de publico, amordd priorizar ofertar nuevos productos

para especial foco a los visitantes ®IK A f SNRP &> GWS@AG2aée 9alGdzRALlY
perfiles los que mas se adaptan a los atractivos y potencialidades de la zona en base a la que

se definiran los productos.

De su lado también son los publiaogsidoneos para ser captados, yaejpor ejemplo los
GraAllyiSa RS af{ 2t & tflFelé NBldZASNBY RS YI
sobreibdo tomando en cuenta la distaia existente entre Pedernales y los polos més
desarrollados de hoteles todo incluido y la labor de lobby ne@egara establecer acuerdos

con agencias de viajes internacionales.

4.1.3 Estrategias de comercializacién

Tomando en cuenta la capacidad actual de Aguinape y las caracteristicas de la visitacion en
la zona se definieron con el grupo las siguientes estraseg@a mercadear los nuevos
productos:

1 Comercializar hacia los operadores nacionales (pequefias agencias, operadores de
autobuses, towoperadores) que traen visitantes a Bahia de las Aguilas/Pelempito,
un dia adicional complementario, con pernoctacionnePedernales, y visitas de
nuevas areas.

1 Promover y vender directamente (via Internet) y agencias turisticas especializadas,
LI Ij dzS G S a RS H @ o RNFasz (ALR2 OFYLAyYy3:
nacionales (en general de escuelas prividas

Ego requerira de produccion de materiales de promocion, sitio Web, y de la especializacion
dentro del grupo de una persona para comercializacion y la relacidbn con los agentes
turisticos.

° Al parecer hubo tentativas de ofrecer servicios a escuelas, con el agaymhimtara de Cuerpo de paz, pero
fallaron.En este caso el producto es muy diferente, completo en servicios y Unico (antes solo era Bahia y
Pelempito, que tours ofrecen sin necesidad de guias locales)
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414 Calculo de costos

Se preserd en el taller una manera sistematicaedcalcular costos, ganancias y definir
preciosy productos, integrando todos los parametros. Se uso una hoja de calculo, y se
realizaron los calculos para uno de los productos seleccionados.

La hoja decalculose entrega como anexo para s1$0 posterior or el grupo.

4.2 ldentificacion de atractivos nuevos

Con el grupo, y a través de la visitas de campo, se han identificado los atractivos de
Pedernales y comunidades haitianas cercanas, haciendo una caracterizacion de los atractivos
de la zona de Las TresrHmnas, foco principal del desarrollo de los nuevos productos.
Entendiendo como atractivo todo elemento, tangible o intangible, con potencial para
provocar el desplazamiento de visitantes a una zona o lugar determinado. Los atractivos
han sido clasifedos en: Naturales, Culturales, Histéricos, Agricolas

Los principales atractivos identificados han sido:

Atractivo Zona Tipo de Atractivo
Variedad de Pinos Acetitillar Natural
Polo Magnético Aceitillar Natural
Las Charcas (observacion de aves) Aceitilar Natural
Historia del medioambiente / Minera Aceitillar Historico
Cultivo de Café Organico Aguas Negras Aguas Negras Agricola
Cafada de Barraco Aguas Negras Natural
Panoramica/ paisajes (playas virgenes) | Bahia de Las Aguilg Natural
Bancos coratios Bahia de Las Aguils Natural
Tortugas carey y tinglar Bahia de Las Aguilz Natural
Iguanas (varias especies) Bahia de Las Aguilg Natural
Rio El Mulito Banano Dominicanc Natural
Fortaleza de Banano Banano Dominicang Historico
Basinet : balnearidel rio Pedernales Banano Haitiano Natural
Fiesta de Banderas (18 mayo) Banano Haitiano Cultural
Gaga de Banano (de Emilia) Banano Haitiano Cultural
Jeam de bwa: Zanco Banano Haitiano Cultural
Bato creole: juego de caminata sobre Banano Haitiano Cultural
tablones (se realizanreSemana Santa o se
muere alguien)
La Marin (cuando alguien muere) Banano Haitiano Cultural
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Patronales a San Gerardo (16 y 17 octub

Banano Haitiano

Cultural

Cantos de trabajo de La societe (convites

Banano Haitiano

Cultural

Juego con los picos (se hace cuando se
realizan trabajos de pico, como carreteras
etc.)

Banano Haitiano

Cultural

Carabine Haitiano

Banano Haitiano

Cultural

Trovador Mani Bula

Banano Haitiano

Cultural

Juegos tradicionales para patronales
(carreras deaco, bicicleta, caballo, huevq
cuchara, silla musical, gallina ciega, comg¢
soga)

Banano Haitiano

Cultural

Cultivo: yuca, batata, millo y tayota

Banano Haitiano

Agricola

Batia de habichuelas (cosecha) (diciembt
junio)

Banano Haitiano

Agricola/Culturh

Cantos de siembra de habichuelas

Banano Haitiano

Agricola/Cultural

Gastronomia Haitiana:

- Chaca Maiz, con auyama, carne,
habichuela

- Pan Bucane (pan asado criollo)

- Acasa: especie de majarete

- Pabellon de rey (Latanié)

- Cohoyo de pipiota

- Lechosa verde

- Panbatata, pan maiz

- Tontom: buen pan con calalu
(molondron)

- Tucunu Hoja de platano asada cor|
maiz y coco que se pone bajo cenl

- Adalo: con maiz verde

- Chen chen: moro de maiz con
habichuela

- Colidan

Banano Haitiano

Cultural

Artesania Haitiana:
- Carteras / maatos
- Tamiz
- Sillas
- Cucharas de madera
- Pilon
- Collares de madera

Banano Haitiano

Cultural

Vieja Fortaleza de Nan Banan

Banano Haitiano

Historico

Rio Pedernales

Banano Haitiano
/Dominicano

Natural

Cooperativa Las Tres Hermanas

Centro Pedernales

Agricola
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Cdtivo de Café Organico La Altagracia La Altagracia Agricola
Practicas agricolas en La Altagracia La Altagracia Agricola
Cuevas La Cueva Natural
Banco pesquero La Cueva Natural
Canto de Cosecha Las Tres Hermanas Cultural
Tumba Nueva: canto de cosechaarigen | Las Tres Hermanas Cultural
dominicano actualmente cantado por

haitianos

Gastronomia Dominicana de La Loma: Las Tres Hermanas Cultural
-Perio: locrio de auyama

-Cafunye: harina de maiz con habichuela

-Bollo de maiz con habichuela

Charco Corona Mencia Natural
Cultivo de Café Organiddencia Mencia Agricola
Practicas agricolas eMencia Mencia Agricola
Historia de la conformacion de las colonie Mencia Historico
cuando dictadura de Trujillo

Pirdmides Minas de Bauxita Natural
Mina de Piedra &liza Minas de Bauxita Natural
Balneario La Piedra Pasosena Natural
Depresion morfologica Pelempito Natural
Plantas endémicas, nativas en Pelempitc Pelempito Natural
Aves migratorias, residentes, endémicas Pelempito Natural
nativas

Balneario en plga, menos salinas Playa Cabo Rojo Natural
Vistas panoramicas Playa Cabo Rojo Natural
Posas con manglares Playa Cabo Rojo Natural
Diversidad de cangrejos Playa Cabo Rojo Natural
Humedales (aves migratorias, flamencos| Playa Cabo Ro Natural
cucharetas, Pato Ana)

anidamiento tortugas Playa Cabo Rojo Natural
4 especies de mangles Playa Cabo Rojo Natural
Bancos coralinos Playa Cabo Rojo Natural
Balnearios en posos con agua salobre Posos ecologicos Natural
Cuevas con arte rupestre Posos ecoldgicos Natural/
Cueva de agua dulce Posos ecologicos | Natural/Histérico
Vista panoramica Posos ecoldgicos Natural
Mercado binacional Frontera

Cementerio Banano Haitiano Cultural
La Aguita (pequefio manantial) Mencia Natural
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Los mapas elas paginas siguient@suestran la ubicacion de los atractivos y senderos en
zonas priorizadas
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43  Seleccion y calificacion de atractivos

A partir de los criteas y las estrategias para el desarrollo de los productos se han
identificado y caracterizado los atractivos, fundamentandonos en las zona no explotadas
de Las Tres Hermanas (Mengiaa Altagracia y Aguas Negras), donde se concentra la
mayor actividad agebla de la provincia, sobretodo la produccién de café . Explorandose
ademas posibles rutas o puntos de contacto con el pueblo Haitiano.

A continuacion la calificacion de los principales atractivos que integraran la propuesta
de nuevos productos, en la qee define su ubicacidpjiblico meta,acceso y medios de
transporte para llegar hacia ellos, niveles de dificultad, capacidad de carga, asi como el
sefialamiento de los requerimientpdactibilidad de uso, integracién en productos
necesidades para su psta en valor.

La propuesta también integra otros atractivos que debido a sus caracteristicas no han
sido calificados segun estos criterios, sobre todo los atractivos culturales que se
integraran en la oferta.

43.1 Charco Corona
o, Garganta sobreoca caliza, afluente del rio Mulito, con posas ¢
Descripcion: o ~
agua cristalina, cascadas pequefias
Clasificacion: Atractivo Natural
Ubicacion: Mencia(15 minutos)
, Camino vecinal, atravesando por potreras y plantaciones de (
Acceso: o
corto, tramos con inclinacias de aprox. un 50%.
Medio de Transporte: A pie o a caballo (hay partes que solo podran ser hechas a p
Capacidad de carda 15 personas
Publico Meta: a2zOKAf SNRPA | OSYUdzNBENRBA Kk Ly
Comunidad cercana: Mencia (a 20 min) / La Alteagia (50 min)
Grado de atractivo: Alto
Servicios existentes Agua potable | Transporte publico de camionetas y motores
alrededor del atractivo: hastaMencia
1 Levantamiento de informacion para interpretacion de dlor
Requerimientos para la y fauna
puesta en valor: 1 Paneles interpretativos
9 Equipos especializados de rapel: Cascos, sogas, arne, 1

9No se ha realizado un estudio sobre la capacitad de cangetab solo se ha estimado, al junto con
Aguinape la cantidad aproximada de personas que podrias llevarse al atractivo
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8, etc. (opcional)
1 Entrenamiento de los guias en escalada y uso de equipd
1 Autorizacion de los duefios de terrenos

Factibilidad:

A mediano plazo

Nivel de difialtad:

Mediano-alto

Observaciones:

432 Cultivo de Café Organiddencia

Descripcion: Plantaciones de café tipico y/o caturra
Clasificacion: Natural
Ubicacion: Zona Alta déMencia
) Carretera Internacional, carretera sin asfalto con tramos en
Acceso:

malascondiciones

Medio de Transporte:

Vehiculo preferiblemente 4x4

Capacidad de carda

Max. 18 personas

Publico Meta:

Todo tipo de publico

Comunidad cercana;

Mencia y La Altagracia

Grado de atractivo:

Mediano

Servicios existentes
alrededor del atractio:

Agua potable | Transporte publico de camionetas y motores|
Policlinica Rural abierta 24 horas | Cobertura celular en algun
puntos

Requerimientos para la
puesta en valor:

1 Trazado de sendero
1 Interpretacion de ciclo del café | aspectos culturales
1 Formad@dn de algunos guias historia y ciclo del café

Factibilidad:

A corto plazo

Nivel de dificultad:

Bajo

Observaciones:

Se ha establecido contacto con la cooperativa de café Las Tr
Hermana, a través de la que se espera identificar las fincas y
posibles gias

M No se ha realizado un estudio sobre la capacitad de carga como tal, solo se ha estimado, al junto con

Aguinape la cantidad aproximada personas que podrias llevarse al atractivo
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Interesantes terrazas circulares (reforestacion) en las
Antiguas Minas (cerca de Pelempito) Parque Nacional

“ 3 : i C ,\‘ ' ..

Vista Panoramica Subiendo a Pelempito

%
¥
IR LY

Antiguas Minas (cerca de Pelempito) Parque Nacional

B i

Cafiada de Barraco, entre Mencia y Aguas Negras Pequeiia Cueva que tiene historia en la Caiiada de Barraco
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433 Cultivo de Café Orgéanico La Altagracia

Descripcion: Plantaciones de café tipico y/o caturra

Clasificacion: Natural

Ubicacion: Zona La Altagracia

ACCESO: Carretera Internacional, carretera sin asfalto con tramos en

malas condiciones (tramdenciala Altagracia)

Medio de Transporte:

Vehiculo 4x4 (no recomiendan Safari)

Capacidad de carda

Max. 18 personas

Publico Meta:

Todo tipo de publico

Comunidad cercana;

Menciay La Altagracia

Grado de atractivo:

Mediano

Servicios existentes
alrededor del atractivo:

Hotel con 3 habitaciones |[Agua potable | Transporte publico ¢
camionetas y motores

Requerimientos para la
puesta en valor:

I Trazado de sendero
1 Interpretacién de ciclo del café | aspectos culturales
1 Formaciorde algunoguiashistoria yciclo delcafé

Factibilidad:

A corto plazo

Nivel de dificultad:

Bajo

Observaciones:

Se ha establecido contacto con la cooperativa de café Las Tr
Hermana, a través de la que se espera identificar las fincas y
posibles guias

434 Canto de Cosecha

Cantos Dominictaitiano que se hacen al cosecipaoductos,
sobretodo café y habichuelas. Antes hati@spresencia

Descripoon: .
P dominicana en los cantos, actualmente es sabd® hecho por
los Haitianos que trabajan la agricultura en la zona
Clasificacion: Cutural

12No se ha realizado un estudio sobre la capacitad de carga como tal, solo se ha estimado, al junto con

Aguinape la cantidad aproximada de personas que podrias llevarse al atractivo
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Capacidad de carga Max. 25 personas

Publico Meta: Todo tipo de publico
Comunidad cercana: Menciay La Altagracia
Grado de atractivo: Muy atractivo
1 Levantamiento de informacion y formacion de ¢pgas
Requerimientos para la en estos (historias, relacion con conviteas
puesta en valor: culturizacior)
)l
Factibilidad: A corto plazo

Identificaciénde cantadores a través de la cooperativa Las 3

Observaciones:
Hermanas

435 Précticas agricolas eMencia

Plantaciones intensivas deaufales y ciclo cort6 en la localidad
Descripcion: (habichuela, maiz, guandul y aguacate). Estas son realizadas
distintos puntos de la zona.

Clasificacion: Natural

Ubicacion: Zona Alta déMencia

Acceso: Carretera Internacional / luego entrada a pie o0 en mulo
Medio de Transporte: Vehiculo preferiblemente 4x4

Capacidad de carda Max. 18 personas

Publico Meta: Todo tipo de publico

Comunidad cercana: Mencia

Grado de atractivo: Mediano

Servicios existentes Mulos | Transporte publico deamionetas y motores| Cobertura
alrededor del atractivo: celular en algunos puntos

1 Habilitacion de senderos existentes

Requerimientos para la 9 Autorizacion de duefios de terrenos

puesta en valor: 1 Interpretacion de los procesos de cultivo
1 Formacion de algunos guias

3 No se ha realizado un edta sobre la capacitad de carga como tal, solo se ha estimado, al junto con
Aguinape la cantidad aproximada de personas que podrias llevarse al atractivo

14 No se ha realizado un estudio sobre la capacitad de carga como tal, solo se ha estimado, ral junto co
Aguinape la cantidad aproximada de personas que podrias llevarse al atractivo
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I Adecuaciéon de mos/sillas (en caso de usar ese medig
de transporte)

Factibilidad:

A mediano plazo

Nivel de dificultad:

Bajo

Observaciones:

436 Précticas agricolas en La Altagracia

Plantaciones intensivas de frutales y ciclo corté en la localida

Descripcion: (habichweela, maiz, guandul y aguacate). Estas son realizadas
distintos puntos de la zona.

Clasificacion: Natural

Ubicacion: Zona Alta

Acceso: Carretera Internacional / luego entrada a pie 0 en mulo

Medio de Transporte:

Vehiculo preferiblemente 4x4

Capacidd de carg&

Méx.. 18 personas

Publico Meta: a2O0OKAf SNRAYX Ay@SadaAalrR2NBa:z
Comunidad cercana: Altagracia
Grado de atractivo: Mediano

Servicios existentes
alrededor del atractivo:

Mulos | Transporte publico de camionetas y motores| Coberty
celular en algunos puntos

Requerimientos para la
puesta en valor:

Habilitacion de senderos existentes

Autorizacion de duefios de terrenos

Interpretacién de los procesos de cultivo

Formacion de algunos guias

Adecuacion de mulos/sillas (en caso de usar eseaned
de transporte)

=A =4 =4 -4 -9

Factibilidad:

A mediano plazo

Nivel de dificultad:

Bajo¢ medio

Observaciones:

5 No se ha realizado un estudio sobre la capacitad de carga como tal, solo se ha estimado, al junto con

Aguinape la cantidad aproximada de personas que podrias llevarsetalatra
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Calle en Nan Banan Calle en Nan Banan
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4.3.7 Rio El Mulito

Descripcion: Afluente del rio pedernalespdeadode un bosque hiumedo
Clasificacion: Natural

Ubicacion: Banano DominicaneVertiente sur de la sierra de Bahoruco
ACCESO: Carretera Internacional, entrada caminando con inclinaciones

aprox.un 10%

Medio de Transporte:

Vehiculo preferiblemente 4x4

Capacidad de carda

Max.. 30 personas

Publico Meta:

Todo publico

Comunidad cercana;

Banano Haitiano

Grado de atractivo:

Muy Alto

Servicios existentes
alrededor del atractivo:

Fortaleza Militar

Requerimientos para la
puesta en valor:

Infraestructura:; bafos, caseta de visitantes
Interpretacion de la flora y fauna y formaciones rocosg
Sefalizacion

Equipos de escalada (solo en caso de ofertar deporte
aventura)

Limpieza de plasticos y desperdicios | zafacones
Trazado de sendero (solo para publico aventurero,
Ay@SaidA3alrR2NBaz a2S@OA0G2a
9 Autorizacion de Ministerios de Turismo y Medio
Ambiente

f
f
f
f

= =4

Factibilidad:

A mediano plazo

Nivel de dificultad:

Bajog Medio

Observaciones:

Este atractivo pudiera ser adecuado para diferentes publicos,
realizando caminata por dentro del rio para publicos mas
aventureros, también existen farallones quedgran ser
adecuados pareapell.

% No se ha realizado un estudio sobre la capacitad de carga como tal, solo se ha estimado, al junto con

Aguinape la cantidad aproximada de personas que podrias llevarse al atractivo
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4.3.8 Fortaleza de Banano

Fortaleza militar construida en la época de Truijillo, con vista
panoramica espectacular a la vertiente sur de la sierra de

Descripcion: . PR
P Bahoruco (zona de Banano HaitiaMencig Rio Pedernales,
etc.)
Clasificacion: Histdrico / Natural (vistas panoramicas)
Ubicacion: Banano DominicaneVertiente sur de la sierra de Bahoruco
Acceso: Carretera Internacional

Medio de Transporte:

Vehiculo preferiblemente 4x4

Capacidad de carda

Max. 25 personas

Publico Meta:

Todo publico

Comunidad cercana:

Mencia/Banano Haitiano

Grado de atractivo:

Muy Alto

Servicios existentes
alrededor del atractivo:

Bafios (los de uso de los guardias)| Cobertura celular (Orang
Transporte de camiones y motores

Requerimentos para la
puesta en valor:

I Autorizacion de los militares

1 Interpretacién de la historia, geografia e hidrografia de
zona (vistas panoramicas)

1 Formacion de los guias en la historia de la zona

Factibilidad:

A corto plazo

Nivel de dificultad:

Bajo

Observaciones:

Se debe de poner atencidn a la historia de la dictadura de Try
pudimos observar en las visitas una cierta tendencia a alagar|
dictador y sus acciones represivas contra los haitianos.
Desde la fortaleza también se pueden observarasade cultivo
de ambos paises.

4.3.9 Balneario La Piedra

Descripcion:

Balneario habilitado en el rio Pedernales, con infraestructura
terraza privada.

Clasificacion:

Natural

" No se ha realizado un estudio sobre la capacitad de carga cosumdale ha estimado, al junto con
Aguinape la cantidad aproximada de personas que podrias llevarse al atractivo
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Ubicacion: PasusenaVertiente sur de la sierra de Bahoruco
Acceso: Carreteranternacional
Medio de Transporte: Vehiculo

Capacidad de carda

Méx.. 60 personas

Publico Meta: Todo publico
Comunidad cercana: Pasusena
Grado de atractivo: Medio

Servicios existentes
alrededor del atractivo:

Alimentacion| Bafios | ParqueoPiscinag erraza (rancho) |
EnergigEléctricg Areade fogones | Transporte publico de
guaguas ynoto conchog Cobertura celular

Requerimientos para la
puesta en valor:

1 Limpieza plasticos de desperdicios de todarehdel
balneario / poner zafacones

Factiblidad:

A corto plazo

Nivel de dificultad:

Bajo

Observaciones:

4.3.10 Canada de Barraco

Cafada sin agua, con formaciones de pequefias cuevas,

Descripcion: . . ,
P microclima hiimedo
Clasificacion: Natural
Ubicacion: Zona alta ruralVertiente sur de la sierra deaBoruco
Acceso: CarreteraMenciag Aguas Negras

Medio de Transporte:

Vehiculo preferiblemente 4X4, luego caminata o en mulo

Capacidad de carga

Méx. 20 personas

Publico Meta:

G2eSgAt2aé ool el RIUVK
(bajada)

8 No se ha realizado un estudio sobre la capacitad de carga como tal, solo se ha estimado, al junto con

Aguinape la cantidad aproximada desmeras que podrias llevarse al atractivo

¥ No se ha realizado un estudio sobre la capacitad de carga como tal, solo se ha estimado, al junto con

Aguinape la cantidad aproximada de personas que podrias llevarse al atractivo

Informe Final Asistencia Técnica Agubmpador 1 Marzo 2010

Y2O0KATE S




Comundad cercana: Aguas Negras

Grado de atractivo: Medio

Servicios existentes

alrededor del atractivo: Ninguno

I Adecuacion de senderos | construccién de pasamand

Requerimientos para la (solo para familias)

puesta en valor: 1 Interpretacion de flora y faundormacion rocosa
1 Senfalizacion

Factibilidad: Mediano Plazo

Nivel de dificultad: Bajo¢ medio

Observaciones: Para los mas aventureros se podria bajar por la cafiada

4.3.1 Fortaleza de Nan Banan

L Vieja estructura de fortaleza abandonada, usadalps grupos

Descripcion:
culturales del poblado

Clasificacion: Historico
Ubicacion: NanBanan
Acceso: Carretera Internaciona Cruce de frontera
Medio de Transporte: Caminando
Capacidad de carga Max. 20 personas
Publico Meta: G2SPAG24a¢ 00 | iBvesRgadones/estadiaries f S
Comunidad cercana: Nan Banan Mencia
Grado de atractivo: Medio
Servicios emstente; _ Colmado | cobertura celular
alrededor del atractivo:
Requerlmlentos_ para la 1 Limpieza
puesta en valor:
Factibilidad: Corto Plazo

2 No se ha realizado un estudidse la capacitad de carga como tal, solo se ha estimado, al junto con
Aguinape la cantidad aproximada de personas que podrias llevarse al atractivo
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Nivel dedificultad:

Bajo¢ medio (debido al acceso desde la parte dominicana)

Observaciones:

Ideal para realizar actividades culturales, con vista hacia la
fortaleza dominicana.

Charco de Corona (cerca de Mencia)

\».
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Charco de Corona (cerca de Mencia)




4.4  Los poductosagro-ecoturiicosdefinidos ysuscostos

Los siguientes producsohan sido definidos a partir de los atractivos y potencialidades
de la zona, tomando en cuenta las variables de publico meta de los atractivos, la
combinacion de diferentes tipos (naturales, culturales, agricolas e histéricos) y la
complementaciéon de nives de atractivo, su ubicacion y acceso. Disefladas de forma
modular (por dias) de manera que puedan realizarse diversas combinaciones, segun las
preferencias de los visitantes.

De manera general los productos abaroal conocimiento del proceso de cafias
tradiciones, bailes, cantos y gastronomia tadtominicanacomo haitiana la historia de

la Frontera yrelaciénentre los habitantegle lados de la fronteranatizada con la visita

a balnearioscascadasgaminatas y el conocimiento de la biodiversidkalla zonala
estrategia se centra en la captacion y aprovechamiento de los turistas que ya vienen a
los destinos de Bahia de Las Aguilas y Pelempito, complementado y diversificando la
oferta con estos nuevos productopor lo que todos los productos ingen la primera
noche de alojamienty parten de que los visitantes ya se encuentran en Pedern@ies
embargo estos productammbiénpodran ser mercadeados de manera independiente a
los destinos antes mencionaddsa orquestacion de los productos tiememo mayor
atractivo ofertarla oportunidad de conocer rasgos de la cultura haitiana y dominicana

la vida fronterizaen una sola visitaaspecto que hace unila oferta Los atractivos
propiamente de la zona de las Tidermanagcultivo de café, bakarios y rios de gran
atractivo, etc.) pueden ser encontrados en otras zonas del pais, incluso con mayores
facilidades de acceso, adecuacion Existe un mercado cautivo, tanto de nacionales
como de extranjeros, interesados en conocer la realidad y reladidninicehaitiana,

sus similitudes y convergencias.

Los precios de los productos se han establecida@aimemplarlos costos de inversion
para la puesta en valor de los atractivos (adecuacion de senderos, sefalizacion,
instalacion de bafiosy el desarollo propiamente dicho de los servicios necesarios). L
oferta de estos productos parte que se sub contratassivicios ya existentede
alimentacion, alojamiento y actividades culturglegn embargo en algunos casos donde
no existe ningun tipo de serwicen la cercania de los atractivos, estos deberan ser
impulsados y/o organizados por Aguinape, la ctabién debera establecer
mecanismos de control de calidad de los serviai@®ntratar Debido a los altos costos
de transporte (cotizados por el grupAguinape, para trasladarse por la carretera
internacional) estan dirigidos a grupos de minimo 6 persortas.importanteresaltar
gue estosproductos ecoturisticospueden sermodificados yadaptadosa diferentes
tipos de demandas y circunstancias. Lo int@ote para el grupaes haber seguido el
proceso de disefio y habempezado adquirr la capacidad necesaria para desarrollar
otros producto$®.

%L Se sentado las bases para esto pero seria necesario acompafiamiento adicional hasta asegurarse que el
grupoesta en capacidad de desarrollar ofertas originales.
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44.1 Producto I¢La historia y €aroma del Café de la frontera

Duracion: Una noche y un dia
Publico meta: TodoPublico
Incluye: Conocer el proceso del café y caminata por cafetales, actividad

cultural, bafio en rio Mulito, visita a la fortaleza, vistas
panoramicas binacionales, alojamiento de una noche habitacién
sencilla con abanico del Hotel Dofia Chava, trasldoicales,
desayuno, almuerzo y refrigerios.

Nivel de dificultad: Bajo

07:45 am

08:00 am

09:00 am

10:30 am

10:45 am

01:00 pm

01:35 pm

03:35 pm

03:50 pm

04:15 pm

Descripcion del producto

Salida desde hotel hacia Cooperativa Las Tres Hermanas

Llegada a la CooperatigeExplicacion del proceso del café: trillado, secadc
empa@do. Conoceran el trabajo cooperativista de los pequefios productc
para la comercializacion y/o exportacion del café, asi como la fabricacior
uso de abonos organicos.

Terminaran la visita disfrutando de una taza de café.

Traslado hacia IaRlantaciones de café, en vehiculo, por carretera sin asf
con parada de 15 min en La Aguita, manantial de agua cristalina que pas
borde de la carretera.

Llegada a Mencia. Refrigerio mientras escuchan la historia de la fundacic
pueblo deMenciay de la migracién haitiana a la zona.

Inicio de la caminata por plantaciones de café, participacion en la colecta
granos de café o limpia de la plantacion, al ritmo de los cantos tradiciona
trabajo y cosecha (segun temporaddgmostracion de tostado artesanal de
café y molida en pilén. Observacion de las aves asociadas a los cafetale:

Traslado en vehiculo hacia el Rio Mulito

Llegada al Rio Mulito. Almuerzo tipico a la orilla del rio, elaborado con
insunos que vieron sembrados en la caminata. Los que deseen podran
caminar y refrescarse en las frias y cristalinas aguas del rio.

Traslado hacia la Fortaleza de Banano (en vehiculo o a pie, segun tipo y
preferencia del publico)

Visita dela Fortaleza, explicacion de su historia. Apreciacion de las vistas
panoramicas de la frontera dominico haitiana y la diversidad de vegetacic
la zona.

Traslado desde Fortaleza hasta Pedernales en vehaqiox;1 hora) Fin del

recorrido

Servicios y equipamientos necesarios para desarrollar el producto:
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1. Traslado en Vehicul@entro Pedernale€oop. Las 3 HermangdMenciag Rio
Mulito ¢ Fortaleza BananqCentro Pedernales.
2. Servicios de Alimentacion: -Refrigerio en Mencia

-Almuerzo en B Mulito (vasos, platos, cuberteria,
envases para traslado de alimentos, zafacones)
3. Banos

4. Binoculares para observacion de aves y vistas panoramicas.

5. Fogodn, caldero y cucharon para tostar café, tamiz para limpiarlo y pilones para
moler. Colador de medipara colarlo y tazas.

6. Servicio de cantadoras y demostracion del procesamiento del café

Costos del producto y beneficios netos

Precios por persona Beneficio

2

Grupo de 6 a 9 personaj Grupo de 10 a 13 Grupos de 14 a 17 Grupos de 18 a 21 Neto®
RD$ 3,090 RDb 2,675 RD$ 2,450 RD$ 2,390 RI?ijOO

22\/er anexo documento en Excel con detalle de costos
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4.4.2 Producto lic De Banano a Nan Banan: la frontera en vivo

Duracion: Una noche y un dia
Publico meta: Todo Riblico
Incluye: Cruce de la frontera y contacto directo con la vida del campo

haitiana, actividadutural en Haiti y degustacion de platos
tradicionales, bafio en rio Mulito, visita a la fortaleza, vistas
panoramicas binacionales, alojamiento de una noche habitacion
sencilla con abanico del Hotel Dofia Chava, traslados locales,
desayuno, almuerzo y refjerios.

Nivel de dificultad: BajoMedio bajo. Caminatas con inclinaciones de aprox. un 30% en

algunos puntos, atravesar el rio Pedernales caminando, con una
profundidad promedio de 2 pge

Descripcion del producto

07:45 am

08:45 am

09:10 am

10:10 am

11:00 am

11:30 am

12:30 m

Salida desde hotel hacia Fdeaa de Banano. Traslado en vehiculo, por
carretera sin asfalto, con parada de 15 min en La Aguita, manantial de a¢
cristalina que pasa al borde de la carretera.

Llegada a la Fortaleza, explicacion de su historia. Apreciacion de las vist:
panoramicas de la frontera dominico haitiana y la diversidad de vegetacic¢
la zona.

Inicio de la caminata hacia poblado Nan Banan, parada en el borne de qt
divide ambas republicas, mientras se explica la historia de la conformacic
ambas repblicas y las relaciones actuales. Continuacion de caminata,
atravesando el rio Pedernales, hasta llegar al pueblo. Parada en el ceme
de la comunidad, explicacion de las tradiciones funerarias del pueblo hait
y su similitud y diferencia con laganicana.

Llegada al Centro Cultural de Nan Banan. Refrigerio / Degustacion de pl
de la gastronomia haitiana elaborados a base de maiz, mientras escuche
historia de la fundacion del pueblo y las relaciones con la parte dominicai
Presentacion de artesanias locales.

Inicio de la caminata por el pueblo, observacion de la cotidianidad de los
haitianos en el campo, utensilios, arquitectura y colorido de las viviendas
actividades comerciales informales, vestimenta de las pasogetc. hasta
llegar a la antigua fortaleza de Nan Banan, donde son recibidos por
zanqueros, al ritmo de tambor y marimba.

Actividad cultural en la antigua fortaleza (Carabine Haitiano / Bato creole
otra actividad, segun las fiestas y tradims de la temporada)

Caminata de regreso desde Nan Banan hacia el balneario del rio Mulito,
donde se observaran panoramicas del rio Pedernales, plantas medicinale
entre otros.
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Llegada al Rio Mulito. Almuerzo tipico a la orilla del kims que deseen

01:30 pm B ) . o .
podran caminar y refrescarse en las frias y cristalinas aguas del rio.

Traslado desde Fortaleza hasta Pedernales en vehaquiox(1 hora) Fin del

03:45 pm recorrido

Servicios y equipamientos necesarios para desarrollar el producto:

1. Traslado en Vehicul@entro Pedernales-ortaleza Banang Rio Mulito¢ Centro
Pedernales.
2. Servicios de Alimentacion: -Refrigerio en Nan Banan (vasos, zafacones,
servilletasetc.)

-Almuerzo en Rio Mulito (vasos, platos, cuberteria,
envases para &slado de alimentos, zafacones)
3. Presentacion cultural: -Zanqueros, musicos, cuentaenteros.

Bafios: -En Haiti y rio Mulito
5. Binoculares para vistas panoramicas.

»

Precios por persona

Beneficio Net&®

Grupo de 6a 9 Grupode 10a 13| Gruposde 1417 | Grupos de 18 a 21
personas
RD$ 3,260 RD$ 2,763 RD$ 2,550 RD$ 2,432 RD$ 1,000 p/p

Z\/er anexo documento en Excel con detalle de costos
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443 Producto lli¢ Las tres Hermanasguvecino

Duracion: Dos dias
Publico meta: Mochileros, investigadores y estudiantes
Incluye: Treking Aguas Negradencia por Cafiada dgarraco, caminata

al Charco de Corona, cuenta cuentos tradicionales alrededor de
fogata, cruce de la frontera y contacto directo con la vida del
campo haitiana, actividad cultural en Haiti y degustacion de platos
tradicionales, bafio en rio Mulito, \tisia la fortaleza y vistas
panoramicas binacionales, alojamiento de una noche habitacion
sencilla con abanico del Hotel Dofia Chava, alojamiento de una
noche en comunidad de Mencia, desayunos, almuerzos y cena,
traslados locales.

Nivel de dificultad: Medio.Caminatas continuas de aprox. dos horas con inclinaciones

Dia 1

07:45 am

08:45 am

09:30 m

11:00 am

11:10 am

01:00 pm

01:45 pm

03:20 pm

de hasta aprox. un 55% en algunos puntos, atravesar el rio
Pedernales caminando, con una profundidad promedio de 2 pie.

Descripcion del producto

Salida desde hotel hacia Agudsgras

Llegada a Aguas Negras, breve recorrido por el pueblo mientras se da
explicacion de fundacién del pueblo y organizacion social (acueducto
comunitario, relacién dominico haitiana, actividades econémicas)

Inicio de caminata por plaaciones de café, explicacion del proceso de cul
y observacién de aves asociadas a este. Continuacion del recorrido por |
Cafada de Barraco, observacion de aves y plantas endémicas, identifica
de plantas medicinales y usos tradicionales dadodgsolocales, asi como la
formacién rocosa.

Breve parada en pequeiia cueva de Barraco, refrigerio opcional.

Continuaciéon de caminata por Caflada de Barraco hacia el poblademsa
pasando por cafetales y terrenos de cultivo de cioldac

Llegada al poblado ddencia Almuerzo ligero mientras se cuenta la histori
de la conformacion del pueblo y la relacion dominico haitiana.
Reanudacion de caminata hacia el Charco Corona, atravesando por potr:
de vacas, y plaationes de ciclo corto, identificacion de plantas medicinale
usos locales.

Llegada la Charco Corona, bafio en las cristalinas posas del charco, expl
de la formacién rocosa de la garganta y biodiversidad de la zona.
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