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1 Objetivo, resultados esperados y metodología de la asistencia técnica 

 

Objetivo 
 
El objetivo de la asistencia técnica es de apoyar a AGUINAPE a identificar y diseñar estas rutas 
agro-ecoturísticas, lo que debería ser plasmado en un documento de proyecto que les permita a 
los jóvenes guías turísticos lograr fortalecer las mismas, a fin de incorporarlas como parte de su 
oferta. 
 
Resultados esperados 
 
Según la propuesta validada por el PADF (ver en  Anexo 1 Propuesta Metodológica y Anexo 2 
Términos de referencia) los resultados del la Asistencia Técnica están definidos como:  

- Un informe final con: 
o una descripción del potencial agro-ecoturístico de Pedernales  
o análisis de la organización y capacidades de AGUINAPE para la operación del 

ecoturismo   
o una descripción y justificación de la elección de al menos 2 rutas, y   
o recomendaciones   para su puesta en valor y explotación. 

- Al menos 40 personas orientadas en aspectos sobre agro-ecoturismo y servicio de 
calidad.  

- Dos reportes finales: uno sobre las actividades realizadas y otro con el delineamiento 
de una estrategia para potenciar los niveles de competitividad de AGUINAPE.  

 

Enfoque metodológico 

 
Se desarrolló la consultoría: 

- Involucrando a los beneficiarios en todo el proceso en el proceso de diseño de los 
productos ofertados (atractivos + servicios comunitarios). Esto incluye a AGUINAPE 
pero también a las otras asociaciones (caficultores)  y asociaciones comunitarias de 
Anse-a-Pitres y Banano 

- Construyendo un relación de confianza, basada en proyecto beneficio mutuo entre 
Aguinape  y los grupos comunitarios de Banano 

- Dándole continuidad a los procesos y proyectos precedentes y actuales (en particular 
articulando con las actuales actividades apoyadas por el programa Araucaria)  

- Tomando en cuenta los diferentes estudios disponibles (plan ecoturismo de la 
reserva de la biosfera, plan desarrollo estratégico ecoturístico (cluster), plan definido 
por la de la SECTUR con apoyo de la JICA y esfuerzos de desarrollo de capacidades y 
del turismo en la zona (Araucaria, REDOTUR del PPS/PNUD, Cluster ecoturismo de 
Pedernales, SECTUR,  PADF etc.) 

- Favoreciendo la integración del grupo en iniciativas nacionales (REDOTOUR) y su 
articulación a nivel de la región (REDEC) 
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Todos los elementos de proceso (consultas, participación) buscaron la apropiación de los 
contenidos por los miembros y reforzar la organización con perspectivas sostenibles. Se 
partió de la definición operativa para calificar de sostenible una operación (eco)turística  
siguiente:  

- Respeta (no daña) y valoriza al medio ambiente natural, cultural, humano y social, 
donde se manifiesta;  

- Aporta beneficios financieros directos importantes y/o recursos para el desarrollo de 
la comunidad (infraestructuras, educación, herramientas de organización, etc.);  

- Promueve la participación local en el proyecto, o promueve un proceso participativo 
de los miembros de la comunidad en el proceso de su propio desarrollo; 

- Integra las herramientas de evaluación y de seguimiento permanentes, para 
garantizar lo que precede.  
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2 Actividades realizadas 

2.1 Entrevistas y reuniones 

 

Reuniones de lanzamiento 
 

Para realizar la metodología y enfocar el estudio y la asistencia técnica se realizaron varias 
reuniones 
Á Cesáreo Guillermo, PADF, Santo Domingo 21-09-09 (presencia de Joe Félix y otro 

técnico que trabaja con PADF y proyectos IICA) 
Á Amauri Félix, Presidente Aguinape (beneficiario), Pedernales el  23-09-09 

 
Reunión colectiva con los miembros de Aguinape 

 
Á Se realizo una reunión/entrevista colectiva con todos los miembros de Aguinape 

disponibles al final del día 23-09-2009, permitió una evaluación del grupo recogiendo 
elementos como profesión actual nivel de capacitación en el área, experiencia y 
percibir sus expectativas. (ver listado y características de los miembros en Anexo) 

 
Otras Entrevistas y encuentros de intercambio 

Á Marino José Presidente del Cluster Ecoturístico de Pedernales y Hotelero (Doña 
Chava)  

Á Ramón Mateo ς representante  Plan Internacional  
Á Antonio Trinidad, Director del Cluster Ecoturísticos de Pedernales  
Á Alex Syprien Plan Internacional y grupos comunitarios de Anse a Pitre.  
Á Wilson Rafael Beltre Mancebo, Encargado de Provincial de Turismo  
Á Ariel Moreta Gómez ς Gerente general y  Carlos Torres ς Forjador de la Cooperativa 3 

Hermanas 
Á Dr Serulle Ramia  Y Dra. Jacqueline Boin, Organizador de la Feria Ecoturística 

Binacional  
Á Empresarios de JR tours: organizadores de excursiones, que contrataron servicios de 

Aguinape (no fue preparado, los encontramos en el terreno). 
 

Además se realizaron numeras entrevistas con comunitarios, campesinos, guarda-parques,  
en todos los recorridos.  
 

Ver en anexo el listado de las personas e organizaciones entrevistadas en Banano (Haití). 
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2.2 Visitas de terreno y senderos 

 

Se realizaron 5 visitas a la zona de Pedernales para reuniones y recorridos,  más 2 viajes para 
taller, un total de 13 días.  
 
Se privilegio no recorrer las zonas ya muy explotadas y ofertadas: Bahía de la Águilas y el 
Hoyo de Pelempito.  Si se exploraron zonas cercanas (como la playa de la Cabo Rojo y el área 
de las minas abandonadas cerca de Pelempito).  
 
En todos los recorridos estuvieron acompañándonos miembros/guías de Aguinape. 
 
Se recorrieron las zonas siguientes 
Á Playa de Cabo Rojo, puerto, zona donde Aguinape tiene su caseta,  y los mangalres de 

la parte trasera :  1 recorrido 
Á Comunidad Anse-a-Pitre (Haití), frontera, poblado, vuelta por la playa - proyecto 

turístico nuevo:  1 recorrido  
Á Ruta Pedernales Mencía: 3 recorridos + cuarta visita para encuentro con 

organizaciones de Banano/Haití: Balneario de la toma de agua de Pedernales (rancho 
típico la piedra /Azucena),  Fortaleza Banano dominicano, Balneario Río Mulito,  
Colonia de Mencía, Cañada de Charco Corona, Colonia de  la Altagracia 

Á Colonia de Aguas Negras, Sendero Aguas Negras- Mencía, Cañada de Barraco,:   1 
recorrido  

Á Comunidad Nan Banan o Banano Haitiano: 2 visitas 
Á Zona reforestada de las antiguas Minas abandonadas- cerca de la entrada de 

Pelempito, Parque Nacional: 1 recorrido  

2.3 Reunión-taller con grupos organizados de Nan Banan (Haití) 

 

Se realizaron dos visitas a banano Haitiano. La primera sirvió para validar el área como 
posible atractivo y para iniciar contactos e identificar interlocutores iniciales (se visitó un 
domingo a la salida de la misa,  lo que permitió rápidamente validar interlocutores de la 
comunidad) 
La segunda visita a Banano se convocó y realizó un encuentro taller 3 horas con la presencia 
de unas 50 personas en la cuales se intercambio y socializó el concepto de ecoturismo 
comunitario (preservación ambiental = generación de ingresos + capacidades) , la 
importancia de la colaboración binacional para proteger recursos naturales fuente de vida, 
se explico el proyecto con Aguinape, los pasos a seguir y se realizo un rápida identificación 
de posibles atractivos.  Estos se mostraron sumamente interesados en la propuesta se dejo 
constituido un comité de seguimiento compuesto de 7 organizaciones comunitarias. (Ver en 
Anexo el listado completo de participantes) 
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2.4 Revisión de documentación y estudios existentes 

 

Se recolecto la siguiente documentación para obtener información sobre el contexto del 
desarrollo ecoturístico de Pedernales, sus atractivos, organizaciones y planes estratégicos. 
  

1. Reporte sobre la capacidad productiva de grupos fronterizos de Dajabón, Elías Piña y 
Pedernales. (PADF 2008) 

2. Estudio de Línea de Base de Organizaciones en la Frontera Dominicana (draft PADF 
Oct 09) 

3. PROYECTO ARAUCARIA: ECOTURISMO Y DESARROLLO SOSTENIBLE EN LA PROVINCIA 
DE PEDERNALES: VALORACIÓN DE ATRIBUTOS AMBIENTALES Y CONSTRUCCIÓN DE 
UNA MARCA ECOTURÍSTICA  Víctor F. Gómez Valenzuela, M.Sc. Ing. Juan José 
Guzmán Mauricio Sánchez Noviembre, 2003. 

4. CAD BAHORUCO: Estrategia para la Promoción del Ecoturismo Comunitario Consorcio 
Ambiental Dominicano Proyecto CAD-Bahoruco Diciembre 2006 

5. PROYECTO ARAUCARIA: DIAGNÓSTICO DE LA SITUACIÓN DEL TURISMO EN LA 
REGIÓN ENRIQUILLO. 2007 

6. PROYECTO DE ESTRATEGIA NACIONAL DE CULTURA Y TURISMO PARA EL 
DESARROLLO SOSTENIBLE DE LA, REPÚBLICA DOMINICANA Programa de Innovación 
para el Desarrollo de Ventajas Competitivas BID 1474 OC/DR Abril 2008  

7. Secretaría de Turismo: Plan estratégico de desarrollo turístico de la República 
Dominicana, Poli Turístico Barahona Pedernales, (escaneado sin fecha, posiblemente 
2001 o 2002) 

8. AGENCIA ESPAÑOLA PARA LA COOPERACION INTERNACIONAL (AECI) / OFICINA 
NACIONAL 

9. DE PLANIFICACIÓN (ONAPLAN) INFORME DE CIERRE ASISTENCIA TECNICA TURISMO 
SOSTENIBLE EN LA PROVINCIA DE PEDERNALES: FASE III Víctor F. Gómez, M.Sc. 
Agosto, 2005.  

10. ESTRATEGIA DE DESARROLLO TURISTICO SOSTENIBLE DEL DESTINO BARAHONA Enero 
del 2007 Este informe fue escrito por el consultor Juan A. Lladó para el Cluster 
Ecoturístico de la Provincia de Barahona bajo el Programa para el Desarrollo de 
Ventajas Competitivas. Contrato BID ς 1474 / OC ςDR 

11. Borrador Estrategia Promoción Ecoturismo Reserva de Biosfera . sin fecha. 

12. Tesis: Impacto sociológico del Turismo Sostenible en el municipio de Pedernales a 
partir de la resolución 03-2005 de la Sala Capitular del Ayuntamiento del municipio 
de Pedernales. República Dominicana del 17 de mayo 2005 a Diciembre 2008.  Por 
Licenciada Katia Teresa José de Emmenegger 
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13. Ley 158-01 del 9 de octubre del 2001 sobre fomento al desarrollo turístico para los 
polos de escaso desarrollo y nuevos polos en provincias y localidades de gran 
potencialidad, Modificada por Ley 184-02 del 23 de noviembre del 2002, y por la Ley 
318-04. 

2.5 Taller elaboración de productos ecoturísticos 

 

Después de haber evaluado el contexto, el potencial, la capacidad y situación de Aguinape,  
se preparó ǳƴ ǘŀƭƭŜǊ ά5ƛǎŜƷƻ ŘŜ Ǌǳǘŀǎ ȅ ǇǊƻŘǳŎǘƻǎ ŀƎǊƻ ŜŎƻǘǳǊƝǎǘƛŎƻǎέ, con el objetivo de 
capacitar el grupo Aguinape en el diseño de nuevos y atractivos productos agro 
ecoturísticos, a partir de una reflexión sobre las estrategia de crecimiento de Aguinape y de 
los atractivos disponibles en la región. Este taller buscó, a través de la interactividad, abrir un 
proceso de empoderamiento de los miembros. 

Dada la riqueza del proceso y de los intercambios hubo que realizar en dos jornadas de un 
día entero (Diciembre 19 2009 y Enero 20 2010) en vez de una sola prevista originalmente. 

 La guía de contenidos del taller fue la siguiente: 
 

 Actividad Metodología 

1 Bienvenida, presentación de los participante, sus expectativas  y presentación de objetivos de 
consultoría 

2 
El ecoturismo como estrategia de protección y 
conservación del medioambiente, a través de la 
generación de ingresos 

Conversación guiada a partir de las preguntas: 
-¿Qué es el ecoturismo y para qué es 
importante? 
-Elementos que intervienen 
- turismo sostenible vs. ecoturismo 

3 

Definir los objetivos estratégicos de negocios 
para el desarrollo de la oferta de Aguinape 

Reflexión a partir de las preguntas generadoras: 
-¿Donde está el potencial de crecimiento de 
negocio de AGUINAPE? 
-¿A qué públicos quiere llegar?  
- ¿cómo comercializar ? 

4 
A quien va dirigido: Arquetipos de público  y 
características. 

Construir los arquetipos de visitantes 
Revisar atractivos, diferentes usos para 
diferentes tipos de visitantes 

5 
Identificación de atractivos por zonas / tipo 

Definición de atractivos y su clasificación 
¿Qué podría hacer que una persona de 
desplace hasta la zona? 

6 

Caracterización de los atractivos 

Trabajo de grupos: Pare cada atractivo definir: 
Usos, Servicio existentes, acceso, que se 
necesita para ponerlos en valor: preparándolos 
para la oferta, tipos de visitantes,  

7 
Diseño de rutas y productos agro ecoturísticos  
 

A partir de los atractivos 
Escoger públicos meta y crear rutas 
combinando atractivos y servicios 

8 Análisis de costos y establecimiento de precios Trabajo en Hoja de calculo 
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3 Análisis de situación y contexto  

3.1 El potencial de la región para el agro-ecoturismo y su situación actual 

 

Desde la década de los noventa a la fecha se han realizado une docena de investigaciones e 
estudios relacionados a identificar y realizar el potencial (eco)turístico de la provincia de 
Pedernales, describiendo sus atractivos, infraestructuras, organizaciones, visitación actual, y 
algunas proponiendo estrategias de intervención (ver listado en 2.4
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Revisión de documentación y estudios existentes).   
 
A continuación presentamos los principales elementos de contexto, extraídos de estos 
estudios, que parecen ser importantes para establecer estrategias de desarrollo de 
productos a ser ofertados por Aguinape, y agregar, confirmar o actualizar algunos de los 
datos, en particular sobre la visitación de la zona, los servicios existentes hoy en día y la 
dinámica institucional. 

3.1.1 Incentivos fiscales y marco regulatorio de la actividad turística en Pedernales 

 
Pedernales esta incluido en el Polo de la región Suroeste que fue creado mediante Decreto 
No. 322-91, de fecha 21 de agosto de 1991 y abarca las provincias de Barahona, Bahoruco, 
Independencia y Pedernales. La Ley 158-01 del 9 de octubre del 2001 sobre fomento al 
desarrollo turístico para los polos de escaso desarrollo y nuevos polos en provincias y 
localidades de gran potencialidad, Modificada por Ley 184-02 del 23 de noviembre del 2002, 
y por la Ley 318-04.  Esta contempla numerosas exenciones fiscales y otras ventajas para el 
desarrollo turístico, establece una exención por un período de 10 años del 100 % del 
Impuestos sobre la Renta (ISR) del Impuestos de importación e Impuesto sobre 
Transferencia de Bienes Industrializados y Servicios (ITBIS) de los impuestos nacionales y 
municipales por constitución de sociedades y por aumento de capital, de los impuestos 
nacionales y municipales por transferencias sobre derechos inmobiliarios e Impuesto sobre 
la Propiedad Inmobiliaria (IPI), de Tasas, derechos y cuotas por la confección de los planos, 
de los estudios, consultorías, y supervisión y la construcción de las obras a ser ejecutadas en 
el proyecto turístico de que se trate y que las empresas o particulares pueden deducir hasta 
un 20 % de sus utilidades anuales.1  
 

Es de notar que si bien en los últimos años se han leído en la prensa numerosos anuncios de 
millonarios proyectos turísticos (en la zona protegida del parque nacional, Bahía de la 
Águilas, y recientemente en la zona de Cabo Rojo-La Cueva) por parte de inversionistas 
canadienses, franceses y españoles con el apoyo de las autoridades nacionales y locales, 
ninguno se ha concretado a pesar estos incentivos. 

 
Cabe mencionar el Plan de Ordenación de los Recursos Naturales de la Provincia de 
Pedernales ς 2004 y que la Ley 266 de 2004 declara al Polo turístico de la región Suroeste 
como demarcación turística prioritaria. Considera la actividad ecoturística como una de las 
pocas posibilidades para el desarrollo de la región Suroeste (Barahona, Pedernales, 
Independencia y Bahoruco). Establece las densidades o carga de plazas máxima por 
hectárea, establece que todo proyecto turístico debe tener un sistema de tratamiento de 
aguas negras y residuos sólidos. Por otro lado en fecha 17 mayo del 2005, fue aprobada por 
la Sala Capitular del Ayuntamiento de Pedernales, la Resolución 03-2005, que declaró al 

                                                 
1
 Ver la la ley en http://www.sectur.gob.do/Portals/0/docs/Ley_158-01.pdf y un resumen de las ventajas fiscales 

en este artículo: http://www.hoy.com.do/investigacion/2008/6/22/94303/La-Ley-158-01-de-Fomento-Turistico-

una-ventana-abierta-a-la-inversion 

http://www.sectur.gob.do/Portals/0/docs/Ley_158-01.pdf
http://www.hoy.com.do/investigacion/2008/6/22/94303/La-Ley-158-01-de-Fomento-Turistico-una-ventana-abierta-a-la-inversion
http://www.hoy.com.do/investigacion/2008/6/22/94303/La-Ley-158-01-de-Fomento-Turistico-una-ventana-abierta-a-la-inversion
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municipio en cuestión como territorio para el desarrollo del turismo sostenible y promueve 
preservar los recursos naturales y culturales del municipio y solicita a las entidades 
competentes del Estado, la elaboración de un plan de desarrollo orientado al turismo 
sostenible local.  
 

El estudio de Lic Katia José, sobre el impacto de tal resolución muestra que si ha ayudado a 
sensibilizar los habitantes sobre el tema, este ha tenido poco impacto concreto en el 
desarrollo del turismo sostenible. 

3.1.2 Atractivos y productos ecoturísticos άŎƭłǎƛŎƻǎέ ŘŜ tŜŘernales  

 

Como lo muestra esta tabla comparativa preparada por Rosario Poned autora del Estudio 
Ϧ¢ǳǊƛǎƳƻ Ŝƴ ƭŀ wŜƎƛƽƴ 9ƴǊƛǉǳƛƭƭƻ ŘŜ !ǊŀǳŎŀǊƛŀέ όнллтύ, la provincia de Pedernales es de las 
más ricas en términos de atractivos y recursos turísticos 

 

Tabla 1 Número y tipo de atractivos y recursos turísticos por municipio y provincia por Estudio " Turismo 

Región Enriquillo de Araucaria 2007 - Rosario Boned" 

La mayoría de los documentos destacan como atractivos de la provincia a los parques 
nacionales Jaragua y Bahoruco, La laguna de Oviedo, Hoyo de Pelempito, destacando 
paisajes, biodiversidad, playas, especies endémicas de flora y fauna.  

Estos son promocionados en numerosos brochures y páginas Web con textos cortos como 
άLos Parques Nacionales Jaragua y Bahoruco, con gran biodiversidad y alto endemismo de 
orquídeas, begonias, y plantas xerófilas; la Laguna de Oviedo con alto potencial para la 
observación de aves; cavernas con arte rupestre y ríos subterráneos; áreas de buceo y pesca; 
la famosa depresión altitudinal del Hoyo de Pelempito en la sierra de Bahoruco, donde se 
refugio el Cacique Enriquillo y los negros cimarrones; Las Islas Beata y Alto Velo; la playa más 
espectacular de las Antillas, Bahía de las Águilas; los yacimientos de bauxita o alúmina; la vía 
panorámica Cabo Rojo-Aceitillar, con cambio brusco de temperatura y vegetación en tiempo 
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de 30 minutos; sus fiestas patronales; la línea fronteriza y su vinculación cultural con Haití2
ò. 

o  άtŜŘŜǊƴŀƭŜǎ ǊŜǎŀƭǘŀ Ŝƭ ŀǘǊŀŎǘƛǾƻ ŘŜ ƭƻǎ ǇŀǊǉǳŜǎ ƴŀŎƛƻƴŀƭŜǎ WŀǊŀƎǳŀ ȅ .ŀƘƻǊǳŎƻΣ Ŏƻƴ ǳƴŀ 
biodiversidad reconocida en el mundo científico, y en la que abundan orquídeas endémicas, 
begonias y plantas xerófilas, entre otras especies.  La laguna de Oviedo es otro punto de 
interés, en el que destaca su rica fauna de aves nativas y endémicas, una de las mayores 
concentraciones de las Antillas. En el extremo suroeste está la playa de Bahía de las Águilas, 
cuyas aguas cristalinas y arena blanca le clasifican entre las más impresionantes del Caribe3Φέ  

3.1.3 Ofertar más que de Bahía de la Águilas y Pelempito 

 
En el estudio ά¢ǳǊƛǎƳƻ Ŝƴ ƭŀ wŜƎƛƽƴ 9ƴǊƛǉǳƛƭƭƻ ŘŜ !ǊŀǳŎŀǊƛŀέ όнллтύ ŘŜǎŎǊƛōŜ άlos distintos 
intentos y proyectos turísticos de urbanización en el litoral de Oviedo a Pedernales es uno de 
los anhelos y enfoques que se están dando en algunas personas para desarrollar el turismo 
en la zona. La posibilidad que ofrece la provincia de Pedernales con sus numerosas playas de 
arena blanca y fina, en contraposición con las pequeñas playas de guijarros de Barahona, 
sitúan a Pedernales en varios planes de ordenamiento turístico del país como una de las 
áreas con posibilidades de desarrollar complejos de sol y playa. Sin embargo, problemas con 
los títulos de tenencia de la tierra, la escasez de agua, la lejanía de los flujos turísticos del 
país, más la existencia de dos áreas protegidas y el marco de la Reserva de Biosfera, han 
desalentado, de momento, la construcción de grandes proyectos turísticos. Sin embargo, los 
varios intentos de establecimiento de hoteles en Bahía de las Águilas han disparado un 
movimiento de preparación y venta de terrenos en las inmediaciones de esta playa, incluso 
en zonas de amortiguamiento del Parque Nacional Jaragua. En estas se observan como se 
está parcelando el terreno y preparando para su venta, desbrozando y cortando árboles, o 
quemando el terreno. Esta tendencia es enormemente preocupante, teniendo en cuenta que 
son zonas altamente sensibles y donde no se cuenta con un adecuado ordenamiento del 
territorio, ni instituciones fuertes que puedan hacer un estricto control sobre los impactos 
que estas actividades pueden generar. 

¸ Ŏƻƴǘƛƴǳŀ ǇǊƻǇƻƴƛŜƴŘƻΥ άEn la línea de desarrollar un tipo de turismo sostenible y que 
favorezca la inserción de las comunidades en sus beneficios, es recomendable mantener las 
playas que son aptas para el disfrute y observación de naturaleza, como atractivo natural, 
más que para la construcción de proyectos residenciales o de alojamiento, que no favorecen 
la integración de la comunidad en la actividad turística. Este planteamiento va en la misma 
línea de la reflexión que la propuesta realizada por la OMT en 2005 en cuanto al desarrollo 
turístico para el Suroeste, mediante el cual propone la posibilidad de destinar el área desde 
Pedernales a Cabo Rojo para proyectos de turismo, que respeten el actual paisaje natural, 
ǇƻǊ ƳŜŘƛƻ ŘŜ ƭŀ ŎǊŜŀŎƛƽƴ ŘŜ άǊŜǎŜǊǾŀǎ ƴŀǘǳǊŀƭŜǎέ ƳŜŘƛŀƴǘŜ ƭŀǎ ŎǳŀƭŜǎ ǎŜ ŎƻƴǎŜǊǾŜƴ ƭŀǎ 
lagunas, manglares y humedales existentes en este litoral (Giró, F., 2005). Así, es altamente 
conveniente que estos recursos naturales únicos y todavía en un buen estado de 
conservación, permanezcan para el uso público, de manera que resulten en un recurso 

                                                 
2
 http://kiskeya-alternative.org/publica/bolivar/atractiv.htm 

 
3
 En http://www.turismodominicano.net/polo-turistico-4/ 

http://kiskeya-alternative.org/publica/bolivar/atractiv.htm
http://www.turismodominicano.net/polo-turistico-4/


 15 

generador de ingresos económicos a la mayor cantidad de población posible, a la vez que se 
conserva para las futuras generaciones. Para esto, se recomienda la adecuación turística de 
los mismos, mediante instalaciones que faciliten el manejo de visitantes y repercutiendo así 
en un menor impacto de la visitaciƽƴΦέ  

 
Otro documento que plantea productos ecoturísticos alternativos es el de la ά9ǎǘǊŀǘŜƎƛŀ ǇŀǊŀ 
ƭŀ tǊƻƳƻŎƛƽƴ ŘŜƭ 9ŎƻǘǳǊƛǎƳƻ /ƻƳǳƴƛǘŀǊƛƻέ  /!5-Bahoruco de de Diciembre 2006. 
 
En su introducción este documento describe άla región Enriquillo, con las provincias 
Barahona, Bahoruco, Independencia y Pedernales es la zona con mayor diversidad de 
ecosistemas y de especies en la Española. Por esta razón fue establecida la Reserva de 
.ƛƻǎŦŜǊŀ άWŀǊŀƎǳŀ ς Bahoruco ς 9ƴǊƛǉǳƛƭƭƻέΣ Ŏƻƴ ŦƛƴŜǎ ŘŜ ǇǊƻƳƻǾŜǊ ǳǎƻǎ ǎƻǎǘŜƴƛōƭes de los 
recursos naturales y así contribuir a la conservación de los espacios naturales y su flora y 
fauna, con una gran cantidad de especies endémicas regionales y locales. όΧύ tŜŘŜǊƴŀƭŜǎ Ŝǎ 
un pueblo joven. Fue fundado en los años 1920. En 1937 construyeron la carretera que 
conecta Pedernales con el resto del mundo. Pedernales es uno de los municipios más grandes 
del país: tiene 1,100 km2, pero ni siquiera 20,000 habitantes. En la parte llana de la llanura 
costera está el casco urbano y Cabo Rojo. En la montaña quedan Las Mercedes y las colonias 
ŀƎǊƝŎƻƭŀǎ ŘŜ !Ǝǳŀǎ bŜƎǊŀǎΣ aŜƴŎƝŀΣ [ŀ !ƭǘŀƎǊŀŎƛŀ ȅ [ƻǎ !ǊǊƻȅƻǎΦέ όΧύ  Bahía de las Äguilas, 
una de las playas más lindas del país, los pozos ecológicos de Cabo Rojo, la Vía Panorámica 
donde se llega a Aceitillar, pasando por cuatro tipos de bosque, para llegar al Centro de 
±ƛǎƛǘŀƴǘŜǎ άIƻȅƻ ŘŜ tŜƭŜƳǇƛǘƻέΣ ƭŀ ŎŀǊǊŜǘŜǊŀ ƛƴǘŜǊƴŀŎƛƻƴŀƭΣ Ŏƻƴ Ŝƭ ōŀƭƴŜŀǊƛƻ Ŝƴ Ŝƭ wƝƻ aǳƭƛǘƻ ȅ 
el cruce fronterizo con sus mercados en ambos lados de la fronteraέ   
 
El municipio de Pedernales cuenta con una de las playas más hermosas del país. La Bahía de 
las Aguilas con mas de 5 km de largo tiene su encanto por los farallones que la rodean, la 
arena fina y blanca y la tranquilidad de sus agua. Las playas de Cabo Rojo son menos 
espectaculares, sin embargo también tienen arena fina y aguas tranquilas. Hasta ahora hay 
relativamente poca visitación a estas playas debido al acceso difícil de la Bahía de las Aguilas 
y la falta de infraestructura. Existe una presión muy grande por parte de inversionistas para 
convertir esta zona vírgen y  frágil en un área de desarrollo turistico con grandes ressorts, 
estilo Punta Cana y Puerto Plata.  Al lado de la carretera Oviedo ς Pedernales, poco antes de 
ƭƭŜƎŀǊ ŀƭ ŎǊǳŎŜ ŘŜ /ŀōƻ wƻƧƻ ǎŜ ŜƴŎǳŜƴǘǊŀƴ ƭƻǎ άǇƻȊƻǎ ŜŎƻƭƽƎƛŎƻǎέΣ ǘǊŜǎ Ƙƻȅƻǎ ŘŜ ǳƴƻǎ ŎƛƴŎƻ 
metro de profundidad, llenos de aguas subterraneas. Estos pozos estan usados por jovenes 
locales para bañarse. Un uso excesivo como balneario puede afectar el equilibrio frágil de 
este ecosistema. 
 
Y describe los atractivos siguientes adicionales:   
 
El Río Mulito nace en la parte alta de la Sierra de Bahoruco, recorre un cañon profundo al 
norte de la zona Mencía ς La Altagracia y se junta con el Río Pedernales cerca de la carretera 
internacional. Este sitio se destaca por su gran belleza escénica y su potencial como balneario 
y sitio de camping y picnic. Actualmente no cuenta con ningun tipo de servicio y tiene 
problemas de acumulación de basura. 
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El municipio de Pedernales se destaca por su gran variedad de bosques, comenzando con el 
bosque seco abierto de las llanuras, una vegetación sobre una roca arrecifal, llamada diente 
de perro. Predominan cactus y arbustos espinosos en esta zona. Más arriba el bosque seco se 
pone más denso y más alto y, entre los 400 y los 700 msnm queda el bosque semi-húmedo. 
Entre 700 y 1000 msnm queda el bosque húmedo, que colinda con el pinar, bosque de mayor 
extensión en la Sierra de Bahoruco. Entre Los Arroyos y la Vía Panorámica queda una 
pequeña franja de bosque nublado, que está muy atacada por el avance de la frontera 
agrícola. En la costa entre Cabo Rojo y Pedernales quedan algunos manglares aislados.  
 
El mejor acceso a los diferentes tipos de bosque es la Vía Panorámica Cabo Rojo ς Aceitillar 
όΧύ  En Aceitillar se encuentra una de las minas más grandes de bauxita en el Caribe. Esta 
mina fue cerrada en el 1981, debido a bajas en en precio de aluminio. Luego, en el 1983, toda 
esta zona fue incluida dentro del Parque Nacional Sierra de Bahoruco. La carretera de acceso 
a la mina, ancha y bien construida, fue declarada Vía Panorámica. 
 
 Hubo varios esfuerzos para reforestar la zona minada. Sin embargo, todavía parece un poco 
a un paisaje lunar. Probablemente el alto contenido de aluminio en el suelo no permita una 
recuperación rápida. El mercado en Pedernales tiene un gran potencial para el intercambio 
binacional en términos económicos y culturales.  Hay evidencias de poblamiento en la Ceiba 
localidad próxima a las Mercedes en donde se ha detectado un yacimiento agroalfarero y 
manifestaciones de arte rupestre, así como yacimientos precerámicos de antigua data en el 
río Pedernales y en la Jinagosa.  
 
Otros lugares de interés son la Cueva de las Caritas cerca de las Mercedes y la Cueva de 
Pocimán en el área conocida como las Abejas. Estos yacimientos concuerdan con grupos 
culturales que habitaban por esta región y se continúan con otros yacimientos situados por 
las regiones costeras del Parque Nacional Jaragua, isla Beata y Laguna de Oviedo. Al norte Al 
norte de Pedernales hay varias cuevas, algunas con buen acceso desde la carretera 
internacional. 
 
 
 
Actividades ecoturísticas actuales y previstas:  

- Pelempito. En el 2001 la Secretaría de Medio Ambiente construyó el Centro de 
±ƛǎƛǘŀƴǘŜǎ άIƻȅƻ ŘŜ tŜƭŜƳǇƛǘƻέ ŀƭ ŜǎǘŜ ŘŜ ƭŀ ƳƛƴŀΣ Ŏƻƴ ǳƴŀ Ǿƛǎǘŀ Ƴǳȅ ǇŀǊǘƛŎǳƭŀǊ sobre 
el mismo hoyo cuyo fondo queda a mas de 1000 m abajo. El centro atrae una gran 
cantidad de visitantes, debido a la promoción que se le había dado. 

- Vía Panorámica. Pedernales cuenta con la única carretera del país que recorre dentro 
de unos 30 km todas las zonas climáticas y sus bosques correspondientes: La Vía 
Panorámica Cabo Rojo ς Aceitillar. Comienza en el bosque seco abierto del Parque 
Jaragua, anteriormente llamado monte espinoso, pasa por el bosque semihúmedo, el 
bosque húmedo y termina en el pinar de Aceitillar. También sirve como vía de acceso 
al centro de visitantes. Existen dos puntos en la vía con potencial para establecer un 
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mirador, antes de llegar a la bifurcación hacia Las Mercedes y después de la última 
curva, ya entrando al pinar. Ambos lugares tienen vistas sobre la planicie costera de 
Pedernales. 

- Sendero Interpretativos. En las cercanías del centro de visitantes hay un sendero 
interpretativo sobre el ecosistema del pinar. Está previsto establecer tres senderos 
más, a lo largo de la vía panorámica. El primero debe estar en la parte llana del 
bosque seco abierto, interpretando este tipo de vegetación con sus especies de flora y 
fauna. El segundo sendero estará en las cercanías de la antigua mina de Las 
Mercedes, interpretando fenómenos de la mina y la vegetación del bosque 
semihúmedo de esta zona. El tercer sendero se ubicará antes de llegar a la última 
curva de la carretera, antes de entrar al pinar. Aquí existe un caminito que entra a 
una pequeña cañada con farallones en ambos lados, raíces largas que bajan por estos 
farallones, un bosque húmedo bien conservado y frecuentes evidencias de solenodon 
(huellas). 

- Observación de aves. Todos los senderos interpretativos sirven también para la 
observación de aves.  

- Río Mulito. En el balneario del Río Mulito se establecerá un área de camping y picnic, 
con sanitarios y una enramada, con servicio de comida y recogida de basura. Se 
ubicará un sendero interpretativo en la orilla del río para educar los visitantes sobre el 
bosque ribereño y el bosque húmedo en las vertientes de la cañada. 

- Mountain bike. La carretera internacional y la Vía Panorámica son ideales para el 
ciclismo de mountain bike. Se puede subir por una de ellas y bajar por la vertiente 
norte hacia Puerto Escondido o cruzar por la carretera en el firme de la sierra y volver 
a bajar hacia Pedernales.  

- Rutas acuáticas. Desde el muelle de Cabo Rojo se puede ir en embarcaciones de 
pesqueros hacia La Cueva y Bahía de Las Aguilas. Además se puede seguir por toda la 
costa hasta Trudillé, y desde aquí andar a pie a Oviedo o seguir en bote hasta la Isla 
Beata 

 
El autor propone en este documento dos rutas que incluyen la zona alta de Pedernales, 
llegando desde la Zona de Duvergé del otro lado de la cordillera 
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Mapa 1Rutas propuestas en ñEstrategia para la Promoci·n del Ecoturismo Comunitarioò  

CAD-Bahoruco Diciembre 2006, 

 

- Ruta 1: La Florida ς El Aguacate ς Los Arroyos ς Pedernales por carretera internacional, 
longitud 100 km, rango altitudinal 0 ς 2300 msnm, vegetación: bosque seco, bosque 
semi-húmedo, bosque húmedo, bosque nublado, pinar, potreros; conucos, vistas 
panorámicas hacia el Lago Enriquillo, Haití y la llanura de Pedernales 

- Ruta 2: Duvergé ς Puerto Escondido ς Caseta 1 ς Pueblo Viejo (caseta 2) ςAceitillar 
(Centro de Visitantes Hoyo de Pelempito) ς Las Mercedes ς Cabo Rojo, longitud: 100 
km, rango altitudinal 0 ς 2000 msnm, vegetación: bosque seco, bosque semi-húmedo, 
bosque húmedo, bosque nublado, pinar, potreros; conucos, vistas panorámicas hacia el 
Lago Enriquillo y la llanura de Pedernales 

 

El informe ŘŜ ŎƛŜǊǊŜ ŘŜ ƭŀ ά!ǎƛǎǘŜƴŎƛŀ ¢ŞŎƴƛŎŀ ¢ǳǊƛǎƳƻ {ƻǎǘŜƴƛōƭŜ 9ƴ [ŀ tǊƻǾƛƴŎƛŀ 5Ŝ 
Pedernales4έ del proyecto Araucaria (de la Agencia de Cooperación Española y ONAPLAN), 
menciona que άǎŜ ŘŜǎŀǊǊƻƭƭŀǊƻƴ ǎŜƛǎ ǇǊƻŘǳŎǘƻǎ ōŀǎŜ ƭƻs cuales se discutieron y reformularon 
con los miembros del cluster, incluyendo los precios públicos de los mismos. Los productos 
ƛƴƛŎƛŀƭŜǎ ǎƻƴ ƭƻǎ ǎƛƎǳƛŜƴǘŜǎέ  

                                                 
4
 INFORME DE CIERRE ASISTENCIA TECNICA TURISMO SOSTENIBLE EN LA PROVINCIA DE 

PEDERNALES: FASE III Víctor F. Gómez, M.Sc. Agosto, 2005. 
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Tabla  1 Productos ecoturísticos propuestos por proyecto Estudio Araucaria 2005 

 

Rosario Bonned (Araucaria 2007) define cual es el potencialidad de nuevos productos: 
άŜȄƛǎǘŜ ǳƴŀ ŀƭǘŀ ǇƻǘŜƴŎƛŀƭƛŘŀŘ ǇŀǊŀ ŘŜǎŀǊǊƻƭƭŀǊ ǇǊƻŘǳŎǘƻǎ ǘǳǊƝǎǘƛŎƻǎ ƴƻǾŜŘƻǎƻǎ Ŝƴ ƭŀ ǊŜƎƛƽƴΣ 
alternativos y complementarios al turismo de sol y playa predominante en el país, en la línea 
del turismo sostenible.  Desarrollar productos de turismo activo con cierto grado de 
especialización según la zona donde se realice, como caminatas de corta y larga duración 
(trekking) en las áreas protegidas especialmente, así como en las lomas de Polo, Duvergé ς 
área de Puerto Escondido hacia Haití y Pedernales-, en Pedernales en su parte montañosa y 
en la cuenca del río Pedernales, en Oviedo ςzona de Tres Charcos, Fondo Paradí y Trudillé y el 
litoral-, en las montañas de ParaƝǎƻΣ {ŀōŀƴŀ wŜŀƭΣ tƻǎǘǊŜǊ wƝƻΧΤ ǇŀǎŜƻǎ ŀ Ŏŀōŀƭƭƻ ƻ Ƴǳƭƻ Ŝƴ 
Paraíso u Oviedo, actividades acuáticas (snorkel, kayak, kyte surf, pesca, velerismo, paseos 
Ŝƴ ōƻǘŜΧύ ƻ Ǌǳǘŀǎ Ŝƴ ōƛŎƛŎƭŜǘŀ ŘŜ ƳƻƴǘŀƷŀ -mountain bike-. Estas enormes posibilidades 
permiten la operación de productos combinados.  

- Turismo de buceo, en la costa de Pedernales  (Bahía de las Águilas, Isla Beata y 
Altobelo).  

- Turismo científico, en las áreas protegidas (Cachote, Oviedo, Pedernales, La 
Descubierta, Cabral)  

- Turismo de estudios, en toda la Reserva de Biosfera.  

- Turismo cultural, como un producto complementario y un elemento a potenciarse en 
todos los tipos de productos de la región, teniendo como base las raíces de la cultura 
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afrocaribeña, la relación con Haití, las tradiciones religiosas, la arquitectura 
vernácula, los restos de culturas ancestrales ςarte rupestre-, los mercados 
ŦǊƻƴǘŜǊƛȊƻǎΣ ƭŀǎ ŦƛŜǎǘŀǎ ǇƻǇǳƭŀǊŜǎ ȅ ǇŜǊǎƻƴŀƧŜǎ ƘƛǎǘƽǊƛŎƻǎΧ  

- Agroturismo o turismo rural: la visita a fincas de café orgánico, a la producción de la 
caña de azúcar o la visita a granjas o fincas rurales puede ser una parte 
complementaria de los productos o especializado en ciertas zonas de la región.  

-  Turismo solidario y turismo justo o responsable: estas nuevas formas de viajar en 
línea con la tendencia del comercio justo, principalmente desarrolladas en 
comunidades, con el apoyo de ONGs y organismos de investigación, entre otros, 
están tomando cada día mayor relevancia en el mercado global, y podrían muy bien 
corresponderse con el nivel actual de la oferta turística de la región, siempre y 
cuando las organizaciones comunitarias ofrezcan experiencias innovadoras y bien 
ŎƻƴǘŜȄǘǳŀƭƛȊŀŘŀǎ όǇƻǊ ŜƧŜƳǇƭƻΣ ǘǊŀōŀƧƻ ŎƻƳǳƴƛǘŀǊƛƻ Ŝƴ /ŀŎƘƻǘŜΣ Ŝƴ tƻƭƻΣ hǾƛŜŘƻΧύΦ ά 

 

Como vemos si bien ya en 2004-2005 se definen estrategias para ampliar la oferta con 
nuevos productos ecoturísticos, y se diseñan, hemos podido relevar que hoy en día, solo 
tienen visitación organizada las zonas de Bahía de Águilas, Cabo Rojo y Pelempito, y no se 
han desarrollado nuevos productos 

 

3.1.4 Infraestructuras y servicios 

 

Según el estudio CAD-BAHORUCO (2006)  άtŜŘŜǊƴŀƭŜǎ cuenta actualmente con seis hoteles / 
pensiones, con un total de unas 60 habitaciones. En su mayoría se trata de un alojamiento 
sencillo. Solo el hotel de Fundacipe se destaca por tener aire acondicionado en sus 
habitaciones.έ  

 

 

 

Tabla 2 Hoteles de Pedernales según estudio CAD-BAHORUCO 

 
El estudio de Rosario Bonned (Araucaria, 2007) identifica números un poco mayores, ya que 
reporta que en ñPedernales donde se acercan a las 10л ƘŀōƛǘŀŎƛƻƴŜǎΦέ 

 

Procedimos a actualizar la oferta de algunos hoteles y este es el resultado: 



 21 

 

Nombre modalidad Precio disponible Teléfono 

Hotel Doña Chava hab. Con aire5 p/hab. RD$ 850 
8 809 524 0332 

Hotel Doña Chava hab. Con abanico p/hab. RD$ 750 

Hotel Villa del Mar hab. Sencilla p/pers. RD$ 1,150 
19 809 524 0448 

Hotel Villa del Mar hab. Doble p/pers. RD$ 1,650 

De Oleo Mendez hab. Sencilla con Aire y tv p/hab. RD$ 800 
25 809 524 0416 

De Oleo Mendez hab. Doble p/hab. RD$ 1,000 

Fundacipe hab. Doble p/hab. RD$ 700 9 
809 524 0298 

Fundacipe aparte estudio doble p/hab. RD$ 1,000 4 

Tabla 3 Precios hoteles actualizados 2009 

Es de notar un incremento sustancial en los precios, muy por encima de los cambios en las  
tasas de cambio del dólar. 
 

 

Tabla 4 Restaurantes de Pedernales según estudio CAD-BAHORUCO 

 

 
Según el mismo estudio del CAD, en cuanto a restaurantes también hay seis, tienen 
principalmente comida nacional. En algunos dominan platos de mariscos, debido a la 
ŎŜǊŎŀƴƝŀ ŘŜƭ ƳŀǊΦέ  

 

Con relación es estas infraestructuras y servicios hemos notada pocos cambios, el Hotel Villa 
del Mar siendo la más destacable novedad.   

 

 

                                                 
5
 Los días de semana tienen precios más económicos 



 22 

La siguiente grafica del mismo estudio muestra que si existe una concertación relativa de 
emperezas turísticas en la zona de Pedernales. 
 
 

 

Tabla  2 Número de empresas turísticas de la región Enriquillo por ubicación y actividad. Auraucaria 2007 

 
 

 

Tabla 5 Distribución de la planta de empresas y servicios turísticos (estudio Araucaria 1007) 

 
Según el mismo estudio, de manera general, en la región Enriquillo, άƭŀ ƻŦŜǊǘŀ ŘŜ 
alojamientos ofrece un bajo nivel de confort, poco encanto, escasos servicios básicos y muy 
baja contextualización en el entorno.  Las características que presentan la planta turística de 
la región: empresas de carácter familiar y de pequeño tamaño, con 4 empleados de media, 
de reciente creación, con bajos niveles de calidad, en servicios e infraestructuras, y recursos 
humanos poco especializados y preparados. Hay baja calidad y una alta precariedad en los 
servicios al turista, estos son escasos y hay poca comodidad y limpieza. Debido al carácter 
familiar de las empresas y al bajo nivel formativo de sus recursos humanos, se puede afirmar 
que son pocos los conocimientos y capacidad para una correcta gestión, administración y 
mercadeo de las empresas turísticas de la región Enriquillo.   
 
Perspectivas de crecimiento: se puede constatar, especialmente en algunas localidades como 
en Pedernales, una tendencia de creación de oferta turística, aunque de forma muy 



 23 

desordenada y repitiendo el modelo de baja calidad y pobres infraestructuras. Se construyen 
habitaciones para turistas en casas de familia, en comedores, como una forma alternativa de 
generar ingresos económicos extras, pero sin un claro enfoque empresarial y turístico. Sin 
embargo, son numerosas las empresas (un 76%) que tienen perspectivas de adecuar, ampliar 
o mejorar sus infraestructuras. El 71% piensa en aumentar los servicios e instalaciones al 
cliente, el 64% desea mejorar la calidad, lo que denota el nivel de conciencia de la calidad 
actual de la planta turística. Más de la mitad tienen planeado capacitarse. Las principales 
debilidades del sector, según la misma fuente consultada, son: la falta de personal 
suficientemente cualificado y entrenado (57.3%), la falta de conocimientos técnicos de 
turismo (41%) y habilidades empresariales (19%), una baja demanda de turistas por la región 
(32%), planta física en mal estado (12%), la alta movilidad y rotación del personal (9%), 
además de la inestabilidad y alto costo de la energía eléctrica, suministro de agua, falta de 
promoción, dificultad de acceso a materias primas y créditos, entre otras.έ 
 
Sobre el Guiado, el estudio destaca que άEl 60% de los guías consultados tienen menos de 25 
años, el guiado es una actividad secundaria (ocasional o alternativa). Su nivel formativo es 
bachiller, se consideran guías naturalistas, habiendo recibido cursos cortos de guías de la 
naturaleza por la SEMARN, aunque aún tienen escasas capacidades para el guiado (bajo 
nivel de idiomas y de conocimientos específicos para la interpretación del patrimonioύΦέ 
 
Durante nuestras visitas e entrevistas hemos podido confirmar los hallazgos de Rosario 
Bonned:  

- άGuías jóvenes y con poca experiencia ;  

- Existe una escasa especialización de guiado:  

- La formación educativa predominante de los guías es de bachiller, sólo la cuarta parte 
tiene certificación como guía local por parte de la SEMARN, sin embargo, ninguno 
contaba con titulación de la SECTUR. 

- El uso de tecnologías y equipos es bajo:  

- Alta asociatividad: existe un alto sentimiento de unidad entre los grupos de guías 
locales.  

- Bajo nivel de encadenamiento productivo y contactos profesionales: los guías 
reservan sus servicios de forma directa principalmente, y por teléfono. Es bajo el nivel 
de operatividad de las asociaciones, las cuales tienen escasa vinculación con la 
operación diaria de las/os guías (reservas, turnos, contactos con otras asociaciones y 
empresas). Las asociaciones más activas están trabajando más en la línea de crear 
infraestructuras (senderos, camping, centros de información) y articular los cursos de 
capacitación para sus miembro 

 
Las principales carencias del guiado, expresadas por los mismos guías, son: 

- La falta de conocimientos y calificaciones técnicas suficientes 

- Bajo nivel de manejo de idiomas 

- La falta de contactos con empresas turísticas, en concreto con tour operadores 
turísticos 
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- La falta de equipos específicos para el guiado (uniformes, botas, binoculares, mapas, 
ŦƛŎƘŀǎ ŘŜ ƛŘŜƴǘƛŦƛŎŀŎƛƽƴ ŘŜ ŜǎǇŜŎƛŜǎΣ ōǊǵƧǳƭŀǎΣ ƎǇǎΧύ 

- Otras, como la debilidad de las asociaciones de guías y la falta de conexión con otras 
asociaciones a nivel regional o nacional.έ 

3.1.5 Visitación y  comercialización actual del turismo 

 
Según el Informe final Araucaria 2005.  Las actividades de visitación al presente en Jaragua y 
Bahoruco, ha experimentado un crecimiento cuasi-exponencial fruto de la adecuación de 
infraestructura en el parque Bahoruco y el consecuente efecto de arrastre al parque Jaragua, 
sin embargo, mantener los niveles actuales  de visitación, pero sobre todo llevarlo a niveles 
que aseguren la sostenibilidad económica y ambiental de la actividad, requiere de un 
esfuerzo complejo de promoción y revaloración de sendos parques nacionales en términos de 
su adecuación de infraestructura.  Lo mismo aplica para aquellos lugares localizados fuera de 
las áreas protegidas pero que igualmente constituyen un buen atractivo para las y los 
visitantes. Al presente, las actividades de  visitación se limitan a la apreciación  de la belleza 
escénica tanto en Bahoruco como en Jaragua y al disfrute del baño en la playa, tanto en 
Cabo Rojo como en Bahía  de las Águilas.  Estas opciones limitadas de ocio y recreación en el 
corto y mediano plazo pueden convertirse en factores que limiten el crecimiento, 
consolidación y expansión del ecoturismo, ya que no generan incentivo para regresar a la 
Ȋƻƴŀ ǳƴŀ ǾŜȊ άŎƻƴǎǳƳƛŘŀǎέ ƭŀǎ ƻǇŎƛƻƴŜǎ ŘŜ ǊŜŎǊŜŀŎƛƽƴ ȅ ƻŎƛƻΦ 
 

 

Tabla  3 Visitantes a los parques nacionales de la región Enriquillo (1998-2003):extraido deEstudio Araucaria, 

2007 
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Sobre la comercialización del turismo, según Rosario Boned (Araucaria, 2007ύ άhay una gran 
escasez de empresas operadoras locales de turismo: son aquellas que ofrecen servicios 
organizados de tours, excursiones, actividades complementarias; de las 4 agencias 
operadoras, tres de ellas se dedican fundamentalmente a la venta de pasajes aéreos y 
turismo emisivo para los residentes en Barahona, venden sobre todo paquetes todo incluido 
al Este (Bávaro) o al Norte del país (Puerto Plata), así como casualmente operan algún 
producto local, preferentemente la Vuelta al Lago (parando en los balnearios situados 
alrededor del Lago Enriquillo), y Pedernales (Bahía de las Águilas y Pelempito). Sólo una 
empresa tour operadora se dedica enteramente a la venta de paquetes turísticos de aventura 
en la región (trekking priƴŎƛǇŀƭƳŜƴǘŜύΦέ 
 

No  ha podido encontrar los datos oficiales, como las estadísticas de visitación de la 
provincia Pedernales, a pesar de haber indagado estas con oficiales de la SECTUR. Varias 
fuentes profesionales del área estiman que hay entre 5 y diez mil visitantes por mes, 95% 
para Bahía de la Águilas y Pelempito, y  de los cuales menos de 10% pernocta en Pedernales.  
Aproximadamente un 50% de estos vienen por sus propios medios, y la otra mitad en 
autobuses y viajes organizados.  Es de notar que este tipo de turismo, aún siendo de 
visitación de áreas protegidas, deja pocos de los beneficios a los empresarios locales y las 
comunidades, y por ende, no contribuye tanto como esperado a la incentivar estos a la 
protección ambiental. 

 
 

3.1.6 Las organizaciones  

 

La siguiente tabla presenta el mapeo de organizaciones realizado Estudio " Turismo en la 
Regiƽƴ 9ƴǊƛǉǳƛƭƭƻ ŘŜ !ǊŀǳŎŀǊƛŀ нллтά  

 

 

Tabla 6 Mapeo de Instituciones no gubernamentales relacionadas de Pedernales - por Estudio " Tursimo Region 

Enriquillo de Araucaria 2007 - Rosario Boned" 
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A parte de la Cooperativa las 3 Hermanas, no hemos detectado organizaciones adicionales a 
mencionar. ASDEPTUPE, es también en Cluster Ecoturístico, que describiremos con más 
detalle más abajo. 
 
Es de notar que el estudio planeta que estas las organizaciones del región Enriquillo (no sólo 
Pedernales) presentan como principales problemas institucionales  
- Débil planificación de actividades 
- Baja capacidad de ejecución de proyectos por parte de organizaciones comunitarias y 

ayuntamientos 
- Muy limitados recursos económicos disponibles para ejecutar proyectos y programas de 

desarrollo turístico 
- Recursos humanos con bajo nivel formativo 
- Bajo nivel de organización y coordinación 
- Escasa aplicación y cumplimiento de leyes y regulaciones 
- Falta de un enfoque claro del tipo de desarrollo turístico para la región 
- Bajo enfoque turístico en instituciones públicas 
- Fuerte dependencia de instituciones de apoyo (cooperación) para el desarrollo de sus 

actividades 
- Fuerte injerencia política en instituciones públicas 
- Recursos económicos y medios técnicos(oficinas, computadoras, vehículos, instrumentos 
ǘŞŎƴƛŎƻǎΧύ ƛƴǎǳŦƛŎƛŜƴǘŜǎ ƻ ƛƴŜȄƛǎǘŜƴǘŜǎ 

- Bajo uso de tecnologías apropiadas (especialmente Internet) 
 

3.2 Asociación de Guías Ecoturísticos de Pedernales (Aguinape)  

 

La Asociación de Guías de Pedernales es una organización no gubernamental, apolítica,  que 
agrupa a guías de naturaleza de la provincia de Pedernales, comprometida con la 
conservación del medio ambiente y los recursos naturales de la región.  
 
Dentro de sus principales objetivos se encuentran brindar los servicios de guiado en la 
provincia de Pedernales y zonas aledañas, así como integrar a jóvenes de la comunidad en el 
desarrollo del ecoturismo sostenible y realizar actividades a favor de la concienciación 
ambiental, en coordinación con los organismos gubernamentales y no gubernamentales, en 
procura de contribuir al desarrollo de la comunidad. 
  
!D¦Lb!t9  ƴŀŎŜ ŀ  ǊŀƝȊ ŘŜ ǳƴ ǘŀƭƭŜǊ ŘŜ άŎǊŜŘŜƴŎƛŀƭŜǎ ŘŜ ƎǳƝŀǎ ŘŜ ƴŀǘǳǊŀƭŜȊŀέ ǉǳŜ ƛƳǇŀǊǘƛƽ Ŝƴ 
2004 la entonces Secretaría de Medio Ambiente (SEMARENA).  

3.2.1 Estructuración y organización de AGUINAPE 

 
AGUINAPE se incorporó legalmente en el 2007, es dirigida por una junta directiva de 7 
miembros, integrada por un presidente, un vicepresidente, secretario, tesorero y tres 
vocales.  Actualmente cuenta con 18 miembros activos, de los cuales 15 prestan servicios de 
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guiado. Desde su creación AGUINAPE cuenta con el mismo presidente, el cual también 
presta sus servicios de manera voluntaria. 
 
Cuenta con sistema de registro contable, cuentas bancarias y Registro Nacional de 
Contribuyente (RNC), aunque aun no realiza todavía la declaración jurada de impuestos 
anual. El personal operativo de Aguinape es voluntario, no hay personal remunerado, salvo 
los guías cuando prestan servicios, la administración está a cargo de la Tesorera de la junta 
directiva.  Si bien la directiva de la organización afirma tener planes de trabajo, estos no 
están documentados ni organizados en un plan estratégico (plurianual), ni en planes anuales.  
 
AGUINAPE tiene experiencia en la ejecución de proyectos, en 2006 ganan el concurso en la 
feria de Desarrollo con el proyecto άPromoción de Ecoturismo en Cabo Rojo y Bahía de las 
#ƎǳƛƭŀǎΣ tŜŘŜǊƴŀƭŜǎέΣ ǇƻǊ ǳƴ Ƴƻƴǘƻ ŘŜ ¦{Ϸ мнΣлнр, financiado por el Banco Mundial6.  
También han gestionado y obtenido apoyos a través de las organizaciones Grupo Jaragua 
(que gestiono fondos de la Fundación  Mc Arthur), ARAUCARA y  PADF.  También obtuvieron 
el apoyo por dos años de una voluntaria del Cuerpo de Paz, Megán Rounseville. 
 
 
5ŜƴǘǊƻ ŘŜƭ ƳŀǊŎƻ ŘŜƭ ǇǊƻȅŜŎǘƻ άPromoción de Ecoturismo en Cabo Rojo y Bahía de las 
#ƎǳƛƭŀǎΣ tŜŘŜǊƴŀƭŜǎέΣ realizaron la construcción de una caseta de visitantes en la  playa de 
Cabo Rojo, esta caseta está actualmente en desuso debido a cambios en los accesos a la 
playa producidos por el paso de una tormenta (la carretera fue borrada por arena), dentro 
de este también adquirieron equipos especializados como equipos de buceo, tiendas de 
campaña, frízer, etc., sin embargo estos no han tenido un uso constante, en meses 
anteriores fueron víctimas de un robo donde perdieron gran parte de estos equipos. 

3.2.2 La oferta actual de AGUINAPE, promoción y visitación: 

 
AGUINAPE oferta servicios de guiado a los clásicos destinos de Pedernales: 
¶ Pelempito 

¶ Aceitillar 

¶ Las Charcas (embalse Alcoa) 

¶ Bahía de la Águilas.  

¶ Pelempito,  

¶ Las Minas 

¶ Playa de Cabo Rojo, y Las Cuevas. 

 
También oferta visita e interpretación a atractivos menos explotados como la entrada a Las 
Mercedes, el Polo Magnetico de Pedernales (ilusión óptica), Interpretan las plantas y fauna 

                                                 
6
 según la página www.impulsar.org/feriadedesarrollo/web2/ganadores.html el proyecto fue "Promoción de 

Ecoturismo en Cabo Rojo y Bahía de las Águilas, Pedernales" presentado por Asociación para el Desarrollo del 

Turismo Sostenible de la Provincia de Pedernales (ASDETUPPE) - Asociación de Guías de Naturaleza de 

Barahona   

http://www.impulsar.org/feriadedesarrollo/web2/ganadores.html
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de la sierra de Bahoruco, visita al bosque nublado, bosque seco, observación de iguanas, 
humedales de Cabo Rojo. 
 
Ocasionalmente han preparado paquetes que incluyen servicios de transporte, alojamiento y 
alimentación. No cuentan con documentación sobre su oferta y los recorridos que ofrecen. 
Ni documentados los senderos, su interpretación, o guiones para hacer la interpretación de 
los mismos.  
 
La comercialización de la oferta ha sido informal, sin responder a una estrategia de 
comercialización propiamente dicha, han realizado brochures con apoyo de PADF, Grupo 
Jaragua y SEMANRENA. Actualmente el único material de promoción que tiene es un 
brochure de Aguinape, que preparó el proyecto Araucaria. 
 
En el 2008 hicieron una promoción regional por todos los hoteles de Barahona y Pedernales, 
que consistió en repartir brochures de la oferta, aunque sin grandes resutado (solo una 
persona llamo), es de señalar que esta visita solo se efectuo una sola vez, y el impacto de 
este tipo de promoción requiere de actividad y seguimiento constante. 
 
Actualmente su oferta no cuente con página web, hubo un antecedente de dos páginas web 
desarrollas por terceros, pero el grupo no se empodero de su mantenimiento y se 
άǇŜǊŘƛŜǊƻƴέΦ ¦ǘƛƭƛȊŀƴ ŎƻǊǊŜƻ ŜƭŜŎǘǊƽƴƛŎƻ ƎŜƴŞǊƛŎƻ aguinape@yahoo.es.  
También están mencionados en algunas publicaciones internacionales de turismo, entre 
Ŝƭƭƻǎ Ŝƭ ŦŀƳƻǎƻ ά[ƻƴŜƭȅ tƭŀƴŜǘέΣ ǇŜǊƻ Ŝǎǘƻ ƴƻ ǇŀǊŜŎŜ ƎŜƴŜǊŀǊ ǳƴŀ ŘŜƳŀƴŘŀ ǎƛƎƴƛŦƛŎŀǘƛǾŀ ŘŜ 
sus servicios. 
 
La llegada de visitantes y su contratación es ocasional, pudiendo pasar varios meses sin 
recibir visitantes. Una muestra de ellos es que la última visita (antes de la entrevista de 
Octubre 2009) fue en mayo 2009, con 227 personas que hicieron el recorrido clásico de 
Bahía de las Águilas y Pelempito. La contratación no se hizo de manera directa con Aguinape, 
sino que se hizo a través de una gestión de la SEMANRENA.  
 
El servicio de guiado tienen una tarifa única de RD$ 800 indistintamente del tiempo que dure 
el recorrido (puede ser de 6 AM a 6 PM), los cuales son repartidos de la siguiente forma:  
- RD$ 560 para el guía que prestó el servicio 

- RD$ 260 para la organización, repartidos de la siguiente manera: RD$ 100 para la cuenta de 
άtǊƻȅŜŎǘƻǎέΣ w5Ϸ млл ǇŀǊŀ ƭŀ ŎǳŜƴǘŀ ŘŜ άbŜƎƻŎƛƻǎέ ȅ w5Ϸ сл ǇŀǊŀ Ǝŀǎǘƻǎ ƎŜƴŜǊŀƭŜǎΦ 

 
Otra actividad importante que desarrolla la asociación es la de sensibilización y orientación 
en temas sobre la necesidad de preservación de los recursos naturales y el medio ambiente 
a los pobladores de la ciudad y comunidades cercanas, en particular a los estudiantes. 

3.2.3 Perfil de los Guías de AGUINAPE 

 

mailto:aguinape@yahoo.es
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El equipo de guías de naturaleza que compone a AGUINAPE tienen una edad promedio de 29 
años, bachilleres, muchos de ellos estudiantes universitario y/o con un nivel técnico en 
agroforestería, ecoturismo o enfermería. El 71% de los guías es masculino, frente a un 29% 
femenino.  
 
AGUINAPE ha desarrollado un proceso continuo de capacitaciones en distintas áreas del 
guiado, 7 están certificados por la Secretaria de Medio Ambiente y Recursos Naturales 
(2004), y en el 2009 muchos de ellos recibieron la capacitación para ser certificados por el 
Ministerio de Turismo. Dentro de las áreas en las que se han formado se encuentran: 

- Primeros auxilios 

- Observación de aves 

- Monitoreo de tortugas 

- Iguanas 

- Manejo de micro-empresa turística (con PRO-EMPRESA que duró una semana) 

- Atención al visitante 

- Lectura de brújulas y mapas 
 
Cabe señalar que no todos los guías han recibido todas las capacitaciones, dentro del grupo 
existen guías por perfiles especializados, por ejemplo, en observación de aves, etc. 
 
La mayoría de los guías de AGUINAPE poseen otra ocupación además de ser guías, con lo 
que logran subsistir económicamente, pues el poco flujo de visitantes que reciben no les 
permite dedicarse a prestar los servicios de guía a tiempo completo. 

3.2.4 Cómo ven a AGUINAPE 

 
Percepción interna: 
Según lo expresado por los miembros de la asociación el ecoturismo es una herramienta  
ǇŀǊŀ άǎŀŎŀǊ ǇǊƻǾŜŎƘƻ ŀ ƭƻ ƴŀǘǳǊŀƭ ŀ ƭŀ ǾŜȊ ǉǳŜ ǎŜ ŎǳƛŘŀ ȅ ǇǊŜǎŜǊǾŀέΣ Ŝǎǘŀ Ŝǎ ǳƴŀ άƻǇƻǊǘǳƴƛŘŀŘ 
para atraer recursos a la comunidad, no solo de manera individual, sino para defender lo 
ǎǳȅƻ Ŝƴ Ŝƭ ǇǳŜōƭƻ ȅ ǎŜƴǎƛōƛƭƛȊŀǊΣ ŎƻƴŎƛŜƴǘƛȊŀǊ ƭƻŎŀƭŜǎ ȅ ǘǳǊƛǎǘŀǎέ 
 
A través de AGUINAPE han logrado sensibilizarse y sensibilizar a otros, a su entender la 
iniciativa ha sido exitosa a nivel de educación, sin embargo no lo ha sido a nivel económico, 
debido, según ellos a varias razones, resaltándose: 
¶ Los turistas no los contactan, establecen relaciones con los hoteles de la zona pero estos 

no hablan a los visitantes de los servicios de Aguinape.  

¶ Los visitanǘŜǎ ƭƭŜƎŀƴ ŀ ƭŀ Ȋƻƴŀ Ŏƻƴ ǘƻǳǊǎ ȅ ƎǳƝŀǎ ŎƻƴǘǊŀǘŀŘƻǎ άŜƴ ƭŀ ŎŀǇƛǘŀƭέ ȅ ŎƻƳƻ ƭƻǎ 
parques están antes de Pedernales, el turista, se va y no llega a pedir sus servicios. Otros se 
enteran por Internet. 

¶ Las instituciones no los apoyan,  algunas usan el nombre de AGUINAPE para gestionar 
proyectos pero al ejecutarlos no los benefician. 

¶ Requieren acreditación del Ministerio de Medio Ambiente / Turismo, como guías 
exclusivos del parque. 
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¶ No se ha cumplido el acuerdo de co-manejo municipal 

¶ Los demás venden a Pedernales solo como Bahía de las Águilas y Pelempito. 

¶ Son muchos guías en relación con el número de visitantes que reciben lo que hace difícil 
que los beneficios rindan. 

Percepción de actores externos relacionados con AGUINAPE 
¶ Es un grupo interesante que ha conseguido mantenerse y mantener una posición 

reconocida en la comunidad como defensores ambientales. 

¶ AGUINAPE mantiene un mismo líder desde sus inicios, lo cual dificulta una verdadera 
participación, además de tener como núcleo miembros de una congregación religiosa 
particular, que dificulta que se habrán hacia otras personas. Aunque se ha estado 
trabajando. 

¶ Un cliente de Aguinape nos comento que en sentido general califica el servicio de 
ά!ŎŜǇǘŀōƭŜέ ǇŜǊƻ ǎǳƎƛŜǊŜ ǳƴŀ ƛƴǘŜǊǇǊŜǘŀŎƛƽƴ Ƴłǎ ŎƛŜƴǘƝŦƛŎŀΣ ǘǊŀǎƳƛǘƛǊ Ƴŀǎ ǇǊofesionalidad 
en la forma de hablar y dirigirse a las personas con un lenguaje entendible para todos los 
ǇǵōƭƛŎƻǎ όƭŜƴƎǳŀƧŜ ŀŎǘǳŀƭ άŎƘŀŎŀōŀƴƻέύ ȅ ŎƻƴǘŀǊ Ŏƻƴ Ƴłǎ ŎƻƴƻŎƛƳƛŜƴǘƻ ǇŀǊŀ ǇƻŘŜǊ ŀƳǇƭƛŀǊ 
mas los temas que se les pidan. 

¶ Para algunos tienen mucha crediōƛƭƛŘŀŘ όΧύ ǎƻƴ ƭƛƎŀŘƻǎ ŀ ǳƴŀ ƛƎƭŜǎƛŀΣ ƘŜŎƘƻ ǉǳŜ ǘŀƳōƛŞƴ 
limita su participación en ciertas actividades como la realización de kermés con otros 
grupos donde se vende alcohol7.  

¶ Tienen problemas de comercialización y de mantener relaciones estables en precio y 
calidad con proveedores de servicios complementarios de transporte, alojamiento y 
alimentación.  

¶ El grupo ha tenido serios conflictos con la Sindicatura (y en cierta medida Turismo) sobre el 
tema de la construcción de la caseta de Cabo rojo, pero mantuvo su propuesta y la realizó. 

3.2.5 Conclusiones 

 

En el año 2005, AGUINAPE realizo un análisis FODA, con el apoyo del personal de PADF, lo 
cual nos permite evaluar su crecimiento desde entonces, estos fueron los resultados en ese 
momento: 
 

FODA AGUINAPE  2005 

OPORTUNIDADES AMENAZAS 

- Solares en disposición de ser adquiridos 

- Existencia de organizaciones, tanto 

nacionales como internacionales, de apoyar 

lo que hacemos. 

- Posibilidad de que el Grupo Jaragua nos 

financie un proyecto 

- Posibilidad de ser miembros de una red 

nacional de organizaciones ecoturísticas 

- Posibilidad de no ser reconocidos por la 

Ley 122, por no estar incorporados. 

- Bajo acceso a educación profesional en la 

comunidad 

- Escasas oportunidades de trabajo en la 

comunidad 

- Baja afluencia de turistas a la zona 

 

FORTALEZAS DEBILIDADES 

                                                 
7
 Aunque se podría pensar en las representaciones de la congregación religiosa como un nicho de mercado 
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- Capacidad de adquirir un solar 

- Gozamos de un reconocimiento positivo en 

la comunidad 

- Implementaremos el proyecto de 

άtǊƻƳƻŎƛƽƴ 9ŎƻǘǳǊƝǎǘƛŎŀ /ŀōƻ wƻƧƻ ς Bahía 

ŘŜ ƭŀǎ #ƎǳƛƭŀǎέΣ ŦƛƴŀƴŎƛŀŘƻ ǇƻǊ Ŝƭ .ŀƴŎƻ 

Mundial. 

- Tenemos nuestros estatutos, revisados y 

aprobados por la asamblea. 

- La mayoría de nuestros 22 miembros son 

activos. 

- Formamos parte del clúster ecoturístico de 

Pedernales 

 

- No estamos incorporados legalmente 

- Escasez de recursos económicos 

- No tenemos local 

- Falta de presencia en el Internet 

- La mayoría de nuestros miembros no 

poseen el carné ŘŜ άƎǳƝŀ ŀǳǘƻǊƛȊŀŘƻέΦ 

- Falta de un medio de transporte adecuado 

- Falta de equipos adecuados 

- Falta de un sistema contable establecido 

adecuadamente 

- Inadecuados niveles de comunicación 

interna 

- Debilidades relativas a nuestra 

planificación estratégica 

- Escaso liderazgo a nivel de la membresía 

 
Si analizamos dónde está el grupo hoy, a partir de esta tabla que resume un ejercicio FODA 
preparado en el 2005, vemos que ha habido progreso, muchas de las oportunidades han sido 
aprovechadas, también han sabido superar debilidades como incorporación, el 
establecimiento de un sistema contable, y tienen un local, aunque aún no está habilitado, lo 
que demuestra cierta capacidad de autogestión.  
 
Sin embargo, el mismo ejercicio FODA refleja que desde sus inicios el grupo no ha valorado 
en su justa medida aspectos neurálgicos en la oferta de servicios turísticos, como el 
establecimiento y desarrollo de planes de comercialización, lo que refleja una debilidad en 
cuento a gestión empresarial se refiere, varios aspectos refuerzan esta conclusión, como el 
establecimiento de precios por los servicios ofertados, resultando a igual costo una inversión 
de 12 horas de trabajo a un recorrido de media hora, la falta de materiales que describan la 
oferta, etc.. 
 
Según pudimos notar el grupo se auto percibe mas como una iniciativa con los objetivos 
puestos en la sensibilización ambiental, que como una iniciativa productiva, ambiental y 
culturalmente sostenible. Denotando una corta visión empresarial, a partir de la economía 
de libre mercado, donde es la calidad y competitividad del servicio  y la difusión de los 
mismos lo que determina el consumo, pues nadie está obligado a contactar a nadie.  
 
De su parte vemos que el grupo no ha tenido un crecimiento en cuanto a membresía, por el 
contrario, esta ha disminuido, también ha habido una rotación significativa de estos, 
actualmente solo permanecen 7 de los miembros fundadores. Sin embargo el grupo se ha 
mantenido, pese a lo limitado de la remuneración económica hasta la fecha de la actividad, 
lo que demuestra que existe una voluntad de trabajo, más allá de los intereses económicos. 
Una de las mayores críticas externas de los relacionados con AGUINAPE es la falta de relevo 
en el liderazgo del grupo, creemos que esto puede explicarse por la naturaleza voluntaria del 
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cargo, y la exigencia que este tienen en términos de dedicación y esfuerzo, que pocas 
personas están dispuestas a asumir, sin pagos.  
 
En conclusión si bien Aguinape muestra debilidades organizativas y gerenciales, ha 
sobrevivido en el tiempo y ha conseguido logros significativos, entre los que se encuentran la 
consolidación de un grupo en constante proceso de formación para la oferta de servicios de 
guiado. Además parece tener gran disposición de mejorar e interés en desarrollarse.  Tendrá 
que consolidar estos logros, seguir capacitando sus miembros, desarrollándose 
organizacionalmente y lograr mejor desempeño económico a través de unas estrategias de 
comercialización y promoción más efectivas. 
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3.3 Otras organizaciones de interés 

3.3.1 La Cooperativa de Caficultores Las Tres Hermanas 

 

La cooperativa trabaja con los productores de café de las comunidades de Mencía, Aguas 
bŜƎǊŀǎ ȅ [ŀ !ƭǘŀƎǊŀŎƛŀΣ ǉǳŜ ƛƴǘŜƎǊŀƴ ά[ŀǎ ¢ǊŜǎ IŜǊƳŀƴŀǎέΦ {ǳ ǇǊƛƴŎƛǇal objetivo es la 
comercialización del café sobre todo, aunque no exclusivamente, a mercados 
internacionales a través de Fedecares. El grupo lleva más de 31 años organizado, aunque se 
constituyeron en cooperativa hace solo 2 años.  Agrupa a 184 productores, de los que 112 
están certificados orgánicos. Actualmente la demanda de café supera la producción. Además 
de la comercialización, la cooperativa ofrece a sus socios prestamos para la mejora del café, 
manejo de ahorros, además tiene una fábrica de abono compost de lombrices californianas, 
que vende a precio subsidiado a sus socios (abono granulado) y comercializa a otros 
mercados (abono refinado), la comercialización del abono cubre actualmente los costos 
operativos de la cooperativa. Además comercializa, aunque a mucha menor escala, café listo 
para el consumo bajo, el cual es tostado, molido y envasado con el apoyo de la ONG Gran. 
 
A nivel de infraestructura cuenta con un secadero de café, despulpadora y almacenes (lugar 
que visitamos), además de con dos Beneficios Húmedo en otras dos comunidades donde 
ǊŜŀƭƛȊŀƴ Ŝƭ ǇǊƛƳŜǊ ǇǊƻŎŜǎƻ ŘŜƭ ŎŀŦŞΣ ǉǳŜ ƭǳŜƎƻ Ŝǎ ƭƭŜǾŀŘƻ ŀƭ ǎŜŎŀŘŜǊƻ Ŝƴ ά!Ǝǳŀ {ŜŎŀέΦ 
 

Características de las plantaciones: Las plantaciones de café de los socios son de hasta 1200 
msnm. La temporada de cosecha es desde mediados de agosto hasta abril de cada año, 
según la altitud en la que se encuentre la plantación. Las zonas bajas (Mencía, Avila), 
cosechan de agosto a octubre, y las altas (Aguas Negras, La Altagracia, Los Arrollo, Manigua) 
de noviembre a abril. La extensión de las fincas individuales de los socios puede llegar hasta 
500 tareas. 
 

Relación con grupos Haitianos: No tienen relación cercana con grupos caficultores de Haití, 
dicen que estos tienen otra forma de procesar el café una vez cosechado, algunas que daña 
el grano, como el secado en tierra, este café es vendido mayormente a la industria Induban. 
 

Interés con el proyecto: Las personas entrevistadas8 se mostraron interesadas y entusiastas 
en unirse a la oferta de ecoturismo, se contemplo la posibilidad de visitar fincas de los 
socios, elegidas conjuntamente con la cooperativa. También se realizaría una visita al 
secadero/despulpadora, donde personal de la cooperativa le explicaría todo el proceso de 
secado, despulpado y embalado. 

 

                                                 
8
 Contactos: Ariel Moreta ï Gerente: Cel. 829 982 3551 / Telf. Cooperativa 829 359 7264 
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3.3.2 El Cluster Ecoturístico de Pedernales 

 

Como resultado del Proyecto Bahoruco-Araucaria, surge en junio 2005 el Cluster Ecoturístico 
de Pedernales, formalmente nombrado ά!ǎƻŎƛŀŎƛƽƴ ǇŀǊŀ Ŝƭ ¢ǳǊƛǎƳƻ {ƻǎǘŜƴƛōƭŜ ŘŜ 
tŜŘŜǊƴŀƭŜǎέ ό!{59¢¦t9). En esa fecha el cluster ya contaba con sus estatutos debidamente 
aprobados por su asamblea constitutiva así como una directiva. El 6 de Agosto 2005 se 
produjo la inauguración de las oficinas del Cluster de Pedernales, la cual fue dotada con el 
mobiliario de oficina, teléfono y fax transferido por el Proyecto Bahoruco-Araucaria. 
 
En la actualidad el cluster tiene 23 miembros, 18 de ellos participando efectivamente. Entre 
ellos 5 hoteles, 4 restaurantes, 3 micro-empresas de transporte marítimo (pescadores), 2 de 
minibuses, y Aguinape. 
 
Como planes y estudios para definir su estrategia tiene  

- El Estudio del potencial (Marca): Victor Goméz Valenzuela / Araucaria 

- El Plan estratégico del cluster - Luis Camacho 

- Un estudio FODA: del cluster con Rosario Bonned de Araucaria 
 
Como principales proyectos tienen;  

- El proyecto de sostenibilidad, se presento julio 2009 y fue aprobado por el fondo del 
DSTA (Alianza Dominicana para el Turismo Sostenible y que está pautado para 
arrancar a fines de 2009 con un presupuesto de 2 millones de pesos. Dentro de sus 
planes esta promover y comercializar Pedernales como un destino, con  plan de 
mercadeo y promoción y el fortalecimiento de la oferta de sus miembros, que incluye 
Aguinape. 

- Otro proyecto que tiene es el de Centro interpretación de FUNDACIPE (destinos).  

- La creación de un centro interpretación en FUNDACIPE (con los fondos destinos del 
DSTA) 

- También participa en el Consorcio Dominicano de Competitividad: aglutina a todos 
los clusters del país 

 
Ahora no tiene página Web, ya que el Web www.visitaperdernales.com no sobrevivió el 
primer año.  
 
Se esta esperando el arranque del proyecto de sostenibilidad (llegada de los fondos) par 
iniciar las actividades que su directiva espera sean impactantes en el corto plazo. 



 36 

3.3.3 Grupos Comunitarios de Banano Haitiano (Nan Banan) 

 

En las dos visitas a la comunidad de Nan Banan o Banano Haitiano se identificaron las 
principales organizaciones activas en la comunidad, y luego del encuentro con la comunidad 
(60 participantes)  un Comité local de seguimiento que quedo establecido con los siguientes 
representantes: 
 

Organización Representante contacto 

OJEB (organización de jóvenes)  Canol Savion  38380295 

Horizon Vert (organización 
ambiental) 

 Jeanteal Francois   37928725 

AFEDEB  Paulete Jean Alsinor  829 856 2237 

AFAVBEV (organización de 
mujeres) 

 Alexandre Yolanda  8298640257 

OBDK  Jean Rosema  809 9841267 

KADEB (organización campesina)  Jeudi MArc Milletrand  509 36811259 

MORISOJEBA (organización de 
jóvenes) 

 REjouis Jean Delito   509 38471924  

Persona enlace Elias Poto 809 805 4773 
 

 
Estas organizaciones, aunque ninguna tiene experiencia o actividades en el sector turístico, 
se mostraron muy receptivas al proyecto 
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4 La construcción de los nuevos productos agro-ecoturísticos 

4.1 Enfoque y estrategia para el desarrollo  de nuevos productos 

 

En el taller, se trabajó con todo el equipo de Aguinape el desarrollo de nuevos productos, 
partiendo de una reflexión-sistematización de su experiencia y conocimiento del turismo, 
identificando tipos de turistas, de productos, definiendo los criterios para el diseño, 
seleccionando y calificando los atractivos y finalmente componiendo productos y calculando 
sus costos. 

4.1.1 Tipo de producto a desarrollar  

 
Los destinos de Bahía de Las Águilas y el Hoyo de Pelempito en Pedernales, se encuentran en 
un sostenido aumento de visitantes, recibiendo aprox. entre 5,000 y 10,000 visitantes por 
mes, a través de tour organizados y visitas individuales. Sin embargo, actualmente son muy 
pocos los que siquiera entran al poblado Pedernales y/o pernoctan en este, lo que se 
traduce en que los beneficios económicos producidos por la actividad turística se queden en 
menos proporción en las comunidades de Pedernales.  
 
Para Aguinape la baja captación de estos visitantes en la región, así como la escasa 
capacidad de comercializar directamente sus servicios fuera de la región son los principales 
desafíos que tiene que resolver si desea crear y fortalecerse. 
 
Durante los talleres con la membresía de Aguinape, se fue afinando de manera interactiva 
una estrategia de desarrollo de nuevos productos que se fundamenta en  

- la diversificación de la oferta de atractivos y productos, más allá de los que ya se 
ofertan y reciben visitación en la zona, (como Bahía de la Águilas y Pelempito) lo que 
permitiría mantener a los visitantes permanecer más tiempo en la zona, después de 
haber visitado estos; 

- ofertar una combinación de atractivos únicos, poniendo en valor la diversidad de 
climas y formas de vida de la zona fronteriza y su historia particular, los saberes 
agrícolas como en la producción de ŎŀŦŞΣ ƭŀ ŎǳƭǘǳǊŀ άǊŀȅŀƴŀέΣ ōŀǎłƴŘƻƴƻǎ Ŝƴ Ŝƭ 
aprovechamiento de la cercanía con la nación haitiana y el potencial de mostrar al 
visitante ambas culturas; 

- la oferta que paquetes completos: si bien AGUINAPE es una agrupación que se centra 
en los servicios de guiado, la estrategia se aboca a que crean atractivos paquetes que 
incluyan alojamiento, transporte, alimentos y bebidas, actividades culturales, 
artesanía, etc. Para ofrecer  productos ecoturísticos acabados Aguinape establecería 
alianzas estratégicas con los proveedores de los otros servicios, idealmente en el 
marco del Cluster Ecoturístico de Pedernales. 
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Es que si bien Aguinape se define con un grupo de guías de la naturaleza, la poca demanda 
actual de sus servicios implica la necesidad de impulsar un crecimiento de sus actividades 
sobre las cuelas el grupo tendría mas control. En este un procesos de discusión se definió, 
que en complemento a la oferta de servicio de guiado de naturaleza, se iba a abrir la oferta a 
"productos" ecoturísticos, gestionados completos por Aguinape, es decir se ofertan 
paquetes con guiado y los servicio subcontratados a tercetos de transporte + alojamiento + 
alimentación. 

¿Qué incluir de Haití? 
 
Se evaluaron las opciones para la integración de atractivos de Haití en la oferta, valorando el 
potencial enorme de atracción que tiene hacia visitantes tanto nacionales come extranjeros. 
Las opciones que se estudiaron fueron la visita el poblado de Anse Pitre y el del poblado de 
Nan Banan. Anse a Pitre presenta cierto interés, en su poblado, activo comercio, su playa, 
pescadores, artesanías, y manifestaciones culturales. Pero en contra de esta opción esta la 
ǇǊŜǎŜƴŎƛŀ ŘŜ ƴǳƳŜǊƻǎŀǎ ǇŜǊǎƻƴŀǎΣ ƴƛƷƻǎ ȅ ŀŘǳƭǘƻǎΣ ǉǳŜ άƳƻƭŜǎǘŀƴέ ƭƻǎ ǘǳǊƛǎǘŀǎ ǇƛŘƛŜƴŘƻ 
limosnas y regalos, vendedores relativamente agresivos, el cruce de la frontera, que si bien 
normalmente es relativamente simple para personas que no van más allá del poblado 
fronterizo (no hay formalidades de migración) puede ser a veces complicado (macuteo),  la 
basura y mal estado de las calles. Nan Banan en cambio, parece un poblado rural que se 
quedo parado en el tiempo, sin vehículos (algunos escasos camiones que cruzan), sin luz ni 
modernas infraestructuras, con bonitas casas tradicionales, campesinos, artesanos,  poca 
basura visible y donde no se percibe peligro alguno. Y sobre todo el acceso es mucho más 
interesante, ya que hay que cruzar el río a pié, en un bello entorno natural. El tema de los 
permisos para cruzar grupos de visitantes, no parece ser problemático, pero habrá que 
acordar con las autoridades algunos procedimientos (como permisos y hacer listados de los 
visitantes que se deja antes de cruzar a los militares en la fortaleza). 
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4.1.2 Perfil de los visitantes a atraer 

 
De igual modo se realizó en el taller una caracterización de los perfiles de visitantes 
existentes para la posterior definición del público meta de la estrategia, tomando en cuenta 
las preferencias, medios de información de la oferta y momento en que definen su viaje, 
concluyéndose en la definición de  los siguientes perfiles: 
 

¶ Visitantes Mochileros / Aventureros: se trata mayormente de visitantes extranjeros, 
vistan la zona de manera independiente y/o no organizada (no lo hacen a través de 
paquetes o agencias de viaje), y van orquestando su recorrido sobre la marcha, en 
muchos casos viajan solos o en pareja con presupuesto reducido. Gustan de vivir 
experiencias autenticas y el contacto directo con las personas de la comunidad. A 
veces se orientan con guías especializadas de mochileros y a través del Internet. 

¶ Visitantes άWŜǾƛǘƻǎέΥ son visitantes nacionales de clase media y media alta que viajan 
en busca de aventura, habitualmente viajan en grupo o pareja, en vehículos todo-
terreno propios. Gustan de los deportes de aventura y extremos. Requieren de 
habitaciones individuales y un mínimo estándar de comodidad a la hora de dormir, 
ǇŜǊƻ ǇǳŜŘŜƴ ŀŎƻƳƻŘŀǊǎŜ Ŝƴ ŎŀƳǇƛƴƎ όάƳƻƴǘŜŀǊέύ. Habitualmente llegan por 
referencia de terceros o por información publicada a través del Internet con 
reservación previa. 

¶ Estudiantes escolares nacionales: son grupos organizados nacionales que viajan con 
paquetes de todo incluido a través de tour operadores. Mayormente se trata de 
estudiantes de secundaria de clase media y media alta. Normalmente el operador 
maneja los presupuestos con unos márgenes mínimos de ganancia. Gustan de áreas 
de camping u hoteles económicos pero con un mínimo de comodidades. Cabe 
señalar que también existen grupos de estudiantes locales, que realizan excursiones 
a la zona de Bahía de las Águilas, pero que por los bajos niveles de gasto no han sido 
tomados en cuenta. 

¶ Visitantes Investigadores / Científicos: son visitantes que llegan a la zona atraídos 
por características y/o recursos muy específicos, normalmente son viajes planificados 
con objetivos claros de la visita. Gustan de experiencias autenticas  y de relaciones 
horizontales con las personas, son aventureros. Normalmente suelen ser austeros en 
los gastos y llegan por referencias de terceros, investigaciones previas de sus 
intereses a través de publicación e información de internet. 

¶ Visitantes de Sol y Playa: se trata de visitantes extranjeros que visitan el país 
organizados a través de agencias, mayormente en paquetes todo incluido. Algunos 
visitan la zona a través de viajes complementarios al todo incluido ofertados por la 
agencia del viaje o por el hotel donde se hospedan, o por promociones colocadas en 
estos últimos. Normalmente buscan poco la aventura y de conocer de la cultura local, 
productos sin mayores esfuerzos físicos, y las mayores comodidades posibles. No 
gustan de caminatas largas.  
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¶ Visitantes Familiares: son grupos familiares nacionales que realizan viajes de paseo, 
en muchas ocasiones acompañados por niños y/o personas de la tercera edad. 
Muchas veces se trata de Pedernalenses ausentes que visitan a familiares. En la 
mayoría de los casos lo hacen de manera independiente. Prefieren las visitas que, 
aunque conociendo nuevos lugares, no requieran de grandes esfuerzos físicos, viajan 
mayormente en vehículo propio, gustan de la cocina tradicional y de ciertas 
comodidades a la hora de dormir y comer. 

 

Si bien al definir la estrategia AGUINAPE hizo énfasis en su interés de tener productos que 
puedan ser ofertados a todo tipo de público, se acordó priorizar ofertar nuevos productos 
para especial foco a los visitantes MoŎƘƛƭŜǊƻǎΣ άWŜǾƛǘƻǎέȅ 9ǎǘǳŘƛŀƴǘŜǎ 9ǎŎƻƭŀǊŜǎΣ ǇƻǊ ǎŜǊ Ŝǎǘƻǎ 
perfiles los que más se adaptan a los atractivos  y potencialidades de la zona en base a la que 
se definirán los productos.  
 
De su lado también son los públicos más idóneos para ser captados, ya que, por ejemplo los 
ǾƛǎƛǘŀƴǘŜǎ ŘŜ ά{ƻƭ ȅ tƭŀȅŀέ ǊŜǉǳƛŜǊŜƴ ŘŜ ƳŀȅƻǊŜǎ ŜǎŦǳŜǊȊƻǎ ȅ ǊŜŎǳǊǎƻ ǇŀǊŀ ǎŜǊ ŎŀǇǘŀŘƻǎΣ 
sobretodo tomando en cuenta la distancia existente entre Pedernales y los polos más 
desarrollados de hoteles todo incluido y la labor de lobby necesaria para establecer acuerdos 
con agencias de viajes internacionales.   

4.1.3 Estrategias de comercialización 

 
Tomando en cuenta la capacidad actual de Aguinape y las características de la visitación en 
la zona se definieron con el grupo las siguientes estrategias para mercadear los nuevos 
productos: 
 

¶ Comercializar hacia los operadores nacionales (pequeñas agencias, operadores de 
autobuses, tour-operadores) que traen visitantes a Bahía de las Águilas/Pelempito, 
un día adicional - complementario, con pernoctación en Pedernales, y visitas de 
nuevas áreas. 

¶ Promover y vender directamente (vía Internet) y agencias turísticas especializadas, 
ǇŀǉǳŜǘŜǎ  ŘŜ н ȅ о ŘƝŀǎΣ ǘƛǇƻ ŎŀƳǇƛƴƎΣ  ǇŀǊŀ ŀǾŜƴǘǳǊŜǊƻǎΣ άƧŜǾƛǘƻǎέΣ ȅ ŜǎǘǳŘƛŀƴǘŜǎ 
nacionales (en general de escuelas privadas9) 

Esto requerirá de producción de materiales de promoción, sitio Web, y de la especialización 
dentro del grupo de una persona para comercialización y la relación con los agentes 
turísticos. 

                                                 
9
 Al parecer hubo tentativas de ofrecer servicios a escuelas, con el apoyo de la voluntaria de Cuerpo de paz, pero 

fallaron. En este caso el producto es muy diferente, completo en servicios y único (antes solo era Bahia y 

Pelempito, que tours ofrecen sin necesidad de guías locales)  
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4.1.4 Cálculo de costos 

 

Se presentó en el taller una manera sistemática de calcular costos, ganancias y definir 
precios y productos, integrando todos los parámetros. Se uso una hoja de calculo, y se 
realizaron los cálculos para uno de los productos seleccionados.  

La hoja de cálculo se entrega como anexo para su uso posterior por el grupo. 

 

4.2 Identificación de atractivos nuevos  

 

Con el grupo, y a través de la visitas de campo, se han identificado los atractivos de 
Pedernales y comunidades haitianas cercanas, haciendo una caracterización de los atractivos 
de la zona de Las Tres Hermanas, foco principal del desarrollo de los nuevos productos. 
Entendiendo como atractivo todo elemento, tangible o intangible,  con potencial para 
provocar el desplazamiento de visitantes  a  una zona o lugar determinado.  Los atractivos 
han sido clasificados en: Naturales, Culturales, Históricos, Agrícolas 
 
 Los principales atractivos identificados han sido: 
 

Atractivo Zona Tipo de Atractivo 

Variedad de Pinos  Aceitillar Natural 

Polo Magnético Aceitillar Natural 

Las Charcas (observación de aves) Aceitillar Natural 

Historia del medioambiente / Minera  Aceitillar Histórico 
Cultivo de Café Orgánico Aguas Negras Aguas Negras Agrícola 
Cañada de Barraco Aguas Negras Natural 

Panorámica/ paisajes (playas vírgenes) Bahía de Las Águilas Natural 

Bancos coralinos Bahía de Las Águilas Natural 

Tortugas carey y tinglar Bahía de Las Águilas Natural 

Iguanas (varias especies) Bahía de Las Águilas Natural 
Río El Mulito Banano Dominicano Natural 
Fortaleza de Banano  Banano Dominicano Histórico 

Basinet : balneario del río Pedernales Banano Haitiano Natural 

Fiesta de Banderas (18 mayo) Banano Haitiano Cultural 

Gaga de Banano (de Emilia) Banano Haitiano Cultural 

Jeam de bwa: Zanco Banano Haitiano Cultural 

Bato creole: juego de caminata sobre 
tablones (se realiza en Semana Santa o se 
muere alguien) 

Banano Haitiano Cultural 

La Marín (cuando alguien muere) Banano Haitiano Cultural 
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Patronales a San Gerardo (16 y 17 octubre) Banano Haitiano Cultural 

Cantos de trabajo de La societe (convites) Banano Haitiano Cultural 

Juego con los picos (se hace cuando se 
realizan trabajos de pico, como carreteras, 
etc.) 

Banano Haitiano Cultural 

Carabine Haitiano Banano Haitiano Cultural 

Trovador Mani Bula Banano Haitiano Cultural 

Juegos tradicionales para patronales 
(carreras de saco, bicicleta, caballo,  huevo 
cuchara, silla musical, gallina ciega, comer 
soga) 

Banano Haitiano Cultural 

Cultivo: yuca, batata, millo y tayota Banano Haitiano Agrícola 

Batía de habichuelas (cosecha) (diciembre y 
junio) 

Banano Haitiano Agrícola/Cultural 

Cantos de siembra de habichuelas Banano Haitiano Agrícola/Cultural 

Gastronomía Haitiana:  

- Chacá Maíz, con auyama, carne, 
habichuela 

- Pan Bucane (pan asado criollo) 

- Acasa: especie de majarete 

- Pabellón de rey (Latanié) 

- Cohoyo de pipiota 

- Lechosa verde 

- Pan batata, pan maíz 

- Tontom: buen pan con calalu 
(molondrón) 

- Tucunu Hoja de plátano asada con 
maíz y coco que se pone bajo ceniza 

- Adalo: con maíz verde  

- Chen chen: moro de maíz con 
habichuela 

- Colidan 

Banano Haitiano Cultural 

Artesanía Haitiana: 

- Carteras / macutos 

- Tamiz 

- Sillas 

- Cucharas de madera 

- Pilón 

- Collares de madera 

Banano Haitiano Cultural 

Vieja Fortaleza de Nan Banan Banano Haitiano Historico 

Rio Pedernales Banano Haitiano 
/Dominicano 

Natural 

Cooperativa Las Tres Hermanas Centro Pedernales Agrícola 
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Cultivo de Café Orgánico La Altagracia La Altagracia Agrícola 
Prácticas agrícolas en La Altagracia La Altagracia Agrícola 

Cuevas La Cueva Natural 

Banco pesquero La Cueva Natural 
Canto de Cosecha Las Tres Hermanas Cultural 

Tumba Nueva: canto de cosecha de origen 
dominicano actualmente cantado por 
haitianos 

Las Tres Hermanas Cultural 

Gastronomía Dominicana de La Loma: 
-Perío: locrio de auyama 
-Cafunye: harina de maíz con habichuela 
-Bollo de maíz con habichuela 

Las Tres Hermanas Cultural 

Charco Corona Mencía Natural 
Cultivo de Café Orgánico Mencía Mencía Agrícola 
Prácticas agrícolas en  Mencía Mencía Agrícola 

Historia de la conformación de las colonias 
cuando dictadura de Trujillo  

Mencía Histórico 

Pirámides  Minas de Bauxita Natural 

Mina de Piedra Caliza Minas de Bauxita Natural 
Balneario La Piedra Pasosena Natural 

Depresión morfológica Pelempito Natural 

 Plantas endémicas, nativas en Pelempito Pelempito Natural 

Aves migratorias, residentes, endémicas y 
nativas 

Pelempito Natural 

Balneario en playa, menos salinas Playa Cabo Rojo Natural 

Vistas panorámicas Playa Cabo Rojo Natural 

Posas con manglares Playa Cabo Rojo Natural 

Diversidad de cangrejos Playa Cabo Rojo Natural 

Humedales (aves migratorias, flamencos, 
cucharetas, Pato Ana) 

Playa Cabo Rojo Natural 

anidamiento tortugas Playa Cabo Rojo Natural 

4 especies de mangles Playa Cabo Rojo Natural 

Bancos coralinos Playa Cabo Rojo Natural 

Balnearios en posos con agua salobre Posos ecológicos Natural 

Cuevas con arte rupestre Posos ecológicos Natural/ 

Cueva de agua dulce Posos ecológicos Natural/Histórico 

Vista panorámica Posos ecológicos Natural 

Mercado binacional Frontera  

Cementerio Banano Haitiano Cultural 

La Aguita (pequeño manantial) Mencía Natural 
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Los mapas en las páginas siguientes muestran la ubicación de los atractivos y senderos en 
zonas priorizadas 
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Mapa 2 Zona Banano -Mulito - Frontera 
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Mapa 3 Zona Las Tres Hermanas
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4.3 Selección y calificación de atractivos 

 
A partir de los criterios y las estrategias para el desarrollo de los productos se han 
identificado y caracterizado los atractivos, fundamentándonos en las zona no explotadas 
de Las Tres Hermanas (Mencía ς La Altagracia y Aguas Negras), donde se concentra la 
mayor actividad agrícola de la provincia, sobretodo la producción de café . Explorándose 
además posibles rutas o puntos de contacto con el pueblo Haitiano. 
 
A continuación la calificación de los principales atractivos que integraran la propuesta 
de nuevos productos, en la que se define su ubicación, público meta, acceso y medios de 
transporte para llegar hacia ellos, niveles de dificultad, capacidad  de carga, así como el 
señalamiento de los requerimientos, factibilidad de uso, integración en productos y 
necesidades para su puesta en valor.  
 
La propuesta también integra otros atractivos que debido a sus características no han 
sido calificados según estos criterios, sobre todo los atractivos culturales que se 
integraran en la oferta.  
 

4.3.1 Charco Corona 

Descripción: 
Garganta sobre roca caliza, afluente del rio Mulito, con posas de 
agua cristalina, cascadas pequeñas 

Clasificación: Atractivo Natural 

Ubicación: Mencía (15 minutos) 

Acceso: 
Camino vecinal, atravesando por potreros y plantaciones de ciclo 
corto, tramos con inclinaciones de aprox. un 50%.  

Medio de Transporte: A pie o a caballo (hay partes que solo podrán ser hechas a pie) 

Capacidad de carga10: 15 personas 

Publico Meta: aƻŎƘƛƭŜǊƻǎ ŀǾŜƴǘǳǊŜǊƻǎ κ LƴǾŜǎǘƛƎŀŘƻǊŜǎκ άƧŜǾƛǘƻǎέ 

Comunidad cercana: Mencía (a 20 min) / La Altagracia (50 min) 

Grado de atractivo: Alto 

Servicios existentes 
alrededor del atractivo: 

Agua potable | Transporte público de camionetas y motores 
hasta Mencía 

Requerimientos para la 
puesta en valor: 

¶ Levantamiento de información para interpretación de flora 
y fauna 

¶ Paneles interpretativos 

¶ Equipos especializados de rapel: Cascos, sogas, arne,  figura 

                                                 
10

 No se ha realizado un estudio sobre la capacitad de carga como tal, solo se ha estimado, al junto con 

Aguinape la cantidad aproximada de personas que podrías llevarse al atractivo 



Informe Final Asistencia Técnica Aguinape ï borrador 1 Marzo 2010 52 

8, etc. (opcional) 

¶ Entrenamiento de los guías en escalada y uso de equipos 

¶ Autorización de los dueños de terrenos 

Factibilidad: A mediano plazo 

Nivel de dificultad: Mediano-alto 

Observaciones:  

 

4.3.2 Cultivo de Café Orgánico Mencía 

Descripción: Plantaciones de café típico y/o caturra 

Clasificación: Natural 

Ubicación: Zona Alta de Mencía 

Acceso: 
Carretera Internacional, carretera sin asfalto con tramos en 
malas condiciones 

Medio de Transporte: Vehículo preferiblemente 4x4 

Capacidad de carga11: Máx.. 18 personas 

Publico Meta: Todo tipo de publico 

Comunidad cercana: Mencía y La Altagracia 

Grado de atractivo: Mediano 

Servicios existentes 
alrededor del atractivo: 

Agua potable | Transporte público de camionetas y motores| 
Policlinica Rural abierta 24 horas | Cobertura celular en algunos 
puntos 

Requerimientos para la 
puesta en valor: 

¶ Trazado de sendero 

¶ Interpretación de ciclo del café | aspectos culturales 

¶ Formación de  algunos guías historia y ciclo del café 

Factibilidad: A corto plazo 

Nivel de dificultad: Bajo 

Observaciones: 
Se ha establecido contacto con la cooperativa de café Las Tres 
Hermana, a través de la que se espera identificar las fincas y 
posibles guías 

                                                 
11

 No se ha realizado un estudio sobre la capacitad de carga como tal, solo se ha estimado, al junto con 

Aguinape la cantidad aproximada de personas que podrías llevarse al atractivo 
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4.3.3 Cultivo de Café Orgánico La Altagracia 

Descripción: Plantaciones de café típico y/o caturra 

Clasificación: Natural 

Ubicación: Zona La Altagracia 

Acceso: 
Carretera Internacional, carretera sin asfalto con tramos en 
malas condiciones (tramo Mencía-La Altagracia) 

Medio de Transporte: Vehículo  4x4 (no recomiendan Safari) 

Capacidad de carga12: Máx. 18 personas 

Publico Meta: Todo tipo de publico 

Comunidad cercana: Mencía y La Altagracia 

Grado de atractivo: Mediano 

Servicios existentes 
alrededor del atractivo: 

Hotel con 3 habitaciones |Agua potable | Transporte público de 
camionetas y motores 

Requerimientos para la 
puesta en valor: 

¶ Trazado de sendero 

¶ Interpretación de ciclo del café | aspectos culturales 

¶ Formación de  algunos guías historia y ciclo del café 

Factibilidad: A corto plazo 

Nivel de dificultad: Bajo 

Observaciones: 
Se ha establecido contacto con la cooperativa de café Las Tres 
Hermana, a través de la que se espera identificar las fincas y 
posibles guías 

 

4.3.4 Canto de Cosecha 

Descripción: 

Cantos Dominico-Haitiano que se hacen al cosechar productos, 
sobretodo café y habichuelas. Antes había más presencia 
dominicana en los cantos, actualmente es sobre todo hecho por 
los Haitianos que trabajan la agricultura en la zona 

Clasificación: Cultural 

                                                 
12

 No se ha realizado un estudio sobre la capacitad de carga como tal, solo se ha estimado, al junto con 

Aguinape la cantidad aproximada de personas que podrías llevarse al atractivo 
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Capacidad de carga13: Máx.. 25 personas 

Publico Meta: Todo tipo de publico 

Comunidad cercana: Mencía y La Altagracia 

Grado de atractivo: Muy atractivo 

Requerimientos para la 
puesta en valor: 

¶ Levantamiento de información y formación de los guías 
en estos (historias, relación con convites, tras 
culturización) 

¶  

Factibilidad: A corto plazo 

Observaciones: 
Identificación de cantadores a través de la cooperativa Las 3 
Hermanas 

 

4.3.5 Prácticas agrícolas en  Mencía 

Descripción: 
Plantaciones intensivas de frutales y ciclo cortó en la localidad 
(habichuela, maíz, guandul y aguacate). Estas son realizadas en 
distintos puntos de la zona. 

Clasificación: Natural 

Ubicación: Zona Alta de Mencía 

Acceso: Carretera Internacional / luego entrada a pie o en mulo 

Medio de Transporte: Vehículo preferiblemente 4x4 

Capacidad de carga14: Máx.. 18 personas 

Publico Meta: Todo tipo de publico 

Comunidad cercana: Mencía  

Grado de atractivo: Mediano 

Servicios existentes 
alrededor del atractivo: 

Mulos | Transporte público de camionetas y motores| Cobertura 
celular en algunos puntos 

Requerimientos para la 
puesta en valor: 

¶ Habilitación de senderos existentes 

¶ Autorización de dueños de terrenos 

¶ Interpretación de los procesos de cultivo 

¶ Formación de  algunos guías 

                                                 
13

 No se ha realizado un estudio sobre la capacitad de carga como tal, solo se ha estimado, al junto con 

Aguinape la cantidad aproximada de personas que podrías llevarse al atractivo 
14

 No se ha realizado un estudio sobre la capacitad de carga como tal, solo se ha estimado, al junto con 

Aguinape la cantidad aproximada de personas que podrías llevarse al atractivo 
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¶ Adecuación de mulos/sillas (en caso de usar ese medio 
de transporte)  

Factibilidad: A mediano plazo 

Nivel de dificultad: Bajo 

Observaciones:  

 

4.3.6 Prácticas agrícolas en La Altagracia 

Descripción: 
Plantaciones intensivas de frutales y ciclo cortó en la localidad 
(habichuela, maíz, guandul y aguacate). Estas son realizadas en 
distintos puntos de la zona. 

Clasificación: Natural 

Ubicación: Zona Alta 

Acceso: Carretera Internacional / luego entrada a pie o en mulo 

Medio de Transporte: Vehículo preferiblemente 4x4 

Capacidad de carga15: Máx.. 18 personas 

Publico Meta: aƻŎƘƛƭŜǊƻǎΣ ƛƴǾŜǎǘƛƎŀŘƻǊŜǎΣ άƧŜǾƛǘƻǎέ 

Comunidad cercana: Altagracia 

Grado de atractivo: Mediano 

Servicios existentes 
alrededor del atractivo: 

Mulos | Transporte público de camionetas y motores| Cobertura 
celular en algunos puntos 

Requerimientos para la 
puesta en valor: 

¶ Habilitación de senderos existentes 

¶ Autorización de dueños de terrenos 

¶ Interpretación de los procesos de cultivo 

¶ Formación de  algunos guías 

¶ Adecuación de mulos/sillas (en caso de usar ese medio 
de transporte)  

Factibilidad: A mediano plazo 

Nivel de dificultad: Bajo ς medio 

Observaciones:  

                                                 
15

 No se ha realizado un estudio sobre la capacitad de carga como tal, solo se ha estimado, al junto con 

Aguinape la cantidad aproximada de personas que podrías llevarse al atractivo 
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4.3.7 Río El Mulito 

Descripción: Afluente del río pedernales, rodeado de un bosque húmedo 

Clasificación: Natural 

Ubicación: Banano Dominicano - Vertiente sur de la sierra de Bahoruco 

Acceso: 
Carretera Internacional, entrada caminando con inclinaciones de 
aprox. un 10% 

Medio de Transporte: Vehículo preferiblemente 4x4 

Capacidad de carga16: Máx.. 30 personas 

Publico Meta: Todo publico 

Comunidad cercana: Banano Haitiano 

Grado de atractivo: Muy Alto 

Servicios existentes 
alrededor del atractivo: 

Fortaleza Militar 

Requerimientos para la 
puesta en valor: 

¶ Infraestructura: baños, caseta de visitantes 

¶ Interpretación de la flora y fauna y formaciones rocosas 

¶ Señalización 

¶  Equipos de escalada (solo en caso de ofertar deportes de 
aventura) 

¶ Limpieza de plásticos y desperdicios | zafacones  

¶ Trazado de sendero  (solo para publico aventurero, 
ƛƴǾŜǎǘƛƎŀŘƻǊŜǎΣ άƧŜǾƛǘƻǎέύ 

¶ Autorización de Ministerios de Turismo y Medio 
Ambiente  

Factibilidad: A mediano plazo 

Nivel de dificultad: Bajo ς Medio 

Observaciones: 

Este atractivo pudiera ser adecuado para diferentes públicos, 
realizando caminata por dentro del río para públicos más 
aventureros, también existen farallones que pudieran ser 
adecuados para rapell. 

 

                                                 
16

 No se ha realizado un estudio sobre la capacitad de carga como tal, solo se ha estimado, al junto con 

Aguinape la cantidad aproximada de personas que podrías llevarse al atractivo 
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4.3.8 Fortaleza de Banano  

Descripción: 

Fortaleza militar construida en la época de Trujillo, con vista 
panorámica espectacular a la vertiente sur de la sierra de 
Bahoruco (zona de Banano Haitiano, Mencía, Río Pedernales, 
etc.) 

Clasificación: Histórico / Natural (vistas panorámicas) 

Ubicación: Banano Dominicano - Vertiente sur de la sierra de Bahoruco 

Acceso: Carretera Internacional 

Medio de Transporte: Vehículo preferiblemente 4x4 

Capacidad de carga17: Máx.. 25 personas 

Publico Meta: Todo publico 

Comunidad cercana: Mencía /Banano Haitiano 

Grado de atractivo: Muy Alto 

Servicios existentes 
alrededor del atractivo: 

Baños (los de uso de los guardias)| Cobertura celular (Orange) | 
Transporte de camiones y motores 

Requerimientos para la 
puesta en valor: 

¶  Autorización de los militares 

¶ Interpretación de la historia, geografía e hidrografía de la 
zona (vistas panorámicas) 

¶ Formación de los guías en la historia de la zona 

Factibilidad: A corto plazo 

Nivel de dificultad: Bajo  

Observaciones: 

Se debe de poner atención a la historia de la dictadura de Trujillo, 
pudimos observar en las visitas una cierta tendencia a alagar al  
dictador y sus acciones represivas contra los haitianos.  
Desde la fortaleza también se pueden observar zonas de cultivo 
de ambos países. 

 

4.3.9 Balneario La Piedra 

Descripción: 
Balneario habilitado en el río Pedernales, con infraestructura de 
terraza privada. 

Clasificación: Natural 

                                                 
17

 No se ha realizado un estudio sobre la capacitad de carga como tal, solo se ha estimado, al junto con 

Aguinape la cantidad aproximada de personas que podrías llevarse al atractivo 
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Ubicación: Pasusena - Vertiente sur de la sierra de Bahoruco 

Acceso: Carretera Internacional 

Medio de Transporte: Vehículo 

Capacidad de carga18: Máx.. 60 personas 

Publico Meta: Todo publico 

Comunidad cercana: Pasusena 

Grado de atractivo: Medio 

Servicios existentes 
alrededor del atractivo: 

Alimentación | Baños | Parqueo Piscinas Terraza (rancho) | 
Energía Eléctrica | Área de fogones | Transporte publico de 
guaguas y moto conchos | Cobertura celular 

Requerimientos para la 
puesta en valor: 

¶  Limpieza plásticos de desperdicios de toda el área del 
balneario / poner zafacones  

Factibilidad: A corto plazo 

Nivel de dificultad: Bajo  

Observaciones:  

 

4.3.10 Cañada de Barraco  

Descripción: 
Cañada sin agua, con formaciones de pequeñas cuevas, 
microclima húmedo 

Clasificación: Natural 

Ubicación: Zona alta rural- Vertiente sur de la sierra de Bahoruco 

Acceso: Carretera Mencía ς Aguas Negras 

Medio de Transporte: Vehículo preferiblemente 4X4,  luego caminata o en mulo 

Capacidad de carga19: Máx.. 20 personas 

Publico Meta: 
άƧŜǾƛǘƻǎέ όōŀƧŀŘŀύκ ƳƻŎƘƛƭŜǊƻǎκ ƛƴǾŜǎǘƛƎŀŘƻǊŜǎκŜǎǘǳŘƛŀƴǘŜǎ 
(bajada) 

                                                 
18

 No se ha realizado un estudio sobre la capacitad de carga como tal, solo se ha estimado, al junto con 

Aguinape la cantidad aproximada de personas que podrías llevarse al atractivo 
19

 No se ha realizado un estudio sobre la capacitad de carga como tal, solo se ha estimado, al junto con 

Aguinape la cantidad aproximada de personas que podrías llevarse al atractivo 
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Comunidad cercana: Aguas Negras 

Grado de atractivo: Medio 

Servicios existentes 
alrededor del atractivo: 

Ninguno 

Requerimientos para la 
puesta en valor: 

¶  Adecuación de senderos | construcción de pasamanos 
(solo para familias) 

¶ Interpretación de flora y fauna, formación rocosa 

¶ Señalización 

Factibilidad: Mediano Plazo 

Nivel de dificultad: Bajo ς medio 

Observaciones: Para los mas aventureros se podría bajar por la cañada 

 

 

4.3.1 Fortaleza de Nan Banan  

Descripción: 
Vieja estructura de fortaleza abandonada, usada por los grupos 
culturales del poblado 

Clasificación: Histórico 

Ubicación: Nan Banan 

Acceso: Carretera Internacional ς Cruce de frontera 

Medio de Transporte: Caminando 

Capacidad de carga20: Máx.. 20 personas 

Publico Meta: άƧŜǾƛǘƻǎέ όōŀƧŀŘŀύκ ƳƻŎƘƛƭŜǊƻǎκ investigadores/estudiantes 

Comunidad cercana: Nan Banan / Mencía 

Grado de atractivo: Medio 

Servicios existentes 
alrededor del atractivo: 

Colmado | cobertura celular 

Requerimientos para la 
puesta en valor: 

¶  Limpieza 

Factibilidad: Corto Plazo 

                                                 
20

 No se ha realizado un estudio sobre la capacitad de carga como tal, solo se ha estimado, al junto con 

Aguinape la cantidad aproximada de personas que podrías llevarse al atractivo 
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Nivel de dificultad: Bajo ς medio (debido al acceso desde la parte dominicana) 

Observaciones: 
Ideal para realizar actividades culturales, con vista hacia la 
fortaleza dominicana. 
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4.4 Los productos agro-ecoturísicos definidos y sus costos 

 

Los siguientes productos han sido definidos a partir de los atractivos y potencialidades 
de la zona, tomando en cuenta las variables de público meta de los atractivos, la 
combinación de diferentes tipos (naturales, culturales, agrícolas e históricos) y la 
complementación de niveles de atractivo, su ubicación y acceso. Diseñadas de forma 
modular (por días) de manera que puedan realizarse diversas combinaciones, según las 
preferencias de los visitantes.  
 
De manera general los productos abarcan el conocimiento del proceso de café, las 
tradiciones, bailes, cantos y gastronomía tanto dominicana como haitiana, la historia de 
la Frontera y relación entre los habitantes de lados de la frontera matizada con la visita 
a balnearios, cascadas, caminatas  y el conocimiento de la biodiversidad de la zona. La 
estrategia se centra en la captación y aprovechamiento de los turistas que ya vienen a 
los destinos de Bahía de Las Águilas y Pelempito, complementado y diversificando la 
oferta con estos nuevos productos, por lo que todos los productos incluyen la primera 
noche de alojamiento y parten de que los visitantes ya se encuentran en Pedernales. Sin 
embargo estos productos también podrán ser mercadeados de manera independiente a 
los destinos antes mencionados. La orquestación de los productos tiene como mayor 
atractivo ofertar la oportunidad de conocer rasgos de la cultura haitiana y dominicana, y 
la vida fronteriza en una sola visita, aspecto que hace única la oferta. Los atractivos 
propiamente de la zona de las Tres Hermanas (cultivo de café, balnearios y ríos de gran 
atractivo, etc.) pueden ser encontrados en otras zonas del país, incluso con mayores 
facilidades de acceso, y adecuación. Existe un mercado cautivo, tanto de nacionales 
como de extranjeros, interesados en conocer la realidad y relación dominico-haitiana, 
sus similitudes y convergencias. 
 
Los precios de los productos se han establecido sin contemplar los costos de inversión 
para la puesta en valor de los atractivos (adecuación de senderos, señalización, 
instalación de baños  y el desarrollo propiamente dicho de los servicios necesarios). La 
oferta de estos productos parte que se sub contrataran servicios ya existentes de 
alimentación, alojamiento y actividades culturales, sin embargo en algunos casos donde 
no existe ningún tipo de servicio en la cercanía de los atractivos, estos deberán ser 
impulsados y/o organizados por Aguinape, la cual también deberá establecer 
mecanismos de control de calidad de los servicios a contratar. Debido a los altos costos 
de transporte (cotizados por el grupo Aguinape, para trasladarse por la carretera 
internacional) están dirigidos a grupos de mínimo 6 personas.  Es importante resaltar 
que estos productos ecoturísticos pueden ser modificados y adaptados a diferentes 
tipos de demandas y circunstancias. Lo importante para el grupo es haber seguido el 
proceso de diseño y haber empezado a adquirir la capacidad necesaria para desarrollar 
otros productos21. 

                                                 
21

 Se sentado las bases para esto pero seria necesario acompañamiento adicional hasta asegurarse que el 

grupo esta en capacidad de desarrollar ofertas originales. 
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4.4.1 Producto I ςLa historia y el aroma del Café de la frontera  

 

Duración:  Una noche y un día 
Publico meta:  Todo Publico 
Incluye: Conocer el proceso del café y caminata por cafetales, actividad 

cultural,  baño en río Mulito, visita a la fortaleza, vistas 
panorámicas binacionales, alojamiento de una noche habitación 
sencilla con abanico del Hotel Doña Chava, traslados locales, 
desayuno, almuerzo y refrigerios. 

Nivel de dificultad: Bajo 
 

Descripción del producto 
 

07:45 am Salida desde hotel hacia Cooperativa Las Tres Hermanas 

08:00 am 

Llegada a la Cooperativa ς Explicación del proceso del café: trillado, secado, 
empacado. Conocerán el trabajo cooperativista de los pequeños productores 
para la comercialización  y/o exportación del café, así como la fabricación y 
uso de abonos orgánicos.   
Terminaran la visita disfrutando de una taza de café. 

09:00 am 
Traslado hacia las Plantaciones de café,  en vehículo,  por carretera sin asfalto, 
con parada de 15 min en La Agüita, manantial de agua cristalina que pasa al 
borde de la carretera.  

10:30 am 
Llegada a Mencía. Refrigerio mientras escuchan la historia de la fundación del 
pueblo de Mencía y de la migración haitiana a la zona. 

10:45 am 

Inicio de la caminata por plantaciones de café, participación en la colecta de 
granos de café o limpia de la plantación, al ritmo de los cantos tradicionales 
trabajo y cosecha (según temporada), demostración de tostado artesanal del 
café y molida en pilón. Observación de las aves asociadas a los cafetales. 

01:00 pm Traslado en vehículo hacia el Río Mulito 

01:35 pm 
Llegada al Río Mulito. Almuerzo típico  a la orilla del río, elaborado con 
insumos que vieron sembrados en la caminata.  Los que deseen podrán 
caminar y refrescarse en las  frías y cristalinas aguas del río. 

03:35 pm 
Traslado hacia la Fortaleza de Banano (en vehículo o a pie, según tipo y 
preferencia  del público) 

03:50 pm 
Visita de la Fortaleza, explicación de su historia. Apreciación de las vistas 
panorámicas de la frontera dominico haitiana y la diversidad de vegetación de 
la zona. 

04:15 pm 
Traslado desde Fortaleza hasta Pedernales en vehículo (aprox. 1 hora) Fin del 
recorrido 

 

Servicios y equipamientos necesarios para desarrollar el producto: 
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1. Traslado en Vehículo:  Centro Pedernales-Coop. Las 3 Hermanas ς Mencía ς Río 

Mulito ς Fortaleza Banano ςCentro Pedernales. 

2. Servicios de Alimentación: -Refrigerio en Mencía  

-Almuerzo en  Río Mulito (vasos, platos, cubertería,   
envases para traslado de alimentos, zafacones) 

3. Baños 

4. Binoculares para observación de aves y vistas panorámicas. 

5. Fogón, caldero y cucharón para tostar café, tamiz para limpiarlo y pilones para 

moler. Colador de media para colarlo y tazas. 

6. Servicio de cantadoras y demostración del procesamiento del café 

 
Costos del producto y beneficios netos 

 

Precios por persona Beneficio 
Neto22 Grupo de 6 a 9 personas Grupo de 10 a 13 Grupos de 14 a 17 Grupos de 18 a 21 

RD$ 3,090 RD$ 2,675 RD$ 2,450 RD$ 2,390 
RD$ 900 

p/p 
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 Ver anexo documento en Excel con detalle de costos 
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4.4.2 Producto  II ς De Banano a Nan Banan: la frontera en vivo    

 

Duración:  Una noche y un día 
Publico meta:  Todo Público 
Incluye: Cruce de la frontera y contacto directo con la vida del campo 

haitiana,  actividad cultural en Haití y degustación de platos 
tradicionales,  baño en río Mulito, visita a la fortaleza, vistas 
panorámicas binacionales, alojamiento de una noche habitación 
sencilla con abanico del Hotel Doña Chava, traslados locales, 
desayuno, almuerzo y refrigerios. 

Nivel de dificultad: Bajo-Medio bajo. Caminatas con inclinaciones de aprox. un 30% en 
algunos puntos, atravesar el río Pedernales caminando, con una 
profundidad promedio de 2 pies. 

 
Descripción del producto 
 

07:45 am 
Salida desde hotel hacia Fortaleza de Banano. Traslado en vehículo,  por 
carretera sin asfalto, con parada de 15 min en La Agüita, manantial de agua 
cristalina que pasa al borde de la carretera. 

08:45 am 
Llegada a la Fortaleza, explicación de su historia. Apreciación de las vistas 
panorámicas de la frontera dominico haitiana y la diversidad de vegetación de 
la zona. 

09:10 am 

Inicio de la caminata hacia poblado Nan Banan, parada en el borne de que 
divide ambas republicas, mientras se explica la historia de la conformación de 
ambas republicas y  las relaciones actuales. Continuación de caminata, 
atravesando el río Pedernales, hasta llegar al pueblo. Parada en el cementerio 
de la comunidad, explicación de las tradiciones funerarias del pueblo haitiano 
y su similitud y diferencia con la dominicana.    

10:10 am 

Llegada al Centro Cultural de Nan Banan.  Refrigerio / Degustación de platos 
de la gastronomía haitiana elaborados a base de maíz, mientras escuchan la 
historia de la fundación del pueblo y las relaciones con la parte dominicana. 
Presentación de artesanías locales. 

11:00 am 

Inicio de la caminata por el pueblo, observación de la cotidianidad de los 
haitianos en el campo, utensilios,  arquitectura y colorido de las viviendas, 
actividades comerciales informales, vestimenta de las personas, etc. hasta 
llegar a la antigua fortaleza de Nan Banan, donde son recibidos por 
zanqueros, al ritmo de tambor y marimba. 

11:30 am 
Actividad cultural en la antigua fortaleza (Carabine Haitiano / Bato creole u 
otra actividad, según las fiestas y tradiciones de la temporada) 

12:30 m 
Caminata de regreso desde Nan Banan hacia el balneario del río Mulito, 
donde se observaran panorámicas del río Pedernales, plantas medicinales, 
entre otros. 
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01:30 pm 
Llegada al Río Mulito. Almuerzo típico  a la orilla del río.  Los que deseen 
podrán caminar y refrescarse en las  frías y cristalinas aguas del río. 

03:45 pm 
Traslado desde Fortaleza hasta Pedernales en vehículo (aprox. 1 hora) Fin del 
recorrido 

 
Servicios y equipamientos necesarios para desarrollar el producto: 
 

1. Traslado en Vehículo:  Centro Pedernales- Fortaleza Banano ς Río Mulito ς Centro 

Pedernales. 

2. Servicios de Alimentación: -Refrigerio en  Nan Banan (vasos, zafacones, 

servilletas, etc.) 

-Almuerzo en  Río Mulito (vasos, platos, cubertería,   
envases para traslado de alimentos, zafacones) 

3. Presentación cultural:  -Zanqueros, músicos, cuenta-cuenteros. 

4. Baños:    -En Haití y río Mulito 

5. Binoculares para vistas panorámicas. 

 

Precios por persona 
Beneficio Neto23 Grupo de 6 a 9 

personas 
Grupo de 10 a 13 Grupos de 14 a 17 Grupos de 18 a 21 

RD$ 3,260 RD$ 2,763 RD$ 2,550 RD$ 2,432 RD$ 1,000 p/p 
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 Ver anexo documento en Excel con detalle de costos 
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4.4.3 Producto III ς Las tres Hermanas y su vecino 

 

Duración:  Dos días 
Publico meta:  Mochileros, investigadores y estudiantes 
Incluye: Treking  Aguas Negras-Mencía por Cañada de Barraco, caminata  

al Charco de Corona, cuenta cuentos tradicionales alrededor de 
fogata, cruce de la frontera y contacto directo con la vida del 
campo haitiana,  actividad cultural en Haití y degustación de platos 
tradicionales,  baño en río Mulito, visita a la fortaleza y vistas 
panorámicas binacionales, alojamiento de una noche habitación 
sencilla con abanico del Hotel Doña Chava, alojamiento de una 
noche en comunidad de Mencía, desayunos, almuerzos y cena, 
traslados locales. 

Nivel de dificultad: Medio. Caminatas  continuas de aprox. dos horas con inclinaciones 
de hasta aprox. un 55% en algunos puntos, atravesar el río 
Pedernales caminando, con una profundidad promedio de 2 pie. 

 
 

Descripción del producto 
 

Día 1  

07:45 am Salida desde hotel hacia Aguas Negras 

08:45 am 
Llegada a Aguas Negras, breve recorrido por el pueblo mientras se da 
explicación de fundación del pueblo y organización social (acueducto 
comunitario, relación dominico haitiana, actividades económicas) 

09:30 m 

Inicio de caminata por plantaciones de café, explicación del proceso de cultivo 
y observación de aves asociadas a este. Continuación del recorrido por la 
Cañada de Barraco, observación de aves y plantas endémicas, identificación 
de plantas medicinales y usos tradicionales dados por los locales, así como la 
formación rocosa.  

11:00 am Breve parada en pequeña cueva de Barraco, refrigerio opcional. 

11:10 am 
Continuación de caminata por Cañada de Barraco hacia el poblado de Mencía, 
pasando por cafetales y terrenos de cultivo de ciclo corto. 

01:00 pm 
Llegada al poblado de Mencía. Almuerzo ligero mientras se cuenta la historia 
de la conformación del pueblo y la relación dominico haitiana. 

01:45 pm 
Reanudación de caminata hacia el Charco Corona, atravesando por potreros 
de vacas, y plantaciones de ciclo corto, identificación de plantas medicinales y 
usos locales. 

03:20 pm 
Llegada la Charco Corona, baño en las cristalinas posas del charco, explicación 
de la formación rocosa de la garganta y biodiversidad de la zona. 


































